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1. Новая экономика. Дискуссия о ее возможностях и пределах.
Главными элементами “новой экономики” в наши дни являются, во-первых, информационно-коммуникационные технологии (ИКТ) (прежде всего, Интернет), во-вторых, интеллектуальная собственность, в-третьих, электронные библиотеки и банки данных, в-четвертых, биотехнология. Основное отличие “новой экономики” от индустриальной состоит в том, что идеи, изображения и знания в ней ценятся намного выше, чем физические продукты, машины и сырье. Многие достижения “новой экономики” могут использоваться многими потребителями одновременно (независимо от места их нахождения и в режиме реального времени). Многие из них практически не подвергаются физическому износу (например, компьютерные программы). Итогом “новой экономики” в ХХ веке стала смена эпохи отдельных компьютеров эрой компьютерных сетей.
В западных странах “новая экономика” часто фигурирует под названиями “невесомая экономика”, “нематериальная экономика”, “экономика знаний” и т.д.
Ставка на ускорение экономического роста и развития в условиях “новой экономики” вызвала эйфорические настроения в мире капитала. “Многое в будущем человечества связывается в настоящее время с локомотивом информационных технологий (ИТ) и “новой экономики”. В последнее десятилетие разработчики политических курсов, сторонники активных мер, международные чиновники, лидеры бизнеса и интеллектуалы выступили в защиту новых ИТ – особенно Интернета – как катализатора экономического роста и развития, мира и глобального космополитизма, личной свободы и индивидуального совершенствования.
Анализ итогов мирового экономического развития на изломе веков убедительно говорит о том, что, несмотря на определенные достижения “новой экономики”, многие связанные с ней ожидания не оправдались. В первую очередь это касается несбывшихся надежд на повышение эффективности экономики в западных странах. Это явление в экономической литературе получило название “парадокса Солоу”. Поскольку именно лауреат Нобелевской премии, известный американский экономист и социолог Р.Солоу первым поставил под сомнение возможности “новой экономики”, основанной на обработке, хранении и диффузии знаний с помощью ИТ, в резком повышении производительности труда.
В свете тех трудностей, с которыми сталкивается “новая экономика” сегодня, представляется вероятным, что потенциальные возможности современных ИТ, как и их революционная новизна, весьма преувеличиваются производителями ИТ в конъюнктурных целях.


2. Связь между величиной государственных расходов и экономическим развитием.

Прежде чем давать количественные рекомендации для России необ​ходимо вникнуть в суть экономических механизмов, работающих в разных странах. Это можно проиллюстрировать на следующем приме​ре. Р. Нигматулин вместе с академиками В. Накоряковым, Л. Абалкиным, Д. Львовым, В. Макаровым, В. Ивантером и другими считает, что для повышения темпа экономического роста в нынешней России необходимо увеличить внутренний спрос, повышая долю опла​ты труда в ВВП  до 50%, а потом и до 60%. По для роста экономики Китая, например, это необязательно, хотя там доля оплаты труда в ВВП еще ниже, чем в нынешней России, и составляет около 20%. Дело в том, что экономика Китая ориентирована на обслуживание мирового рынка товарами потребления низкой и средней технологической слож​ности. Пре​имущество китайских природных условий и традиции и позволяет развивать экономику, ориентируя ее на экспорт с низкой долей опла​ты труда в стоимости продукции, чтобы на выручку от экспорта и под кредиты под экспорт модернизировать свои производства. Китай побеждает на мировом рынке дешевизной своих товаров в большой степени за счет очень дешевой, но "послушной" и аккуратной рабочей силы. Рос​сийский житель должен иметь около 200 долл. в месяц, и российская экономика не может конкурировать с китайской по обслуживанию ми​рового рынка товарами потребления низкой и средней технологичес​кой сложности. В отличие от Китая в России недоплаченное за труд и значительная часть природной ренты вместо того, чтобы идти на вос​производство производительных сил, присваиваются новой буржуази​ей, которая все это тратит на предметы роскоши или вывозит за рубеж. Экономика России в отличие от Китая должна "раскрутиться" за счет обслуживания собственного внутреннего рынка такими това​рами. Поэтому надо особенно заботиться о поддержания спроса на внутреннем рынке. Сегодня в конкурентной борьбе на мировом рынке Россия имеет шанс завоевать достойное место только в секторе вы​сокотехнологичной продукции с большой долей интеллектуальных затрат. Однако важна не только доля оплаты труда в ВВП, но и ее струк​тура или равномерность ее распределения, характеризуемая, в част​ности, децильным коэффициентом. Если повышать долю оплаты тру​да и долю доходов только относительно богатым людям, то это не увеличит спрос на отечественную продукцию - богатые будут поку​пать импортные товары. Важна и структура производительных сил. При нынешней структуре производства, когда доля занятых на военных заводах существенно снизилась, 50-60% ВВП, отдаваемых на​селению в виде зарплаты, являлись бы близкими к оптимальному, что​бы переориентировать имеющиеся производительные силы на выпуск товаров потребления. Именно такая доля "заставит" население рабо​тать друг на друга, именно к такой доле, характерной, кстати, для инду​стриальных стран (в США она равна 70%), надо стремиться. Бесспорно, сокращать избыточные расходы государства необходи​мо, ибо они ложатся бременем на экономику. Если экономику рассмат​ривать в отрыве от жизни общества и государства, то любое сокраще​ние налогов - благо для экономики. Но экономика связана с обществом, государством, при​родными условиями и социальной жизнью общества, геополитическим положением. Своеобразие всех этих связей и условий определяет для каждой страны свою оптимальную долю государственных расходов в ВВП. Кстати, для северных стран (Канады, Норвегии, Швеции, Финлян​дии) она всегда выше. Конечно, необходимо сокращать государствен​ные расходы на содержание бюрократического аппарата. Актуален и призыв об их снижении на администрирование в экономике, тем более что сегодня в коррумпированной государственной системе России оно чрезвычайно неэффективно. Однако сокращению такого администри​рования, отказу от многомиллиардных субсидий в ЖКХ, "льгот", неэф​фективных социальных программ должно предшествовать повышение доли оплаты труда в ВВП, чтобы население могло оплачивать комму​нальные услуги, транспортные тарифы, продукты питания и т.д., при​чем без всяких дотаций, расширяющих поле для бюрократической дея​тельности. При нынешнем состоянии России следует увеличивать государ​ственные расходы на содержание армии, поддержание правопорядка, на образование, здравоохранение, науку и культуру, иначе мы разрушим наше государство. Делать это надо не путем усиления налогового прес​са на реальную экономику с высокой долей трудовых затрат, а за счет разумного увеличения налогов на сверхдоходы богатых. Необходимо кратное повышение отчислений государству природно-ресурсной рен​ты, налогов на собственность "элитного" класса и т.д
Влияние расходов на экономическое развитие.


Нельзя четко сказать, расходы влияют на экономическое развитие или экономическое развитие обусловливает тот или иной уровень расходов. Существует непрерывная взаимосвязь между этими двумя компонентами. С одной стороны на экономическое развитие влияет, то, какие средства и в каком объеме правительство страны направляет на финансирование целевых программ и то, насколько необходимы, эффективны эти программы (социального и иного характера). С другой стороны конкретный уровень экономического развития определяет структуру и величину государственных расходов.


 Расходы могут влиять на экономический рост как положительно, так и отрицательно. Можно привести следующие примеры положительного влияния государственных расходов: во-первых, расходы на образование и здравоохранения повышают эффективность экономики за счет улучшения качества "человеческого капитала". Во-вторых, государственные капиталовложения, наряду с частными, вносят важный вклад в развитие. При этом наиболее эффективными признаются те капиталовложения, которые не заменяют, а дополняют частные. Это относится в первую очередь к инвестициям в производственную инфраструктуру общего пользования (прежде всего, транспорт и связь), где рынок не обеспечивает достаточного количества вложений. Наконец, расходы на обеспечение законности и общественного порядка защищают права собственности и, тем самым, служат необходимым и важным условием функционирования рыночной экономики. 


Однако с другой стороны, государственные расходы финансируются из денег налогоплательщиков, аккумулированных через налоговую систему. Грубо говоря, рост объемов государственных расходов приводит к росту налогов, увеличению налоговой нагрузки. С теоретической точки зрения, высокий общий уровень налогов может неблагоприятно воздействовать на рост по следующим направлениям: 
1. Дестимулировать накопление и инвестиции; 
2. Сокращать предложение труда и инвестиции в человеческий капитал, 
3. Ограничивать масштабы исследований и разработок и венчурные инвестиции в поисковые проекты (эти направления играют, согласно современным представлениям, ключевую роль в развитии экономики). 


В результате, теоретический анализ большинства моделей эндогенного роста приводит к выводу, что зависимость темпов экономического роста от государственных расходов имеет вид "горба": излишне большие расходы требуют чрезмерно высоких налогов, которые угнетающе действуют на рост. Однако слишком сильное сокращение государственных расходов приводит к тому, что ряд необходимых функций государства не выполняется, что приводит к снижению темпов роста. Таким образом, равно вредны как чрезмерно высокие, так и чрезмерно низкие расходы. Кроме того, влияние величины государственных расходов на рост в большой мере зависит от того, на что именно они используются и как финансируются.



3. Парадокс Солоу.

Лауреат нобелевской премии по экономике Роберт Солоу  сумел проанализировать феномен, который в последнее время часто называют парадоксом производительности. Солоу  несколько лет назад описал этот парадокс, заметив в одной из своих работ, что "наступление компьютерной эры теперь сказывается буквально во всем, кроме... показателей производительности труда".
Не надо быть выдающимся экономистом-аналитиком, чтобы обратить внимание на то, что выигрыш от автоматизации вообще и от внедрения компьютеров в частности не всегда просто обнаружить. В глобальных масштабах такое явление назвали парадоксом производительности», или «компьютерным парадоксом » : когда положительное влияние компьютеров на эффективность работы предприятий статистикой не обнаруживается. Огромные материальные затраты на внедрение ИТ, казалось, либо не окупались вовсе, либо, в лучшем случае, не приносили дополнительных доходов; более того, административно-организационные расходы, к которым обычно относят и расходы на информатизацию, росли быстрее, чем доходы или прибыль. Парадокс состоял в том, что, по всем разумным предположениям, компьютеризация просто обязана давать эффект. В самом деле, разве не увеличится производительность труда, скажем, бухгалтера, если он переходит с арифмометра «Феликс» на что-нибудь типа «1С:Бухгалтерия»? Идиотский вопрос, скажете вы, но будете не в полной мере правы: в большинстве случаев для организации в целом ничего не менялось, - штаты бухгалтерий не уменьшались, зато приходилось платить новым сотрудникам ранее не существовавшего отдела «ВТ». 

Многие еще тогда сообразили, что не все можно посчитать, что эффективность и производительность - разные вещи, что глупо даже оценивать, к примеру, производительность ученого или даже инженера в цифрах: один и с помощью Автокада ничего не сделает за месяц, а второй за два дня карандашиком на кульмане соорудит такое, что закачаешься. Боб Льюис как-то писал, что «понятие производительности имеет смысл для повторяющихся процессов, связанных с производством или обработкой одинаковых объектов». И для таких процессов выгоды от автоматизации-компьютеризации неоспоримы - типа, скажем, обработки телефонных звонков или перевода рукописей в электронную форму. А для большинства интеллектуальных видов деятельности, как скептически заметил Льюис, «единственным повторяющимся процессом является посещение собраний». Поэтому в таких случаях понятие производительности просто теряет смысл - можно оценивать только эффективность. Производительность - всего лишь одна из мер эффективности. Для фабричного рабочего эти две меры более или менее совпадают. Для ученого же или инженера производительность часто не имеет ничего общего с эффективностью. Поэтому просто так, по старинке, не получалось и оценивать эффект от внедрения компьютеров.



4. Открытость национальной экономики.

Абсолютно открытой или закрытой экономики не существует. Под открытой экономикой понимается такое хозяйство, направление развития которого определяется тенденциями, действующими в мировом хозяйстве. На степень открытости влияют масштаб страны, численность населения, размер внутреннего рынка, относительная обеспеченность сырьем, географическое положение, особенности национальной политики государства, характер внешнеэкономических связей. 

Как правило, малые индустриально развитые страны имеют особенно высокую степень открытости. Она составляет 55 - 70% в таких странах, как Голландия, Бельгия, Австралия; несколько понижается и колеблется вокруг 40 - 45% у таких средних (по численности населения) государств, как Франция, Италия, Великобритания и, наконец, у крупных мировых держав, независимо от уровня их индустриального развития, не превышает пока что 20% (США, Россия, Китай, Индия). 

Открытость национальной экономики увязывается с понятием "взаимности" и "уязвимости". "Взаимность" предполагает преодоление возникающих диспропорций и неравновесий. Примером может служить неравновесие в торговле фабрикатами между Россией и Западной Европой и стремление уравновесить торговый баланс. 

Под "уязвимостью" понимают зависимость национальной экономики от ситуации на мировом рынке, а также возможность понести убытки под воздействием внешнеэкономических факторов. Так изменение экономической ситуации в одной стране может вызвать цепную реакцию. Основные проблемы для национальных экономик создает зависимость от мировых цен, спроса и конкуренции. Так, повышение цен на нефть и нефтепродукты, выгодное для экспортеров, оборачивается ударом по зависимой от импорта или энергоемкой экономике. 

Среди основных показателей открытости национальной экономики можно выделить следующие: внешнеторговая квота в ВНП, доля экспорта в производстве, доля импорта в потреблении, удельный вес зарубежных инвестиций по отношению к внутренним.

Открытость экономики находится в зависимости и от государственного регулирования. В связи с этим выделяют два основных вида государственной политики: протекционизм и фритредерство. Протекционизм [лат. protectio букв. прикрытие] представляет собой патронаж государства в сфере внешнеэкономической деятельности, заключающийся в ограждении отечественного производителя от внешней конкуренции. Фритредерство [англ. free trade свободная торговля] выступает за свободу международной торговли и невмешательство государства в хозяйственную жизнь. 



5. Феномен смешанной экономики: содержание, параметры, теория и практика

Наиболее яркими примерами, свидетельствовавшими о грядущей эпохе победы смешанной экономики, являются ленинская системе "новой экономической политики" и концепция американских либералов о конвергенции двух экономических систем. 

Классическая рыночная экономика (или чистый капитализм) есть пройденный этап развития общества: ее расцвет приходится на 19 в. Противоположностью рыночной экономике выступает экономика командного типа (военная экономика, фашистская экономика, экономика стран «реального социализма»). Для экономики командного типа характерно стремление государства полностью ликвидировать рыночную саморегуляцию, заменив ее правительственным всеобъемлющим регулированием. Командная экономика в условиях НТР столь же неэффективна, как и чисто рыночная. 

Синтезом обеих этих взаимоотрицающих систем становится смешанная экономика. Смешанная экономика – это экономическая система, основанная на сочетании рыночной саморегуляции и централизованного государственно-корпоративного регулирования, призванная укрепить эффективные стороны механизма «невидимой руки» и сгладить его негативные последствия. Для неё характерны плюрализм отношений собственности при доминировании квазичастных форм, большое количество производителей различного масштаба при доминировании олигополистических структур, государственное и олигополистическое регулирование, дополняющее рыночную саморегуляцию

В настоящее время хозяйственные системы практически всех развитых стран представляют собой различные модификации именно смешанной экономики. В то же время, несмотря на общие черты, хозяйства развитых стран представляют собой многообразие национальных моделей смешанной экономики, что объясняется в первую очередь различием национальных (региональных) экономико-культурных традиций. 

Если смешанная экономика – это устойчивая система, где различные элементы взаимодополняют друг друга, то переходная экономика – это неустойчивое и постоянно изменяющееся состояние хозяйственной жизни, вызванное переходом от одной экономической системы к другой. 

Модели смешанной экономики Американская, германская, японская, шведская модель. Расширение функций государства в современном обществе при сохранении рыночных свобод, институтов и механизмов в решающей степени обусловлено возросшей сложностью социально-экономического процесса. Многие фундаментальные проблемы сегодняшнего общества не могут быть эффективно решены при помощи только рыночных механизмов. 



6. Интернациональное производство. Глобальные ценовые цепи 

Интернационализация производства тесно связана с изменением мирового разделения труда. Формально, интернационализация экономики является совокупностью потоков обмена сырьем, материалами и готовой продукцией наряду с услугами, деньгами, идеями, и людьми между двумя или более национальными государствами (при активном их содействии). В реальности, национальное государство продолжает играть существенную роль, несмотря на снизившуюся степень автономии в принятии экономических решений. Изначально, производители и покупатели были отделены друг от друга, и международное разделение труда строилось на том, что страна специализировалась на производстве того или иного товара в рамках территориальной и независимой единицы, какой было национальное государство. Такая ситуация, когда развивающиеся страны третьего мира поставляли сырье и материалы небольшому числу развитых стран, обеспечивавших их капиталом и потребительскими товарами, существовала до 1960-х годов. В целом, отношения между развитыми и развивающимися странами описывались как «структурные отношения между «центром» и «периферией». Эта структура претерпела изменения в 1960-е годы. Реструктуризация мировых рынков в то время включала в себя формирование мирового рынка труда, и – что наиболее важно - создание промышленных связей и цепей между странами с разным уровнем развития. В начале 1960-х, четыре «Азиатских тигра» (Тайвань, Сингапур, Гонконг и Южная Корея) достигли впечатляющих темпов экономического роста, экспортируя не сырье и материалы, а промышленные товары. Эти «новые индустриальные страны» изменили структуру своих экономик, двигаясь от трудоинтенсивной к технологически - и капиталоинтенсивной специализации, основанной на выпуске товаров с высокой добавленной стоимостью. 

За период с 1965 по 1985 год промышленно развитые страны снизили удельный вес рабочей силы, занятой в промышленности, а также долю промышленного производства в ВВП. Запад начал переориентироваться на производство услуг, закладывая тем самым фундамент постиндустриальной экономики – услуг и диверсифицированного потребления. 

Перенос предприятий в страны третьего мира, разделение производственных операций на ряд подопераций и передача специализации на уровень отдельных компаний и/или стран, технологические инновации, миграция, феминизация труда – все это атрибуты процесса изменений в международном разделении труда.



7. Англо-саксонская модель капитализма
Англо-саксонская модель капитализма (неолиберальная, неоамериканская, протестантская, плюралистическая, манчестерская, модель однодолларового капитализма).

Англо-саксонская либеральная модель сложилась в США, Великобритании, Австралии, Новая Зеландии и других странах. Для этой модели характерны

1. публичные компании со множеством мелких акционеров, структура собственности сильно диверсифицирована и размыта, принятие рискованных решений, меньшая зависимость бизнеса от государства, открытость экономических границ, большое значение фондового рынка. Усилия менеджеров, не контролирующих капитал компании, концентрируются на увеличении ее рыночной стоимости.
2. свобода выбора решений, но с учётом интересов бизнеса. Поэтому роль трудовых коллективов достаточно пассивна, на рынке труда модель, тем не менее, является успешной, поскольку сравнительное небольшое вмешательство государства в функционирование рынка труда, делает этот рынок более гибким, повышает заинтересованность работодателей в создании рабочих мест, облегчает миграцию рабочей силы.
3. государству - в целом пассивную хозяйственную роль, сводящуюся к контролю и купированию неизбежных отрицательных последствий действия рыночной стихии. 

Характерно, что ни одна из попыток построить в странах третьего мира экономику "англосаксонской модели" не была признана успешной, за исключением разве что опыта Мексики и в меньшей степени Бразилии. 
До конца 80-х считалось, что "англосаксонская модель" - светлое будущее всего капиталистического мира. Однако появились работы экономистов, показывающие: обе модели в своей эволюции сближаются, демонстрирующие проблемы "англосаксонской модели":
1). Фондовые рынки не всегда способны объективно оценить финансовое состояние фирмы – проблема асимметрии информации.

2). Акционеры заинтересованы в первую очередь в максимизации собственных дивидендов, что не всегда соответствуют нуждам компании для благополучного развития.

3). Опасения стратегических инвесторов утратить свои позиции, приводящие к ограничению привлечения финансовых ресурсов посредством выпуска акций, могут привести к падению капитализации.

4). Возможность раздувания «фондового спекулятивного пузыря»

Примеры: Конкуренция между General Motors и Volkswagen - это постоянное соревнование двух стратегий: одна компания экономит на производстве продукции, чтобы угодить акционерам, другая заботится о ее качестве, чтобы не разочаровать покупателей. В то время как Америка предлагает развивать "бизнес, основанный исключительно на интересах акционеров", Европа выступает за "социально ответственные компании", и это можно считать торговой маркой европейского капитализма



8. Современные транснациональные корпорации

В середине 90-х годов в мире функционировало 40 тыс.ТНК. Они контролировали за пределами своих стран до 250 тыс.дочерних предприятий. Их число за последние два десятилетия увеличилось более чем в 5 раз (в 1970 г. было зарегистрировано лишь 7 тыс. подобных фирм) В 1997 г. в мире насчитывается 53 тыс. ТНК, число зарубежных филиалов составляет 450 тыс., объем продаж — $ 9,5 трлн. 40% стоимости имущества 100 крупнейших международных компаний (включая финансовые) базируется на территориях других государств. Основная часть транснациональных корпораций сосредоточена в США, странах ЕС и Японии. ТНК контролируют до 40% промышленного производства в мире, половину международной торговли. На них работают 73 млн. сотрудников, т.е. каждый десятый занятый в мире, исключая сельское хозяйство.

ООН, которая традиционно изучает деятельность международных корпораций, долгое время относила к ним такие фирмы, которые имели годовой оборот, превышающий 100 млн. долл. и филиалы не менее чем в 6-ти странах. В последние годы было сделано некоторое уточнение: о международном статусе фирмы теперь свидетельствует такой показатель, как величина процента ее продаж, реализуемых за пределами страны-резиденции. 

Российскими экономистами, как правило, предлагается следующее определение ТНК.

Транснациональные корпорации — это национальные монополии с зарубежными активами. Их производственная и торгово-сбытовая деятельность выходит за пределы одного государства.

Правовой режим транснациональных, корпораций предполагает “деловую активность” осуществляемую в различных странах посредством образования в них филиалов и дочерних компаний. Эти компании имеют относительно самостоятельные службы производства и сбыта готовой продукции, научно-исследовательских разработок, услуг потребителям и др.

В целом они составляют единый крупный производственно-сбытовой комплекс с правом собственности над акционерный капиталом только представителей страны-учредителя. В то же время филиалы и дочерние компания могут быть смешанными предприятиями с преимущественно национальным участием.

Причины возникновения транснациональных корпораций: 

· интернационализация производства и капитала на основе развития производительных сил, перерастающих национально-государственные границы. Интернационализация производства и капитала приобретает характер экспансии хозяйственных связей путем создания крупнейшими компаниями собственных отделений за границей и превращения национальных корпораций в транснациональные. Вывоз капитала становится важнейшим фактором в формировании и развитии международных корпораций.

· стремление к получению сверхприбыли. 

· жесткая конкуренция, необходимость выстоять в этой борьбе также способствовали концентрации производства и капитала в международном масштабе и появлению ТНК.

Будучи порождением объективных экономических процессов, протекающих в мировом хозяйстве, транснациональные корпорации обладают рядом специфических черт. 

· ТНК являются активными участниками международного разделения труда и способствуют его развитию. 

· Движение капиталов транснациональных корпораций, как правило, независимо от процессов, происходящих в стране базирования корпорации. 

· ТНК устанавливают систему международного производства, основанную на размещении филиалов, дочерних компаний, отделений по многим странам мира. 

Транснациональные корпорации проникают в высокотехнологичные, наукоемкие отрасли производства, которые требуют огромных инвестиций и высококвалифицированного персонала. При этом заметно проявляется тенденция к монополизации этих отраслей транснациональными корпорациями.

В середине 80-х годов три четверти промышленной продукции капиталистического мира производилось примерно 2 тыс.крупнейших корпораций. Несколько сотен из них выпускали от 50 до 80% наиболее важных видов продукции. Эти транснациональные корпорации несут основную производственную и инновационную нагрузку.

Из 500 самых мощных транснациональных корпораций 85 контролируют 70% всех заграничных инвестиций. Эти 500 гигантов реализуют 80% всей производственной продукции электроники и химии, 95% фармацевтики, 76% продукции машиностроения 

Располагая мощной производственной базой, транснациональные корпорации проводят такую производственно-торговую политику, которая обеспечивает высокоэффективное планирование производства, товарного рынка. Планирование осуществляется в рамках материнской компании и распространяется на дочерние фирмы.

Транснациональными корпорациями осуществляется динамичная политика в области капиталовложений и научно-исследовательских работ в континентальном международном масштабе.

Расширяя свою экспансию, транснациональные корпорации используют разнообразные формы освоения мирового рынка. Эти формы в значительной степени основываются на контрактных отношениях и не связаны с участием в акционерном капитале других фирм. К числу таких форм экономики ТНК обычно относят:

1. лицензирование (лицензионное соглашение представляет собой юридический договор, по которому лицензиар предоставляет определенные права лицензиату на некоторое время и за определенное вознаграждение. Передача лицензий осуществляется как по внутрифирменным договорам транснациональной корпорации, так и по внешним каналам передачи технологии);

2. Франчайзинг (лицензионное соглашение, рассчитанное на продолжительный срок. При этом франчайзер представляет определенные права фирме-клиенту. Эти права включают использование торговой марки или фирменного названия, а также услуги по технической помощи, повышению квалификации рабочей силы, торговле и управлению за определенную плату);

3. управленческие контракты (соглашение, по которому оперативный контроль предприятия или фазы его деятельности предоставляется другому предприятию за соответствующее вознаграждение);

1. оказание технических и маркетинговых услуг; 

5. сдачу предприятий “под ключ” (транснациональная корпорация берет на себя ответственность за осуществление всех (или большей части) видов деятельности, необходимых для планирования или строительства определенного объекта);

6.  ограниченные во времени договора по созданию совместных предприятий и соглашения по осуществлению отдельных операций.



9. Модель рейнского капитализма.

Англо-саксонская стратегическая модель никогда не была характерна для Германии, где привыкли действовать, скорее, консервативно: с традиционной немецкой основательностью и здравым расчетом, стараясь строить на века, чтобы передавать дело из поколения в поколение. Большинство германских предпринимателей всегда понимало, что бизнес идет лучше, если учитывать интересы территориальной общины и коллектива наемных работников, большинство которых является частью той же общины, а также клиентов, живущих по соседству. Германский капитал традиционно стремится крепиться за социальную почву, даже если находится за границей.
 Рейнская модель. Проповедь совершенно другой организации. Её слоган - «все во имя истинной коммерции». Её главным субъектом стал тесно переплетенный промышленно-банковский капитал. Банкиры, кредитующие промышленные предприятия, являются их крупными акционерами. Владельцы, в свою очередь, входят в правления крупнейших банков. В результате, структура акционерного капитала  меняется очень медленно, и никакого приоритета «коротких идей»  - финансисты и промышленники заинтересованы в реальном и долгосрочном успехе предприятий. 

Структура власти и организации управления в рейнской модели столь же доверительны, сколь и структура капитала. Тип этой структуры определяется Альбером как «со-правление». Его суть заключается в таком распределении полномочий и ответственности акционеров, менеджеров, и персонала, которое исключает доминирующее влияние кого-либо и позволяет быть услышанным каждому.
В отличие от т.н. "англо-саксонской" модели, которая является основой британской и американской экономик, в немецкой модели главной целью бизнеса является не "прибыль за любую цену", а занятие корпорацией значительной части рынка и стабильность бизнеса. Именно поэтому германские крупные корпорации, в отличие от американских (той же "Дженерал Электрик"), довольно редко меняют специализацию, проводят глубинную реструктуризацию и менее мобильны в изменении своих бизнес-ориентиров. Если американские компании - это такие себе агрессивные и кровожадные хищники, руководство которых меняется в среднем раз в три-пять лет, то германский бизнес - это прежде всего стабильность, когда места в совете директоров или главы правления занимают иногда одни и те же люди десятками лет. Вторая особенность корпораций на берегах Рейна состоит в том, что промышленные компании являются очень тесно интегрированными с банками и страховыми компаниями - так Deutsche Bank и страховая компания Allianz являются акционерами сразу нескольких крупных компаний, начиная с DaimlerChrysler и заканчивая Heidelberger Zement. Эта схема дает довольно эффективные возможности для внутреннего развития конгломератов за счет финансирования банков-акционеров, но в то же время несет существенные риски для развития компаний поскольку ухудшение общеэкономической ситуации в стране сразу бьет по всему корпоративному сектору и в частности банкам, что в принципе и происходит сейчас. Часть экономистов склонны считать затяжной кризис немецкой экономики следствием глубинных проблем т.н. немецкой модели капитализма, которые и всплыли, как только мировая экономика начала давать сбой после чрезвычайно продуктивных 90-х.
Однако в настоящее время производительность труда в Германии выше, чем в США.


10. Современная трактовка инфляции.

Термин «инфляция» (от латинского inflatio – вздутие) впервые стал употребляться в Северной Америке в период гражданской войны 1861-1865 гг. и обозначал процесс разбухания бумажно-денежного обращения. Наиболее общее, традиционное определение инфляции – переполнение каналов обращения денежной массой сверх потребностей товарооборота, что вызывает обесценение денежной единицы и соответственно росте товарных цен.

Что же можно отнести к действительно инфляционным причинам роста цен? 

Причины:

Во-первых, это диспропорциональность, или несбалансированность государственных расходов и доходов, выражающаяся в дефиците госбюджета.

Во-вторых, финансирование инвестиций осуществляется госрасходами. Особенно инфляционно опасными являются инвестиции, связанные с милитаризацией экономики. 

В-третьих, общее повышение уровня цен связывается различными школами в современной экономической теории с изменением структуры рынка в XX веке. Современный рынок - это в значительной степени олигополистический рынок. А олигополист (несовершенный конкурент) обладает известной степенью власти над ценой. И если даже олигополии не первыми начинают "гонку цен", они заинтересованы в ее поддержании и усилении.

В-четвертых, с ростом "открытости" экономики той или иной страны увеличивается опасность импортируемой инфляции

Оценивая характер антиинфляционной политики, можно выделить в ней три общих подхода:

1) активная бюджетная политика - маневрирование государственными расходами и налогами в целях воздействия на платежеспособный спрос: государство ограничивает свои расходы и повышает налоги. В результате сокращается спрос, снижаются темпы инфляции. Однако, одновременно может произойти спад инвестиций и производства, что может привести к застою и даже к явлениям, обратным первоначально поставленным целям, развиться безработица.

2) Второй подход рекомендуется авторами-сторонниками монетаризма в экономической теории. На первый план выдвигается денежно-кредитное регулирование, косвенно и гибко воздействующее на экономическую ситуацию. Этот вид регулирования проводится неподконтрольным правительству центральным банком, который определяет эмиссию, изменяет количество денег в обращении и ставки ссудного процента.
Отступление:

Проблема инфляции оставалась одной из наиболее актуальных на протяжении всего российского трансформационного периода. Разрушительные последствия высокой инфляции начала 90-х годов во многом предопределили непопулярность реформ, имущественное расслоение населения, возникновение феномена неплатежей и многие другие трудности. Замедления роста цен удалось добиться только после "финансовой стабилизации": в 1996 г. Кризисный шок 1998 г. привел к росту цен на 184,4%, однако затем в результате достаточно жесткой позиции монетарных властей инфляция неуклонно падала , составив в 2002 г. 15,1%, 2005-11% Россия вошла в полосу умеренной инфляции, и выход из нее может быть сопряжен со значительными трудностями. 



11. Модель азиатского капитализма

Экономикам азиатских стран были присущи многие структурные недостатки. Большинство фирм находились в семейном владении, а в соответствии с конфуцианской традицией семьи стремились сохранить над ними контроль. Если они и выпускали акции в открытую продажу, то обычно игнорировали права акционеров, находившихся в меньшинстве. Если им не удавалось финансировать рост фирмы за счет доходов, они полагались на кредит, но не рисковали утратой контроля. В то же время правительственные чиновники использовали банковский кредит в качестве инструмента финансовой политики; они использовали его также с целью вознаградить свои семьи и друзей. Существовала порочная связь между бизнесом и органами управления, и отмеченное выше — лишь одно из ее проявлений. Сочетание таких факторов привело к тому, что соотношение задолженности к собственному капиталу оказалось крайне завышенным, а финансовый сектор лишился прозрачности и здоровой основы. Идея о том, что «банковский кредит» будет дисциплинировать акционеров компании, попросту не сработала .

К примеру, в экономике Южной Кореи доминировали контролируемые семьями конгломераты (chaebof). Они характеризовались высоким уровнем заемных средств в капитале. Среднее отношение задолженности к акционерному капиталу у тридцати крупнейших конгломератов (а на них косвенно приходилось 35% промышленного производства Кореи) в 1996 г. составляло 388%, а у некоторых конгломератов этот показатель доходил до 600—700%. К концу марта 1998 г. средний показатель вырос до 593%. Владельцы использовали свой контроль для «перекрестного» страхования долгов другим членам групп, нарушив тем самым права сторонних акционеров, не владеющих контрольным пакетом акций. 
 «Азиатской модели» экономического развития присущи многочисленные недостатки: структурные изъяны в банковской системе и формах владения предприятиями; порочная связь между бизнесом и политиками; недостаточная прозрачность и отсутствие политической свободы. Хотя перечисленные недостатки были присущи многим охваченным кризисом странам, но не все они характерны для каждой страны. «Азиатская модель» обеспечила резкое повышение уровня жизни, ежегодный прирост среднедушевого дохода в соответствующих странах на протяжении длительного периода составил в среднем 5,5%, что намного превышает аналогичный показатель практически во всех формирующихся рыночных экономиках. 

Азиатская версия капитализма, хотя во многом и похожа на западную, все-таки отличается от нее и ставит под сомнение ряд указанных принципов. Идея "вариантности" капитализма и системы правления не должна вводить в заблуждение. Сое​диненные Штаты использовали многие черты политической и экономической системы Великобритании, а англичане - гре​ко-романской системы.


12. Режимы валютного курса.

В соответствии с методикой МВФ различают два вида режимов валютных курсов - плавающий и фиксированный. 

Плавающий валютный курс - это курс, свободно изменяющийся под влиянием спроса и предложения, на который государство может при определенных обстоятельствах оказывать воздействие путем валютных интервенций. 

Экспорт товаров и услуг порождает предложение валюты внутри страны (в России, например, экспортеры обязаны продавать половину валютной выручки). В свою очередь, импортеры для закупок иностранных товаров и население в качестве сбережений создают спрос на валюту. Баланс спроса и предложения формирует обменный курс валюты. Дисбаланс спроса и предложения компенсируется интервенцией ЦБ, что сказывается на величине золотовалютных резервов страны. 

Механизмы курсообразования при плавающем валютном курсе делятся на "чистое плавание" и "грязное плавание". "Чистое плавание" - курсообразование без вмешательства центрального банка на валютном рынке. "Грязное плавание" - курсообразование при активных интервенциях центрального банка на валютном рынке. 

Для определения "справедливого" обменного курса при плавающем валютном режиме часто используют паритет покупательной способности - расчетный обменный курс, при котором каждая валюта обладает абсолютно одинаковой покупательной способностью в ее стране. Это значит, что если в одной стране стандартный набор продуктов и услуг (потребительская корзина) стоит сто рублей, а в другой стране точно такая же потребительская корзина стоит 10 долларов, то паритет соответствует обменному курсу 10 рублей за один доллар. Считается, что курс всегда отклоняется от паритета за счет неравномерности спроса и предложения, инфляционных ожиданий населения, воздействия значительных выбросов или скупок валюты и т.п. 

В России курс рубль/ доллар занижен относительно расчетного паритета, который по разным оценкам, составляет от 15 до 22 рублей за 1 доллар США. Простейший пример этого показателя - так называемый "индекс гамбургера". Макдоналдс есть во всех странах мира, и ассортимент везде предлагается одинаковый. Гамбургер в США стоит 1 доллар, а в России - 17 рублей. Соответственно, курс доллара "по гамбургеру" - 17 рублей за 1 доллар. Разумеется, реально паритет рассчитывается по очень большой корзине товаров. 

Различие между ППС и действующим валютным курсом используется в качестве критерия выявления "более дешевых" или "более дорогих" стран. Этот показатель применяется при разделении стран на "дешевые" (с низкими значениями показателя) и "дорогие" (с высоким национальным уровнем цен). Согласно статистике Госкомстата, среди развитых стран самыми дорогими странами в 1999 г. были Япония (сопоставимый уровень цен равен 142% от США), Швейцария (126%), Норвегия (119%), Дания (118%) и Швеция (117%). Внутренняя покупательная способность национальных валют этих стран фактически является более низкой, чем об этом свидетельствует их валютный курс. Практически равный сопоставимый уровень цен в 1999 г. был в Люксембурге, Австрии, Бельгии, Великобритании, Германии, Франции и Финляндии. Самыми дешевыми странами в 1999 г. были Россия (сопоставимый уровень цен равен 22% от США), Болгария (24%), Македония (29%), Румыния (29%) и Украина (17%). 

Фиксированный валютный курс - это официально установленное соотношение между национальными валютами, допускающее временное отклонение от него в ту или другую сторону не более чем на 2,25%. Фиксация курса может осуществляться как за счет фиксации курса к одной валюте, так и за счет фиксации курса к валютному композиту. Фиксация курса к одной валюте означает привязку курса национальной валюты к курсу наиболее значимых валют национальных расчетов. Обычно такая привязка осуществляется менее развитыми странами по отношению к валютам более развитых стран. Причем к таким странам, с которыми существуют тесные торговые отношения. Мотивы осуществления такой политики достаточно очевидны: гарантия стабильности торговых отношений, в первую очередь, для долгосрочных контрактов и предотвращение влияния возможных, в случае, если бы привязка не осуществлялась, колебаний обменного курса на изменение уровня цен в стране. Фиксация курса к валютному композиту - привязка курса национальной валюты к курсам коллективных денежных единиц или к различным корзинам валют стран, являющихся основными торговыми партнерами. Удельный вес валют в корзинах, составляемых для фиксации национального курса, обычно отражает вес стран, использующих ее во внешней торговле товарами и услугами, а также движение капитала данной страны. 

Необходимо отметить, что на практике жестко фиксированные обменные курсы встречаются редко. Фиксированный курс может быть выгоден странам с равными уровнями экономического развития, параметрами инфляции и подходом в монетарной политике. При этом фиксированный курс по отношению к странам с другим уровнем развития может быть абсолютно невыгоден и даже опасен. Например, ряд латиноамериканских стран (Аргентина, Бразилия, Уругвай) использовали привязку национальной валюты к доллару США, что явилось одной из основных причиной экономического кризиса в этих странах. 

На практике зачастую применяются компромиссные варианты, сочетающие в себе элементы обоих режимов валютных курсов - такие, как оптимальное валютное пространство, целевые зоны, валютный коридор и др. 

Оптимальное валютное пространство - поддержание фиксированного валютного курса между ограниченной группой стран и плавающего валютного курса с остальными странами. Данная политика лучше всего иллюстрируется на примере стран Европейского союза, которые поддерживают между собой фиксированный курс, а в отношении третьих стран - плавающий. Считается, что чем выше степень интеграции, тем жестче должна быть фиксация. 

Целевые зоны - параметры валютного курса, к которым страна считает необходимым стремиться. В определенный период времени для стимулирования тех или иных направлений в экономике, правительство может посчитать целесообразным пойти на девальвацию национальной валюты (с целью стимулирования экспорта и экономического роста) или, напротив, ревальвацию (для борьбы с инфляцией). Девальвация национальной валюты - это снижение ее стоимости относительно других валют. Задача девальвации состоит в том, чтобы сделать экспортные товары более дешевыми, а импортные - более дорогими, в результате чего происходит импортозамещение внутреннего потребления и увеличение промышленного производства, что наряду с приростом чистого экспорта способствует в итоге росту ВВП. Именно такая ситуация сложилась в России после кризиса 1998 г., что позволило отечественному ВВП за последние 3 года вырасти более чем на 20%. Однако при этом нельзя забывать, что от девальвации национальной валюты неизбежно страдает население, чьи доходы снижаются. 

Валютный коридор - установленные пределы колебания валютного курса, которые государство обязано поддерживать. Мировой опыт показывает, что введение валютного коридора оправдано в тех случаях, когда в стране достигнута стабилизация, но уровень инфляции остается высоким и это не позволяет сразу перейти к фиксированному курсу. 

Выбор валютного режима зависит от уровня развития экономики, ее организации и степени интегрированности в мировое сообщество. В мировой истории существует немало примеров удачного использования плавающих или фиксированных режимов, а также их комбинации. Однако в последнее время все больше стран предпочитают плавающие режимы валютного курса. Это обуславливается тем, что становится все больше стран, которые закончили переходный период реформирования своих экономик, все больше интегрируются в международные финансовые рынки. С этой точки зрения применение плавающего режима валютного курса является более предпочтительным. 



13. КНР как азиатский Манчестер

Одним из важнейших событий мировой экономической истории последней четверти XX века стали беспрецедентные успехи экономики Китая. С начала экономических реформ в 1978 г. по 1997 г. внутренний валовой продукт этой страны увеличился в 5,7 раз, или на 9,6% в среднем в год. Это означает, что он удваивался с рекордной скоростью - каждые 7,5 лет!

За прошедшие 19 лет производство ВВП на душу населения в Китае возросло в 4,4 раза, производительность труда (ВВП на одного занятого) - в 3,6 раза. 

Успехи китайской экономики обусловлены примененной моделью экономического реформирования. В Китае реформы носили постепенный (градуалистский) характер, государство сохранило значительный контроль над экономикой, а его роль в экономическом развитии заметно возросла. За первые два года экономических реформ в Китае удельный вес занятых в государственном секторе сократился с 94,9% до 26,6%. Доля лиц, получающих пособия, субсидии и дотации из государственного бюджета, достаточно низкая в Китае и в начале реформ, в дальнейшем была сокращена вдвое. Благодаря как уменьшению числа лиц, получающих поддержку из бюджета, так и сокращению величины пособий, приходящихся в среднем на одного человека, общая сумма расходов на социальное обеспечение и потребительские субсидии в Китае сократилась с 4,0 до 0,9% ВВП. В результате сокращения расходов на пособия по безработице в Китае заметно уменьшились стимулы для регистрации работоспособных граждан в качестве безработных. Уровень безработицы сократился почти вдвое - с 5,3 до 2,9%, а доля занятых во всем населении поднялась с 42,3% в 1978 г. до 53% в 1997 г., что способствовало ускорению экономического развития.  Либерализации внешнеэкономической деятельности в Китае привела к сокращению фактически взимаемых импортных таможенных пошлин с 17,7% от объема импорта в 1978 г. до 2,5% в 1996 г. 

Китай практически не пользовался таким инструментом протекционистской политики как девальвация национальной валюты. Среднегодовые темпы снижения валютного курса в 1979-1997 гг. (8,3%) были весьма умеренными. Итогом проведения либеральной внешнеэкономической политики в Китае стало повышение годовых темпов прироста внешней торговли с 2-3% в 1978 г. до 17-20% в 1996 г. и увеличение удельных весов экспорта и импорта в ВВП с 5-6% накануне реформ до 15-17% в 1996 г. Объем китайского экспорта за 18 лет вырос в 15,2 раза, импорта - в 12,5 раза. Приток прямых иностранных инвестиций в китайскую экономику увеличился с 0,11% ВВП в 1978 г. до 5,08% ВВП в 1997 г. Активизация участия Китая в международном разделении труда способствовала повышению его темпов экономического роста. Китайские власти в течение всего периода реформ проводили весьма сдержанную денежную политику. Благодаря этому среднегодовые темпы инфляции в Китае составили чуть более 10%, а ее негативное воздействие на экономическое развитие оказалось незначительным (табл. 7).
Китайские власти совершили беспрецедентное в мировой экономической практике сокращение налогов - с 30,4 % ВВП в 1979 г. до 10,3% ВВП в 1996 г. Одновременно с этим и даже с опережающей скоростью происходило радикальное сокращение всех государственных расходов - с 36,4% ВВП в 1979 г. до 13,1% ВВП в 1996 г.

Нынешнее положение КНР в мировой хозяйственной динамике выглядит очень надежным: глобальной экономике предъявлены конкурентоспособные товары и услуги, а также удобный инвестиционный климат в условиях крайне низкой и очень неустойчивой конъюнктуры в хозяйстве большинства развитых промышленных стран. Масштабы экономики Китая, постепенность и продуманность ее открытия позволили совместить использование международной специализации с нарастанием самообеспечения гигантской страны.



14. Дискуссия о путях использования стабилизационного фонда РФ.



15. Регионализация мировой экономики
В последние десятилетия в мировом сообществе всё чаще ведутся дискуссии на тему глобализации. Экономическая наука на сегодняшний день выделяет пять направлений этого процесса: интенсификация мировой торговли, становление глобальных ТНК, финансовая глобализация, регионализация экономики, тенденция к конвергенции. На современном этапе развитие мировой экономики определяют две главные тенденции – ускоренная глобализация и рост региональной (и субрегиональной) интеграции. Причем эти два явления не новы, однако в последние десятилетия в их протекании возникло много новых элементов.

Мировая экономика никогда не насчитывала такого количества самостоятельных субъектов. Однако их автономность во многом формальна. Они, безусловно, сами принимают решения по тем или иным проблемам, но при этом не могут не считаться с требованиями своих партнеров (поставщиков, потребителей, кредиторов и т.д.). 

Глобализация характеризуется, в частности, тем, что под ее влиянием наступает объединение разных видов рынков (товаров, услуг, информации, финансов и т.д.). Сегодня этот процесс охватывает, по осторожным оценкам, около 60% мирового валового продукта, 70-80% международной внешней торговли и мировых финансов.

В свою очередь регионализация, которая в известной мере является синонимом разных видов интеграции, принимает форму более или менее четких институциональных образований. Причем в последнее время происходит взаимная диффузия экономического, торгового, научного, технического и финансового сотрудничества.

В 90-е годы прошлого века возникли благоприятные условия к активизации процессов регионального экономического сотрудничества. Это было в значительной степени ответом на ускорение глобализации. Действительно, одной из важных целей тех или иных интеграционных союзов является стремление к выравниванию конкурентной способности как отдельных стран, так и региона в целом. Установление региональных экономических связей, укрепление локальных институций, а также сотрудничество в других областях создали лучшие перспективы развития и возможности справиться с вызовами глобализации.

Сегодняшний этап экономической интеграции определяется как открытый регионализм. Его цель – расширение сферы свободной торговли и свободного перетекания капитала и людей, а не возникновение и функционирование закрытых торговых союзов. При этом ставятся задачи не только углубления сотрудничества в рамках существующих региональных и субрегиональных группировок, но его расширения между разными интеграционными союзами.

Отношения между глобализацией и регионализмом являются предметом многочисленных дискуссий. Одни считают, что глобализация и регионализация взаимно укрепляются, другие – что между этими феноменами существуют противоречия. По мнению многих исследователей, их цели не полностью перекрываются – некоторые из них совместные, а часть отличается друг от друга. Глобализация направлена прежде всего на реализацию требований конкуренции и поиск лучших форм локализации экономической деятельности. Зато действия в рамках региональной интеграции продиктованы в большей степени потребностями сотрудничества, причем не только экономического, но также политического и общественного. Этот своеобразный дуализм относится и к торговой политике с ее таможенной составляющей.

В целом же отношения между региональной интеграцией и глобальной системой мировой экономики взаимозависимы. Дело в том, что регионализация является не только результатом долгосрочных международных преобразований, но и одновременно важным элементом глобальной структуры. Как следствие, она сама участвует в формировании данной структуры и исполняет при этом две функции: пассивную – является объектом глобализации, активную – выступает ее субъектом.

С точки зрения Хеттне (современного «критического» экономиста), существуют три модели региональных образований: торговые коалиции, военно-политические силовые блоки и транснациональные формации как результат регионализации снизу, создающей региональную идентичность. Таким образом, регионализм и регионализация – разные понятия. Область действия регионализма – создание и функционирование интеграционных связей, позитивная и негативная интеграция, и т.д. Регионализация предполагает движение к гомогенизации, конвергенции участников интеграционного процесса в отношении ряда измерений, где среди наиболее важных культура, безопасность, экономическая политика и политический режим. (не очень понятно, но красиво ()

Следующий шаг схемы – процессы региональной интеграции в их эволюции и динамике. Хеттне выделяет «новый и старый регионализм». “Новый регионализм” представляет собой вторую волну регионализма, взявшую старт в 1980-е годы после упадка неофункционалистской теории и практики интеграции, что наиболее традиционно в Европейском контексте ассоциируется с замедлением темпов интеграции в 1970-е. “Новый регионализм” – это выражение многополюсного мирового порядка, интеграционный феномен, распространяющийся по всему миру, содержание которого – экономическая взаимозависимость, больший вес позитивной интеграции (т.е. политического участия), культурная и коммуникативная гомогенность и, в конечном итоге, “региональная идентичность”. Формирование последней – наивысшая степень региональной интеграции.

Хеттне предлагает новую концепцию – “регионности” – служащую измерительным инструментом при анализе степени интеграционного взаимодействия. В ее центре – пять векторов, своего рода измерительная шкала региональных образований как политико-экономических субъектов.

1. Регион как географическая и экологическая единица, ограниченная естественными границами (например, Европа от Атлантики до Урала);

2. Регион как социальная система, предполагающая транслокальные отношения социального, политического, культурного и экономического порядка. Взятые в комплексе, эти отношения конституируют “региональный комплекс”. Например, региональный комплекс безопасности может базироваться на силовом балансе как единственной гарантии безопасности или же на более сложной организации.

3. Регион как организованное сотрудничество в культурной, экономической, политической, или военной областях. Создание региональной организации – или позитивная интеграция – является шагом вперед формирования мультилатерализма в региональном контексте. Без существования формальных организаций нельзя говорить о регионализме как сколько-нибудь значимом явлении, независимо от его формы.

4. Регион как региональное гражданское общество, появляющееся когда организационная структура содействует развитию процессов социальной коммуникации и конвергенции ценностей в рамках всего региона в целом. Культурная идентичность составляет потенциальный базис регионального гражданского общества, которое таким образом, обусловлено историческим контекстом.

5. Регион как историческое образование с особой идентичностью и потенциалом его участников равно как и определенным уровнем легитимности (более комплексное организационное выражение) – это регион-государство, или высшая степень регионности.

Региональный фактор в формировании мирового порядка
Регионализация представляет собой нелинейный и комплексный процесс изменений на трех уровнях – макроструктурном уровне мировой системы, уровне межрегиональных отношений и внутрирегиональной организации. Она является комбинированным продуктом глобальных и национальных изменений

Регионализация мировой экономики есть процесс формирования нескольких до некоторой степени самодостаточных блоков, где политическая стабильность и социальное благосостояние выступают как руководящие принципы социального устройства. Конечным выражением этого процесса является создание регионов-государств, приходящих на смену национальным государствам. 

По данным Всемирного Банка сегодня в мире насчитывается 23 международные экон. орг-ии интеграционного типа, охватывающие основные регионы и континенты земного шара. Интеграционные объединения хар-зя терр. близостью и схожестью соц, эк развития, культ-истор традиций и типов об-ва, полит задач и целей. Вместе с тем они различаются по масштабам, глубине, характеру и т.д. Реальные процессы пока имеют место быть в З. Европе и С. Америке.

Основные интеграционные объединения:

· Европейский Союз (с 1.05.04 включает 25 государств). ! Наряду с национально-гос формами орг-ии хоз и полит деятельности обрела прочную основу новая уникальная наднациональная форма. Формально образован 18.04.1951 г (6 стран, Евр. Объед угля и стали); 17.03.57г ЕЭС и ЕВРАТОМ и т.д.

· Евр. ассоц. свободной торговли (ЕАСТ(1960)). В отл от ЕС, кажд страна сохраняет свободу торговли с тртьими странами (только пром товары). В 1992 ЕС и ЕАСТ создали ЕЭП (единое эк пространство). 

· В Центральной Европе в дек. 1992г. (Польша, Венгрия, Чехия, Словакия) Центр зона свободной торговли пром товарами.
· НАФТА (1.01.94г. США, Канада, Мексика) Североам ассоц своб торговли.

· Латиноамериканская ассоц своб торговли (ЛАСТ-1960г) Аргентина, Чили, Браз, Болив, Венес, Колумб, Перу, Уруг,Эквадор. В 1980г реорганизована в ЛАИА (ЛА интеграционная ассоциация).

· ЦАОР (Центральноамер общий рынок 1960г.) Гватемала, Гондурас, Сальвадор, Коста-Рика, Никарагуа.

· ! МЕРКОСУР (общий рынок стран Южного конуса) 91г. Аргент, Браз, Параг, Уруг + Чили и Болив.Зона своб торг, един там тариф, своб движение кап-лов и раб силы, и т.д.

· КАРИКОМ (Карибское сообщество) 14 гос-в Карибского бассейна в 1967г. (кроме Кубы, Гаити, Домен республики). Образование общего рынка.

· ЭКОВАС (1975г Экон сообщ-во гос-в Западной Африки) 17 стран.

· САДК (Южноафр сообщ развития 1992г)

· ! КОМЕСА (Общий рынок Восточной и Южной Африки) 23 страны. Цель – зона своб торг => там союз.

· АФТА (Арабская зона своб торг) 98 г, 18 стран; Союз арабского Магриба (89г.); ОПЕК… 

· ! АСЕАН (Ассоц гос-в Юго-Вост Азии) Индон, Малайз, Сингап, Таил, Филип, Бруней, Лаос, Мьянма, Вьетнам

· АТЭС (Азиатско-Тихоокеанское экон сотрудничество) 89г.(18 стран) в 98г. принята Россия (21 страна).

· СНГ 8.12.91г.  (13 стран)



16. Естественная ставка процента К. Викселла и практика ее применения.

Анализ денежных факторов. Классики, по мнению Викселля, верно предполагая, что количество денег влияет на уро​вень цен, не объяснили причин изменения количества денег. В раз​витой экономике продукты обмениваются не на продуты, а на деньги.  Но денежный спрос может быть искусственно раздут. В этом случае денежный фактор создает неравновесие (неравенство между спро​сом и предложением товаров), что вызывает изменение цен. Вместо того, чтобы изменение количества денег считать причиной измене​ния цен, надо оба явления рассматривать как следствия движения нормы процента.

           Развивая эту идею, Викселль выдвинул понятие денежного равновесия как ситуации, когда эмиссия денег не нарушает равенст​ва между спросом и предложением товаров. В этом случае цены ос​таются стабильными. Такого рода равновесие возникает только при наличии равенства между денежной и естественной (реальной) нормой процента. Первая — это та норма процента, которая имеет место фактически при предоставлении кредита (ставка процента на рынке ссудного капитала). Вторая равна «предвос​хищаемой прибыли, получение которой ожидается от использования денежного займа», т. е. тем денежным доходом, который предприниматель надеется извлечь (но не обязательно извлекает) в результате вложения капиталов, взятых в кредит (это доходность реально функционирующего капитала, норма прибыли, или в терминологии Кейнса, предельная эффективность капитала).

             Если естественная ставка процента выше денежной   ставки, то I >S, что вызовет рост цен из-за повышенного спроса на инвестиционные товары и приведет к нарушению равновесия денежного рынка и рост цен. Если равновесие денежного рынка не  восстанавливается, то рост цен может вызывать новый рост инвестиций, и процесс может стать «кумулятив​ным» (самоподдерживающимся). Для предотвращения этого процесса  мерами денежно-кредитной политики ставка денежного рынка должна быть увеличена до уровня, при котором восстанавливается равенство сбережений и инвести​ций. 

         Если наоборот, естественная ставка процента ниже денежной , то I< S, и разворачивается обратный процесс: снижается спрос на инвестиционные товары, цены снижаются.  Банки должны принимать меры по снижению денежного процента, например с помощью расширения банковского кредита.

        Различием этих норм процента Викселль объясняет экономи​ческий парадокс конца XIX века: низкие цены и низкие нормы про​цента одновременно. Казалось бы, низкие нормы процента вызыва​ют расширение кредита, рост платежеспособного спроса и тем са​мым повышение цен. По мнению Викселля, цены понижались потому, что действительная норма процента превышала естествен​ную, т. е. на самом деле была очень высокой.

      Отсюда Викселль формулирует следующие условия равновесия:

1) равенство денежной и реальной (естественной) ставки процента

2) спрос на заемный капитал равен предложению сбережений, (I=S)

3) отсутствует тенденция к изменению цен.

     Когда действительная и естественная нормы процента совпа​дают, то S = I и цены стабильны.

       При неравенстве ес​тественной и действительной норм процента сбережения не равны инвестициям и начинает изменяться уровень цен, возникает нерав​новесие. Прежнее равновесие, полагает Викселль, не может вос​становиться автоматически, для этого требуется изменение де​нежной  политики.


17. Утилитаристский критерий максимизации совокупной полезности.

(по Гальперину)
Основоположник утилитаризма И. Бентам полагал таким критерием "наибольшее счастье наибольшего числа людей". Этот критерий, очевидно, предполагает и межличностное сравнение "счастья" и его аддитивность. Согласно данному критерию, общественное благосостояние представляет сумму индивидуальных полезностей членов общества: 

w= [image: image1.png]


ui ,        (16.5) 

где w ≈ общественное благосостояние. Согласно критерию Бентама, 

∆w > 0, если [image: image2.png]


(∆ui).        (16.5*) 

Положим, однако, что требование (16.5*) выполняется при том, что благосостояние k членов общества выросло, тогда как благосостояние п -  k членов общества снизилось так, что 

[image: image3.png]


(∆ui) > |[image: image4.png]


 (∆ui)|.        (16.6) 

Иначе говоря, увеличение благосостояния первых оказалось большим (по абсолютной величине), чем снижение благосостояния вторых. 

Таким образом, критерий Бентама неявно предполагает, что благосостояние первых k членов общества более значимо для общества, чем благосостояние п - k остальных. Если в (16.5) ввести коэффициенты аi, характеризующие значимость для общества благосостояния i-гo субъекта, мы получим несколько модифицированный утилитаристский критерий: 

w(a1u1 + a2u2 + … + a>nu) = [image: image5.png]


aiui.        (16.7) 

В такой формулировке критерий Бентама предполагает возможность межличностного сравнения не только индивидуальных полезностей, но и общественной "значимости" самих членов общества. 

Другой недостаток утилитаристского критерия в том, что он не может использоваться для сравнения ситуаций, в которых "наибольшее счастье" не совмещается одновременно с "наибольшим числом людей". Так, если в трехсубъектной экономике u1 = 150, u2 = 40, u3 = 20, то общее благосостояние составит w = 210. Если же в другом состоянии u1 = 90, u2 = u3 = 50, то w = 190. В первой ситуации налицо "наибольшее счастье", во второй более равномерное распределение "меньшего счастья". 



18. Российская модель экономического развития.

Формально, с макроэкономической точки зрения, реформирование сводится к созданию недостающих секторов рыночной экономики и восстановлению соответствующих экономических связей и взаимоотношений. Итак, требуется воссоздать полноценный предпринимательский сектор, рынок труда, полностью реформировать рынок благ и рынок денег, воссоздать рынок ценных бумаг, дабы совместно с рынком денег получить полноценный рынок финансов. 

Теоретически существует два основных варианта данного реформирования. Первый из них - “шоковая терапия”, предусматривающая, по сути, быстрый и сокрушительный демонтаж государственного сектора, полную либерализацию экономических связей как внутри страны, так и с сектором “заграница”, ускоренную приватизацию демонтированного государственного сектора, создание на его обломках предпринимательского сектора.

Второй вариант является противоположностью варианта “шоковой терапии”, а именно: реформированием градуалистского (постепенного) типа. Государственный сектор не подвергается стремительному демонтажу, а постепенно передает большую часть своих полномочий создаваемому

После провала “перестройки” новое российское правительство пошло на развертывание радикальных реформ, то есть первого варианта в самом крайнем его виде. Через несколько лет проведения этого курса выяснилось, что вместе со сломом государственного сектора происходил процесс деиндустриализации экономики. Отечественное производство ежегодно сокращалось. Единственными более-менее благополучными сферами экономики оставались добывающие отрасли, большая доля продукции которых направлялась на экспорт. Таким образом, отечественное народное хозяйство начало приобретать типичные черты “латиноамериканской” экономической модели.

При осуществлении “шоковой терапии” стремительный демонтаж государственного сектора влечет за собой слом всех традиционно существующих отраслевых и региональных взаимосвязей, составляющих прежде единую плановую модель. Слом плановой макроэкономической плановой системы и является тем главным шоком для экономики. Совершенно очевидно, что между этим демонтажем и созданием полноценного предпринимательского сектора должен пройти определенный период времени, в течение которого экономика, по сути, находится в хаотическом состоянии и поэтому не способна выполнять свою основную функцию: обеспечивать сектор домашних хозяйств, то есть население страны, потребительскими благами в достаточном количестве и качестве. Именно поэтому “шоковая терапия” обязательно должна осуществляться в условиях открытой модели, сектор заграница на какое-то время должен частично взять на себя часть производственных функций разрушенного государственного сектора и нарождающегося предпринимательского сектора. Осуществление “шоковой терапии” в условиях закрытой экономики создаст неразрешимые проблемы в области обеспечения населения потребительскими благами. В свою очередь, возникновение этой открытости заранее ставит нарождающийся национальный предпринимательский сектор в довольно сложное положение: он с самого начала не обладает соответствующими конкурентными возможностями, а потому не способен полноценно конкурировать с зарубежными экономиками. В настоящее время методом “шоковой терапии” осуществляется реформирование во всех бывших социалистических странах Восточной Европы, СССР, а также - в Монголии. В подавляющем большинстве этих стран реформирование сопровождалось резкими социальными и экономическими трансформациями неблагоприятного типа (падение объемов производства, резкое увеличение безработицы, общее падение доходов при резкой их дифференциации).

Драматизм ситуации заключается в том, что развитие отечественной экономики осуществляется под руководством МВФ и по его программе. Отечественная экономика оказалась в своеобразной ловушке: дальнейшее функционирование народного хозяйства страны в большой мере зависит от иностранных кредитов. Поэтому руководство страны обязано выполнять требования МВФ при формировании национальной экономической политики. С другой стороны, выполнение этих требований, сводящихся к осуществлению монетаристского курса типично “латиноамериканского” образца, ведет к дальнейшей деиндустриализации экономики, снижению жизненного уровня населения при резкой стратификации на бедных и богатых, потере экономической и политической самостоятельности страны, подрыву безопасности государства.



19. Интернализация (И) международных эк отношений
Интернализация современного мирового хозяйства стала характерной чертой современной экономики. Под ней понимается: сближение национальных экономик, проявляющееся в росте производственной взаимозависимости, международного товарооборота, движения капиталов и рабочей силы, взаимного влияния на важнейшие экономические процессы в странах, в том числе на уровне цен, ставки процента и т.д.

В основе И мир эк-ки лежит углубление международной специализации и И производства, транснационализация капитала и образование ТНК. И проявляется как в сферах производства материальных благ, распределения, обмена и потребления, так и в развитии всех форм международных экономических отношений и способствует этому развитию.

В современных условиях эти процессы называют глобализацией. Хотя такое сравнение не совсем верно: глобализация представляет собой новую ступень И. Для современного этапа процесса глобализации характерно постепенное вовлечение все большего числа стран в процесс (бывшие республики СССР и страны ЦВЕ)   внедрение единых международных стандартов (технологических, экологических, статистических, бухг, фин и пр.), использование одинаковых критериев в макроэкономической политике, политике в области занятости и т.д.

Главной особенностью современного этапа процесса И является сочетание двух тенденций: усиление позиций США (лидерство на главных направлениях фундаментальной науки и структурной перестройки экономики, приоритет американских стандартов практически во всех областях, начиная от правил заимствования на финансовых рынках до кинобизнеса и образования), с одной стороны, и формирование новых экономических центров, с другой. Однако пока еще новые центры в Европе, Юго-Восточной Азии и Латинской Америке в эк и полит отношениях не могут быть реальным противовесом США.


20. Инвестиционная позиция как элемент финансовой глобализации.



21. Особенности конкуренции в начале XXI века.

За последние десятилетия усиление конкуренции отмечено практически во всём  мире. Конкурентоспособность конкретной нации зависит от способности её промышленности вводить новшества и модернизироваться Сегодняшние цели компаний – это слияние, создание альянсов, стратегическое партнёрство, совместная работа и наднациональная глобализация деятельности. Компании добиваются конкурентных преимуществ посредством инноваций. Они осваивают новые методы достижения конкурентоспособности или находят лучшие способы конкурентной борьбы при использовании старых методов. В процессе внедрения новшеств и внесения улучшений большое значение имеет информация, которая либо недоступна конкурентами, либо они её пока не ищут. Информационные технологии изменяют связь между масштабом конкуренции и конкурентным преимуществом. Повышается способность компании координировать свои виды деятельности в региональных, национальных и глобальных масштабах, она может расширить географические границы для достижения конкурентного преимущества.

 Может показаться, что глобализация процессов конкуренции должна уменьшать уровень важности внутреннего спроса. На практике, однако, этого не наблюдается. Действительно, структура и характер внутреннего рынка имеет непропорциональное влияние на то, как компании понимают и трактуют потребности покупателей, как на них реагируют. Страна получает конкурентное преимущество в тех отраслях, в которых внутренний спрос обеспечивает компаниям более ясное и более раннее представление о возникновении потребностей покупателей, и в которых требовательные покупателя осуществляют давление на компании, вынуждающее их внедрять инновации быстрее. Объём внутреннего спроса оказывается при этом значительно менее существенным, чем его характер.

 Таким образом, для достижения и сохранения конкурентных преимуществ в будущем, компании на сегодняшнем этапе разрабатывают и реализовывают определённую модель поведения:

1) Создание давления для обеспечения инноваций – поиск потребителей с самыми высокими требованиями, установка самых жёстких норм и стандартов на продукцию, пользование услугами лучших поставщиков и т. д.

2) Поиск самых сильных конкурентов для повышения мотивации – для стимулирования организационных изменений сильные конкуренты должны рассматриваться в качестве всеобщего врага.

3) Создание систем предупреждения, чтобы лучше видеть признаки происходящих изменений и действовать в соответствии с ними, т.е. находить и обслуживать покупателей, требования которых опережают текущий момент, исследовать новые каналы сбыта и т. д.

4) Совершенствование окружения, в котором компания существует внутри страны (национальный кластер).

5) Положительное отношение к конкуренции внутри страны – если компания стремиться к приобретению, то иностранная компания, способная ускорить глобализацию и добавлять к ней внутренние преимущества, лучше в качестве объекта приобретения, чем слияние с лидирующими внутренними конкурентами.

6) Выбор страны базирования для усиления конкурентных преимуществ – важен, т. к.  именно в ней вырабатывается стратегия, создаются основная масса продукции. Условия в стране базирования должны способствовать введению новшеств, иначе её придётся сменить.

Начиная с 50-х годов, глобализация оказывает всевозрастающее влияние на конкурентную стратегию. Фирмы становятся более глобальными с точки зрения продаж своей продукции и выполнения операций. Традиционная роль сравнительного преимущества отошла на задний план, и многие корпорации в наше время выходят за рамки национальных границ. Глобальные стратегии рассредоточивают различные виды деятельности с целью извлечения сравнительных преимуществ, доступа к рынкам, привлечения определённых профессий или технологий. Однако чтобы рассредоточенные виды деятельности могли служить источником конкурентного преимущества, они должны координироваться. Этот новый синтез локализации и глобализации будет служить движущей силой конкуренции в последующие десятилетия.



22. Ф. фон Хайек о социальной справедливости в рыночной экономике. 
В процессе присвоения общего богатства три правила: свобода, случайность, необходимость. Распределение власти и богаства зависит от случая. Хайек ставит очень серьезный вопрос: не будет ли ценой, которую мы заплатим за осуществление чьих-то идеалов справедливости такое угнетение и унижение, которого никогда не могла породить "свободная игра экономических сил". Результат игры надо принимать таким, как он есть.

По мнению Хайека, неправомерно связывать принципы осуществления социальной справедливости с рыночным порядком, который является этически нейтральным. Согласно его взглядам, справедливость следует оценивать с точки зрения самого процесса поведения, а не с точки зрения конечного результата. Неудивительно, что справедливость у Хайека сводится к универсальному равенству всех перед законом, который должны носить всеобщий и определенный характер. Требование же социальной справедливости, которую Хайек рассматривает как уравнительную справедливость, он объясняет неистребимым желанием "втиснуть" рыночный механизм в схемы желательного распределения доходов. Программа распределительной (уравнительной) справедливости и контроль государства над экономикой, по глубокому убеждению Хайека, несовместимы с "правлением права", поскольку они неизбежно носят выборочный, то есть дискриминационный характер.
Рынок выполняет незаменимую познавательную функцию в процессе социальной координации, где он является передаточным устройством, позволяющим эффективно использовать информацию, рассеянную среди бесчисленного множества экономических субъектов. Естественно поэтому, что рынок не только необходим, но он также должен быть неуправляемым и не может являться инструментом государственного манипулирования для достижения определенных результатов. Но рыночная система, по мнению этих представителей неолиберального направления, не обрекает государство на бездействие и перед ним открывается широкое поле деятельности. Прежде всего, это создание и совершенствования правовых норм - "правил игры" необходимых для эффективного функционирования рыночной системы. Другими словами, создание условий для развития конкуренции. Но помимо условий для развития конкуренции в ряде случаев на государство возлагается функция замены ее другими формами регулирования там, где это необходимо, в частности, в предоставлении товаров коллективного пользования.


23. Социальная справедливость по Роулса (завеса незнания).

Одна из попыток учесть справедливость в распределении принадлежит современному американскому философу Дж. Роулзу. Его аргументация основывается на принятии двух принципов: все члены общества должны иметь равные права на основные свободы; общество должно принимать решения исходя из интересов наименее обеспеченных своих членов. Одна из причин - "вуаль неведения". В ситуации, когда ни один член общества не может быть уверен в своем будущем, имеет смысл заботиться об интересах наименее преуспевающих граждан, поскольку каждый может оказаться на их месте. Благосостояние общества определяется благосостоянием наименее обеспеченных его членов. 

Роулз писал о максимизации благосостояния наименее обеспеченных как социальной группы, но предложенный им подход может быть представлен функцией общественного благосостояния, зависящей от полезности отдельных индивидов: 

WR = min(U1, U2, ... Un) 

Общественные кривые безразличия для функции Роулза будут представлять собой линии, образующие прямой угол. Здесь имеется полная аналогия с кривыми безразличия для взаимодополняемых благ. Оптимум будет достигнут в точке R. Подчеркнем, что критерий Роулза не призывает нас к полному равенству. 

Роулс исходит из того, что люди не знают своего состояния и своего будущего, своих возможностей, поэтому для достижения социальной справедливости главное внимание надо уделять наиболее обездоленным, у которых наименее благоприятные перспективы в этой жизни. Но в вязи с эти возникает проблема: как определить пределы обездоленного слоя и что понимать под наименее благоприятными перспективами? (это было из лекции).
Принцип общественного договора, с точки зрения Роулса предполагает, что социальное неравенство терпимо лишь в той мере и до тех пор, пока оно "работает". Иными словами, более бедная часть населения тоже выигрывает от социальной дифференциации (через механизмы экономического роста, концентрации и последующего перераспределения ресурсов, выполнение более квалифицированного труда высокооплачиваемыми работниками и т.д.). Центральной идеей в соответствии с его интерпретацией справедливости должно стать формирование институтов, основывающихся на свободном соглашении, которые могли бы отражать постоянно меняющиеся соотношения сил и воплощать действительно разделяемые ценности. Такие общие ценности не удастся найти, если участники соглашения будут защищать прежде всего интересы собственной безопасности или надеяться на установление господства только своего типа религии или режима как конечной цели (будь-то либерализм, исламизм или что-то еще). Справедливость по Роулсу опирается на такие ценности как свобода и ненасилие: «в справедливом обществе равная свобода граждан расценивается как нечто заранее установленное». Она не может быть предметом политических спекуляций и от нее нельзя отказаться во имя экономического процветания. «Как главная добродетель человеческой деятельности, истинная справедливость должна быть вне компромисса». Для Роулса субъектом высшей справедливости выступает не Бог и не монарх и тем более не какой-то даже очень умный или святой человек, а то, что он называет «базисом общества», но включает в него не материальные производительные силы и производственные отношения, а основные права: свобода мысли и совести, рыночные отношения, частная собственность, семья и др. Замысел Роулса понятен: существует некое исходное состояние, которое принимается как данность и по отношению к ней так сказать «взвешивается» справедливость — как некое равенство. Это и есть честность. Роулс говорит о том, что в исходном состоянии должна быть установлена «взаимная симметрия людей», что и дает возможность интерпретации справедливости как честности. Поскольку мы неизбежно живем в людском коллективе,  то участвуем и в защите коллективных интересов, а это возможно лишь тогда, когда каждый признаёт, что у других членов общества есть такие же цели и интересы, как у него самого, и что они имеют точно такое же право добиваться своих целей и защищать свои интересы.

[image: image6.wmf] 


Рис. Оптимум по критерию Роулза.



24. Особенности фискальной системы развитых государств на рубеже ХХ-ХХ веков

Бюджетной системе в обеспечении жизнеспособности и исправного функционирования американского капитализма принадлежит особое место. Ее первостепенное значение определяется общим положением государства в экономике США, играющего роль не просто контролера или создателя правил поведения для миллионов субъектов рыночного хозяйствования, но и охранителя его устоев и, что представляется в на​стоящее время самым важным — партнера частного предприниматель​ства. В системе бюджетно-налоговых отношений все эти качества аме​риканского государства оказались отражены с наибольшей полнотой и убедительностью к 80-м — 90-м гг. нынешнего столетия.
После кризиса и депрессии 30-х гг. в США резко усилилось всеобщее осознание роли бюджета как мощного фактора влияния на состояние экономики в государстве. Ныне в хозяйственной политике федераль​ный бюджет используется с наибольшей активностью в качестве ору​дия финансовой стабилизации и стимулятора экономического роста. Стала привычной общая методика повышения налогов и уменьшения государственных расходов при необходимости обуздать инфляционные тенденции и, напротив, применения пониженных налогов и увеличение расходов в целях борьбы с хозяйственным спадом.
Рост национальной экономики и усложнение мирохозяйственных связей привели к совершенствованию и усложнению приемов, обозна​ченных этой простейшей схемой. Но сегодня очевидно, что наиболь​ший успех развитию рыночной активности приносит координирован​ное, взвешенное сочетание бюджетно-налоговых мер с кредитно-денеж​ными (монетарными) рычагами, воздействующими не только и не столько на правительственные финансы, сколько на расходы частного сектора. В свою очередь, эти сферы прочно увязаны с многими мероп​риятиями, не относящимися прямо к числу бюджетных или монетар​ных, однако оказывающими на них сильнейшее воздействие — напри​мер, с амортизационной или отраслевой политикой.


25. Факторы, противодействующие глобализации.

Глобализация экономики с позиций экономической теории представляет собой этап в развитии обобществления производства - исторического процесса, начинающегося с формирования общественного разделения труда в отдельных странах, а затем выходящего за пределы национальных границ. Экономическая глобализация - тенденция к образованию всемирной инвестиционной среды и интеграция национальных рынков капиталов.

Основные предпосылки глобализации 
- дерегулирование финансовых рынков и связанной с ними деятельности; 
- технологический прогресс, позволяющий осуществлять в мировом масштабе (а) мониторинг финансовых рынков, (б) проведение финансовых операций, (в) анализ ситуации и (г) анализ возможных рисков; 
- растущая институционализация финансовых рынков.

Концепция глобализации - теория, согласно которой эволюция финансовых рынков и учреждений приводит к такому состоянию, когда географические границы не могут ограничивать проведение сделок или другие действия. Обычно термин "глобализация" относится к растущему международному характеру деятельности банков и других институтов.

Ограничивают глобализацию экономики факторы, связанные с ростом удельного веса в национальных хозяйствах домашних и личных подсобных хозяйств, бытовых услуг, услуг по строительству жилья и ремонту и т.п., не требующих глобализации. 
Противодействует глобализации возникновение так называемого технологического и информационного неоколониализма, вызванного неравномерностью развития техносферы, неоднородностью мирового технологического и информационного пространства. В развитых странах сформировалось постиндустриальное технологическое пространство, в развивающихся существует еще и доиндустриальное. В результате первые получают своеобразную "технологическую квазиренту" и используют свое монопольное положение на рынке для сдерживания технологического прогресса в отстающих в экономическом отношении странах. 
Фактором, противодействующим глобализации, является также разрыв в уровнях жизни развитых и развивающихся стран, различия стран и народов по господствующим у них религиозным, нравственно-этическим и иным ценностям и воззрениям. 



     26. Проблемы сбалансированного бюджета. 
Принцип сбалансированности бюджета - объем предусмотренных бюджетом расходов должен соответствовать суммарному объему доходов бюджета и поступлений из источников финансирования его дефицита. При составлении, утверждении и исполнении бюджета          уполномоченные органы должны исходить из необходимости минимизации размеров дефицита бюджета.

Одним из важнейших вопросов государственных финансов является проблема бюджетного дефицита и государственного долга.

Дефицит бюджета – эта сумма, на которую в данном году расходы бюджета превосходят его доходы. Бюджетный дефицит отражает определенные изменения в процессе национального воспроизводства, фиксирует результаты этих изменений.

     В экономической теории различают структурный и циклический бюджетный дефицит. Структурный дефицит – это разность между федеральными доходами и расходами при определенной фискальной политике (действующий уровень налогообложения и текущих затрат правительства)  и постоянно заданном уровне безработице (базовый уровень безработицы составляет 6%). Если уровень безработицы начинает превышать базовый (когда экономическая система входит в состояние спада), реальный бюджетный дефицит становится больше уровня структурного дефицита бюджета. Это происходит частично за счет сокращения налоговых поступлений. Разность между реально наблюдаемым дефицитом бюджета и структурным дефицитом получила название циклического дефицита.

Причин бюджетного дефицита может быть много, например:

2. спад общественного производства

3. рост предельных издержек общественного производства

4. массовый выпуск «пустых» денег

5. излишне, неоправданно раздутые социальные программы

6. возросшие затраты на финансирование ВПК

7. оборот «теневого» капитала в огромных масштабах

8. возможной причиной бюджетного дефицита являются огромные непроизводительные расходы, приписки, хищения, потери произведенной продукции и многое другое, пока не поддающееся общественному учету.

     Источники покрытия бюджетного дефицита хорошо известны.

     В экономических системах с фиксированным количеством денег в обращении правительство располагает лишь двумя традиционными способами покрытия дефицита бюджета – это государственные займы и усиление налогообложения. Для экономических систем с нефиксированным количеством денег есть и третий способ – это печатанье денег.

Разные теоретические подходы к проблеме бюджетного дефицита и бюджетной политики.
      В связи с этим в экономической теории различают несколько концептуальных подходов к проблеме бюджетного дефицита и бюджетной политики.

      Первая концепция базируется на том, что бюджет должен быть ежегодно сбалансирован. До недавнего времени ежегодно сбалансированный бюджет считался целью финансовой политики. Однако при более тщательном рассмотрении этой проблемы становится очевидным, что такое состояние бюджета в основном исключает или уменьшает в значительной степени эффективность фискальной политики государства, антициклическую, стабилизирующую направленность. Рассмотрим следующую логическую цепочку, допустим, что экономика сталкивается с длительным периодом безработицы. Доходы населения падают. При таких обстоятельствах налоговые поступления автоматически сокращаются. Стремясь непременно сбалансировать бюджет, правительство должно: либо повысит ставки налогов, либо сократить государственные расходы, либо использовать сочетание этих двух мер. Однако следствие всех этих мероприятий будет еще большее сокращение совокупного спроса.

     Рассмотрим другой пример, показывающий как стремление ежегодно балансировать бюджет, может стимулировать инфляцию. В условиях инфляции при повышении денежных доходов  автоматически увеличиваются налоговые поступления. Для предотвращения предстоящего превышения доходов над расходами правительство должно принять следующие меры: либо снизить ставки налогов, либо увеличить правительственные расходы, либо использовать сочетание этих двух мер. Следствием этих мер будет усиление инфляции.

     Вторая концепция базируется на том, что бюджет должен быть сбалансирован в ходе экономического цикла, а не ежегодно. Данная концепция предполагает, что правительство осуществляет антициклическое воздействие и одновременно стремиться сбалансировать бюджет. Логическое обоснование этой концепции бюджетной политики просто, разумно и привлекательно. Для того чтобы противостоять стаду, правительство снижает налоги и увеличивает расходы, то есть сознательно  вызывает дефицит бюджета. В ходе последующего инфляционного подъема правительство повышает налоги и снижает правительственные расходы. Возникающее положительное сальдо бюджета  может быть использовано на покрытие дефицита, возникшего в период спада. Таким образом, правительство проводит позитивную антициклическую политику и одновременно балансирует бюджет, но не обязательно ежегодно, а за период в несколько лет.

     Особая проблема, возникающая в данной концепции  - это то, спады и подъемы в экономическом цикле могут быть неодинаковыми по глубине и продолжительности. Например, длительный и глубокий спад может смениться коротким периодом подъема. Появление большего дефицита в период спада в этом случае не покроется небольшим положительным сальдо бюджета периода процветания, следовательно, будет иметь место циклический дефицит бюджета.

     Третья концепция связана с идеей так называемых функциональных финансов. В соответствии с этой концепцией, целью государственных финансов является обеспечение сбалансированности экономики, а не бюджета, при этом достижения макроэкономической стабильности экономики может сопровождаться как устойчивым положительным сальдо, так и устойчивым бюджетным дефицитом. Таким образом, сбалансированность бюджета является по данной концепции второстепенной проблемой, так как:

1.     Налоговая система такова, что налоговые поступления в бюджет автоматически возрастают по мере экономического роста и процветания,  а макроэкономическая сбалансированность стимулирует этот рост, следовательно, дефицит бюджета будет автоматически самоликвидироваться.

2.     При определенных правах правительства в установлении налогов и создания денег способность его финансировать дефицит бюджета почти безгранична.

3.     Считается, что проблемы, порожденные значительным государственным долгом, не столь обременительны для нормальной экономики. Можно смело утверждать, что богатая нация имеет большую возможность выдержать относительно безболезненно бюджетный дефицит значительных размеров по сравнению с бедной нацией.



     27. Особенности циклов второй половины 20в.

Экономические циклы - это тип колебаний в совокупной экономической активности наций, организующих свою деятельность преимущественно в форме частного предпринимательства; цикл состоит из периода подъема, наблюдаемого одновременно во многих видах экономической деятельности, который сменяется также общим для всей экономики периодом спада, сокращением производства с последующим оживлением, переходящим в фазу подъема следующего цикла; такая смена фаз цикла является повторяющейся, но не обязательно периодической; продолжительность экономических циклов колеблется от одного года до 10- 12 лет, при этом нельзя выделить из них более короткие циклы сходного типа и равной амплитуды.

Макроэкономические переменные могут быть классифицированы в зависимости от того, меняются ли они проциклически, противоциклически или ациклически. 

Проциклические переменные имеют тенденцию к росту в период экономического подъема и к уменьшению во время спада. 

Противоциклические переменные имеют тенденцию к возрастанию в фазе экономического спада и к падению в фазе подъема. 

Динамика ациклических переменных не связана непосредственно с циклом деловой активности.

Во второй половине 20-го века характеристики отдельных фаз цикла изменились и приобрели особенности:

· промежутки между кризисами стали короче;

· фазы подъема стали более длительными;

· в ряде случаев от кризиса экономика переходит в фазу оживления, минуя фазу депрессии;

· зарплата во время кризиса зачастую не падает, как раньше, а растет;

· фаза кризиса стала короче, а падение производства относительно меньше 4-5%;

· имеются и другие особенности.



     28. Факторы, обусловившие тенденцию, к относительному сокращению государственных расходов в 90-е гг. в развитых странах.
1. Во многих развитых странах налоги достигли того уровня, при котором их дальнейшее увеличение тормозит экономическое развитие. Поэтому в 90-ые годы впервые в XX веке появилась тенденция к сокращению доли налогов и, соответственно, доли госрасходов в ВВП.

2. На 90-ые годы приходится период мирового экономического подъема. В соответствии с кейнсианской парадигмой при циклическом росте необходимо проводить сдерживающую бюджетно-налоговую политику, одним из инструментов которой является сокращение государственных расходов.

3. В 90-х годах сокращались военные расходы. В начале XXI века эта тенденция отсутствует.

4. Большинство развитых стран проводит политику сокращения занятости в госсекторе, что также способствует сокращению госрасходов.



29. Модели развития финансовых систем.

В экономической литературе существует несколько классификаций моделей финансовых систем. Ряд исследователей выделяет четыре типа моделей государственного сектора в зависимости от объема производства общественных благ и трансфертов и от степени огосударствления производства и внешнеторговых ограничений. Выделяют следующие типы моделей: 1) социалистическую, 2) скандинавскую, 3) латиноамериканскую, 4) либеральную. 

Социалистическая модель характеризуется высокой долей государственной собственности и существенными объемами перераспределения. Скандинавская модель (модель государства всеобщего благосостояния) характеризуется очень низкой степенью огосударствления и высоким объемом производства. Латиноамериканская модель основывается на высоких внешнеторговых ограничениях и низком объеме производства. Либеральная модель характеризуется низкими трансфертами, низким участием государства в процессе производства (типичными представителями данной модели являются Гонконг и Сингапур). 

В литературе встречаются и другие классификации финансовых систем. Наиболее популярной считается классификация так называемых современных моделей финансовых систем. Авторы этой классификации выделяют типы финансовых систем исходя из следующих критериев: целевая направленность государственных программ, принципы регулирования экономики, доля государственного сектора в экономике. 

Выделяются три типа финансовых систем: 1) социально-рыночная, 2) смешанная, 3) корпоративная. Социально-рыночная модель характеризуется защитой интересов граждан, долгосрочным программированием, долей госсектора около 30 % (типичный представитель – Германия). Смешанная модель характеризуется созданием условий для развития предпринимательства, использованием преимущественно тактических методов, долей госсектора около 10 % (типичный представитель – США). Корпоративная модель характеризуется защитой интересов крупного бизнеса, определением основных приоритетов, незначительной долей госсектора (типичные представители – Япония, Швеция). 

Тип финансовой системы, которая рождается в переходных экономиках, определяется двумя факторами: избранной моделью приватизации и степенью концентрации банковской системы. Несмотря на то, что в большинстве посткоммунистических стран была проведена скоротечная широкомасштабная приватизация, шансы развить финансовую систему, основанную на рынке ценных бумаг, в этих странах были невелики, т. к. банковская система оказалась высококонцентрированной. Единственным исключением может стать Россия, которая движется в направлении финансовой системы американского типа. Причина этого – уникальное сочетание благоприятного для развития ценных бумаг характера приватизации (передача собственности в руки рабочих коллективов и раздача ваучеров), сильно децентрализованной банковской системы и сверхвысокой инфляции (в 1992–1995 гг.), которая подорвала банковское финансирование и уничтожила долгосрочные кредиты. А ослабление банковских финансово-промышленных групп после кризиса стало дополнительным толчком для развития финансовой системы американского типа. 

Большинство экономистов сходятся во мнении, что для переходных экономик больше подходит финансовая система, основанная на банках, а не на фондовом рынке, и что именно такой тип системы формируется в посткоммунистических странах. Аргументы в пользу системы, базирующейся на банках, обычно таковы: на создание эффективного фондового рынка требуется гораздо больше времени, чем на создание рыночной банковской системы, тем более что банки существовали и при социализме, а фондовый рынок отсутствовал даже в зародыше. Кроме того, банки более других институтов должны быть способны обеспечивать необходимый контроль за менеджерами и должное управление корпорациями. 

Экономисты, скептически настроенные по отношению к "банковской" финансовой системе в посткоммунистических странах, находятся в явном меньшинстве, но аргументы их тоже вполне весомы. Они считают, что вероятность развития универсальных банков по немецкому образцу в переходных экономиках очень мала, потому что государственные банки не способны наладить масштабное и притом ответственное долгосрочное кредитование. Не смогут они осуществлять и жесткий финансовый контроль за заемщиками. Кроме того, финансовая система, основанная на банках, требует очень низкой инфляции. Необходимо также отметить, что тесные связи между банками и промышленностью в финансовой системе с преобладанием банков не создают стимулов для конкурентной оценки различных инвестиционных проектов и это тормозит необходимую реструктуризацию промышленности. 

Несмотря на то, что в последние десятилетия две системы корпоративного финансирования и контроля скорее сближались, чем отдалялись друг от друга, существенных различий между ними все еще немало. Во-первых, в Японии, Германии и других странах континентальной Европы несколько основных акционеров, обычно банки, концентрируют у себя значительную часть акций, в то время как в Великобритании, США и Канаде акции распылены сильнее. Немецкая модель подразумевает контроль за инвестиционными решениями нефинансовых компаний со стороны банков. Если в США 50 % простых акций принадлежат частным лицам, то в Японии и Германии этот показатель равен соответственно 22 % и 17 %. В то же время в Японии финансовые институты контролируют 73 % всех акций, в Германии – 64 % (в т. ч. банки – 19 % и 10 % соответственно). 

В модели, ориентированной на фондовый рынок, или так называемой американской модели, коммерческие банки отделены от инвестиционных. В США до последнего времени закон запрещал банкам вкладывать деньги в акции. Во-вторых, в американской системе корпорации больше полагаются на внутренние источники финансирования (прибыль и амортизацию) и, следовательно, более независимы от крупных банков. В 1970–1985 гг. эти источники составляли не менее трех четвертей всего инвестиционного финансирования в США, Канаде и Великобритании. Для сравнения: во Франции, Германии, Италии и Японии они составляли 52–71 % общего финансирования. 



30. Многообразие финансовых институтов в рыночном хозяйстве

Финансовая система должна аккумулировать и размещать финансовые ресурсы экономики. Финансовые институты обеспечивают наиболее эффективное перемещение средств от собственников к заемщикам. ФС осуществляет перевод покупательной способности от экономических единиц с профицитным бюджетом к дефицитным.

Типы финансовых посредников:

1. Учреждения депозитного типа – источник средств – вклады на различных чековых и сберегательных счетах. Привлеченные средства используются для выдачи потребительских ипотечных кредитов и ссуд фирмам. Банки, ссудосберегательные ассоциации, кредитные союзы.

2. Договорные сберегательные учреждения – страховые компании и пенсионные фонды. Существует устойчивый поток средств от держателей полисов и владельцев счетов пенсионных фондов. Инвестируют в долгосрочные ЦБ.

3. Инвестиционные фонды и т.д – продают свои акции инвесторам и используют полученые средства для покупки прямых финансовых тербований.



31. Характеристика глобального спада, начавшегося в 2001 г.
Для кризиса было характерно системное вовлечение в финансово-валютный кризис стран практически всех континентов. Специфика его выражается в том, что глубокая рецессия мировой экономики сопровождалась значительными спадами промышленного производства и девальвациями национальных валют в развивающихся странах и одновременно стагнацией и падением экономического роста в ряде ведущих стран. Согласно правительственным данным, ВВП Германии в третьем квартале 2001 года снизился по сравнению с предыдущим кварталом. Таким образом, во всех трех крупнейших экономиках мира, то есть США, Японии и ФРГ, зафиксировано падение валового внутреннего продукта. Объем промышленного производства в Японии в октябре 2001 года упал до самого низкого уровня за 13 лет. По данным министерства труда США, количество получающих пособие по безработице выросло до рекордной за 19 лет отметки в 4,018 миллиона человек. Проблемы, связанные с кризисом на рынках информационных и телекоммуникационных технологий, с которых и начался спад, были еще более усугублены террористическими актами в Соединенных Штатах Америки 11 сентября, что привело к стремительному экономическому спаду в Америке, который быстро распространился по всему миру. Причем падала стоимость не только интернет-компаний, прибыльность которых была многими переоценена. Снижались котировки акций и обычных предприятий. Темпы роста американской экономики в 2002 году были незначительными, и, соответственно, вклад американской экономики в развитие мировой экономики посредством импорта иностранной продукции в США был также ограничен. Последствия экономического кризиса, который произошел в развитом мире, особенно сильно отразились на более бедных государствах. Ведь если падают котировки в США, плохо становится всему миру. Дело в том, что Соединенные Штаты являются не только основным импортером нефти в мире, но и главным импортером капитала. Вся экономическая модель этого государства построена на этом. Фактически США были и пока являются мировым центром распределения капитала и зарабатывают именно на этом, а вовсе не на промышленном производстве, как, скажем, Западная Европа. Около 70% национального продукта Соединенных Штатов Америки производится за пределами страны, куда американские компании инвестируют капитал.


32. Процесс эквитизации экономики

Эквитизация экономики – процесс наводнения экономики ценными бумагами. В первую очередь имеются в виду акции.

Эквитизация осложняет деятельность центрального банка.

	Показатель
	Значение в 2002-ом году

(млрд. долларов США)

	ВВП мира
	32 000

	Капитализация (стоимость всех акций в мире)
	22 000

	Стоимость всех облигаций
	43 000

	Стоимость всех банковских активов
	85 000


В 80-ые годы в мире было 400 млн. штук акций, в 2000 году – 1 млрд. штук.

Причины эквитизации:

1. в условиях информационной революции высокотехнологичные отрасли нуждаются в дополнительных денежных средствах;

2. акции более прибыльны, чем другие ценные бумаги (в 1991-2000гг. средняя доходность акций составляла 14%, облигаций – 7%);

3. в 90-х годах рост цен акций привел к увеличению спекулятивного спроса на них;

4. старение населения ставит пенсионные фонды во все более жесткие условия, поэтому они вынуждены инвестировать в акции, чтобы удержаться на плаву.

Эквитизация – это хорошо, так как она позволяет обеспечить финансирование информационной революции. Эквитизация – это плохо, так как она увеличивает вероятность возникновения финансовых кризисов.



33. Экономический рост как основа устойчивости рыночного хозяйства: содержание и индикаторы.
Экономический рост - центральная экономическая проблема, стоящая перед всеми странами. По его динамике (изменению) судят о развитии национальных экономик, о жизненном уровне населения, о том, как решаются проблемы ограниченности ре​сурсов.

Экономический рост определяется и измеряется двумя взаимосвязанными способами: как увеличение реального ВНП за некоторый период времени или как увеличение за некоторый период времени реального ВНП на душу населения. Увеличение общественного продукта в расчете на душу населения означает повышение уровня жизни. Рост реального продукта влечет за собой возрастание материального изобилия. Т.е. иным способом можно сказать, что растущая экономика обладает большей способностью удовлетворять новые потребности и решать социально-экономические проблемы как внутри страны, так и на международном уровне.

История развития человеческого общества наглядно свидетельствует о том, что рыночная экономика способна создать большее количество товаров и услуг для большего количества людей, чем какая-либо другая экономическая система. И объясняется это тем, что в условиях рыночной экономики обеспечивается высокая мотивация к творческому труду, прогрессу, люди сами делают свой выбор, чем заниматься. При этом возникает высокая степень риска и ответственности в хозяйственной деятельности, что развивает инициативу, предприимчивость и ведет к высоким результатам развития общественного производства.
Экономический рост определяется множеством факторов, важнейшими из которых являются факторы спроса, предложения и распределения. К факторам спроса относятся такие, которые повышают совокупный спрос общества на производимую продукцию (заработная плата, налоговая политика государства, склонность населения к сбережению) и этим стимулируют ее рост. К факторам предложения относятся количество и качество природных ресурсов (земля, полезные ископаемые, климат и др.), трудоспособного населения, наличие капитала, уровень техноло​гии и т. д. Зависимость экономического роста от этих факторов прямая. К факторам распределения относят именно распределение природных, трудовых и финансовых ресурсов страны, которое должно быть организовано таким образом, чтобы в большей степени способствовать экономическому росту (приросту продукции, улучшению ее качества и совершенствованию производства). Постоянный экономический рост в рыночной экономике имеет ряд существенных недостатков (инфляция, безработица и др.), в том числе цикличность. Подъем, экономики начинается с оживления фазы восстановления деловой активности, постепенно и очень слабого увеличения спроса на рабочую силу, сокращения безработицы, роста потребительского спроса. Затем начинается чистый рост, который характеризует постоянное, нарастающее увеличение объема производства товаров и услуг, высшая точка этого подъема характеризуется как бум. В это время в экономике наблюдается полная занятость, а производство работает на полную мощность. Реальный объём производства достигает в этой точке своего максимума. Цены, как правило, повышаются, а рост деловой активности, достигнув полной занятости ресурсов, прекращается и замирает. 

Кризис рыночной экономики характеризуется резким спадом производства, который начинается с постепенного сужения, сокращения деловой активности. Постепенное сокращение деловой активности, замедление темпов роста в экономической литературе называется рецессией. Более высокие темпы сокращения экономической активности характеризуют спад рыночной экономики. Низшая точка этого спада есть кризис.


34. Особенности фискальной политики  в Европейском Союзе
Хотя европейских налогов как таковых (пока) и не существует (за исключением таможенных сборов: общий внешний тариф применяется на внешних границах всеми государствами Союза по отношению к импортным товарам, и эти сборы составляют часть бюджета ЕС), а европейские институты сами не собирают налоги, с течением лет в Европейском Союзе сложилась бюджетно-налоговая политика, которая создает общие рамочные условия, применимые в каждой конкретной сфере.
Функционирование внутреннего рынка сильно зависит от наличия единого налогообложения всех транзакций внутри Союза, что обеспечивает свободное обращение товаров и услуг и предотвращает дискриминацию. Более того, многие направления внутренней политики ЕС, перераспределительные по своей природе (единая сельскохозяйственная политика, социальная и региональная политика и так далее) зависят от существования общей бюджетной политики. И, наконец, основой валютного союза непременно должна быть скоординированная фискальная политика, причем в этой сфере надо сделать еще очень многое. На практике это означает, что налоговая среда внутри Союза, да и во многих вступающих в него странах, хотя еще и не полностью гармонизирована, но основана на тех же самых единых принципах. 
И все же в реальности отсутствие общей фискальной политики в дополнение к общей монетарной политике отталкивает многих инвесторов. Поэтому необходимо срочно предпринять следующие меры для формирования полноценной общеевропейской фискальной политики:
1. введение уплаты НДС в месте происхождения товара 
2. создание общей политики корпоративного налогообложения, позволяющей избежать налоговых ухищрений, вредящих честной конкуренции. 
3. усовершенствование процесса принятия решений в налоговой сфере 
4. введение налога ЕС, за счет которого финансировался бы бюджет Союза   это пока маловероятно, ведь тем самым европейские институты получили бы большую налоговую независимость от национальных парламентов.


35. Ключевая роль ЦБ в осуществлении монетарной политики
Центральный банк   основной проводник денежно-кредитного регулирования экономики, являющегося составной частью экономической политики правительства, главными целями которой служат достижение стабильного экономического роста, снижения безработицы и инфляции, выравнивание платежного баланса. Общее состояние экономики в большой мере зависит от состояния денежно-кредитной сферы. По числу институтов, объему кредитных ресурсов и операций базу всей денежно-кредитной системы составляют коммерческие банки и другие кредитные учреждения. Поэтому государственное регулирование денежно-кредитной сферы может быть успешным лишь в том случае, если государство через центральный банк способно воздействовать на масштабы и характер операций коммерческих банков. 
Денежно-кредитная политика тесно увязывается с внутриполитическими и экономическими отношениями, особенно темпами инфляции и экономического роста. Причем она используется не как отдельный элемент регулирования экономики, а в совокупности с такими инструментами, как финансовая политика, политика доходов и др.
Методы, используемые в денежно-кредитной политике, разнообразны, но наиболее распространенными из них являются:
  Изменение ставки учетного процента или официальной учетной ставки центрального банка (учетная, или дисконтная, политика);
  Изменение норм обязательных резервов банков;
  Операции на открытом рынке, т.е. операции по купле-продаже векселей, государственных облигаций и других ценных бумаг;
  Регламентация экономических нормативов для банков (соотношения между кассовыми резервами и депозитами, собственным капиталом и заемным, акционерным капиталом и заемным, собственным капиталом и активами, суммой кредита одному заемщику и капиталом или активами и др.).
Могут применяться также выборочные (селективные) методы, направленные на регулирование отдельных форм кредита (например, потребительского) или кредитования различных отраслей (жилищного строительства, экспортной торговли). К выборочным методам относятся:
  Прямое ограничение размеров банковских кредитов для отдельных банков или ссуд (так называемые кредитные потолки);
  Регламентация условий выдачи конкретных видов кредитов, в частности, установление размеров маржи, т.е. разницы между суммой обеспечения и размером выданной ссуды; ставками по депозитам и ставкам по кредитам и др.
Денежно-кредитную политику следует рассматривать в широком и узком смысле. В широком смысле она направлена на борьбу с инфляцией и безработицей, на достижение стабильных темпов экономического развития через регулирование денежной массы в обращении, ликвидности банковской системы, долгосрочных процентных ставок. В узком смысле такая политика направлена на достижение оптимального валютного курса с помощью валютной интервенции, проведения учетной политики и других методов регулирования краткосрочных процентных ставок. 
Денежно-кредитное регулирование экономики Российской Федерации осуществляется Банком России путем определения норм обязательных резервов, учетных ставок по кредитам, проведения операций с ценными бумагами, установления экономических нормативов для банков.
В целях воздействия на ликвидность банковской систе6мы Банк России рефинансирует банки путем предоставления им краткосрочных кредитов по своей учетной ставке и определяет условия предоставления кредитов под залог различных активов.
Банк России осуществляет функции регулирования и надзора за деятельностью банков для поддержания стабильности денежно-кредитной системы.



36. Проблема автономии центрального банка

«…принцип независимости ЦБ в области проведения денежно-кредитной политики, существует»

Виктор Геращенко
Много противоречивых взглядов существует в обществе и даже в среде профессиональных экономистов по вопросу о "независимости " центральных банков. При этом само понятие "независимость" толкуется неоднозначно.

Первое изначальное понятие независимости отражает тот факт, что центральный банк выполняет функции, предписанные ему конституцией или законом, и действует исключительно в интересах всего общества, а не отдельных групп граждан, организаций, институтов, секторов экономики или политических партий. Собственно, по этой же причине центральный банк не может выполнять обычных банковских функций во избежание возможного конфликта интересов. По поводу этой концепции разногласий в понимании независимости центрального банка не существует.

Вместе с тем, продолжаются споры по поводу другого аспекта независимости центрального банка, который предполагает его автономию от правительства и других органов власти при определении целевых ориентиров его деятельности в рамках выполнения функции обеспечения эффективности финансовой системы в целом и стабильности национальной валюты, в том числе.

Данный аспект проблемы независимости центрального банка определяется тем, что проводимая им денежно-кредитная политика является частью национальной экономической политики, проводимой правительством, и не может осуществляться изолированно от последней. Денежно-кредитная политика должна быть тесно взаимоувязана со всеми другими направлениями экономической политики (например, налогово-бюджетной), по целям, инструментами и механизмам реализации, с тем чтобы в целом они не противоречили друг другу.

Возможность возникновения противоречий между основными задачами центрального банка и правительства возрастает благодаря тому, что исходя из политических соображений правительства, как правило, стремятся к достижению кратко- и среднесрочных целей для обеспечения поддержки населения на предстоящих выборах, в то время как центральный банк, не подверженный процедуре выборов, в большей степени оказывается заинтересованным в обеспечении долгосрочной экономической стабильности. 



37. Структура рабочей силы. «Белые, синие и розовые воротнички»
Структура рабочей силы – это  состав рабочей силы по отраслевым, профессиональным, квалификационным и демографическим признакам.

Воротнички -  это обозначения отдельных категорий лиц наемного труда, применительно к их профессиональной принадлежности: белые, серые и синие воротнички. 
  


Белые воротнички - служащие, чиновники, работники аппарата управления, менеджеры, инженерно-технические работники, работники умственного труда, входящие в состав непроизводственного персонала предприятий. В развитых странах белые воротнички составляют основную массу работников, превосходящую по количеству производственных рабочих. 


Золотые воротнички -  это высококвалифицированные ученые и специалисты, обладающие предпринимательскими чертами использования своих профессиональных знаний. 
  
 

Коричневые воротнички -  это работники сферы обслуживания. 
  
      



Розовые воротнички - в западных странах – это  секретари, машинистки, телефонистки и т.п. 
  

Серые воротнички -  это работники отраслей социальной инфраструктуры.   
      



Синие воротнички – это  квалифицированные рабочие; работники физического труда.

Изменение структуры занятости

При самом общем взгляде на динамику структуры занятости можно уловить, казалось бы, прогрессивные изменения: относительное возрастание доли сектора услуг.

Однако изменение соотношения занятости в крупных секторах - формальный, малоинформативный критерий. Для более полной оценки тенденций в развитии структуры занятости важно знать причины, повлекшие за собой те или иные изменения, а также внутреннее содержание процессов, происходящих в каждом секторе. 

При поступательном развитии экономики изменение структуры занятости обычно происходит в результате роста производительности и насыщения потребностей определенного уровня. Это позволяет высвободить часть работников для удовлетворения более высоких потребностей и обусловливает сдвиги в отраслевой и профессионально-квалификационной структуре рабочей силы как в экономике в целом, так и внутри крупных секторов. В частности, в отраслевой структуре промышленности получают развитие наукоемкие подотрасли машиностроения, в профессионально-квалификационной - категории работников, которые функционируют за пределами производственного процесса и заняты его обслуживанием (специалисты, управленцы). В третичном секторе ведущая роль переходит к отраслям, образующим нематериальный инвестиционный комплекс - к науке, образованию, информационным технологиям, здравоохранению и т.п. Научно-техническая революция начала менять структуру рабочей силы: доля традиционных индустриальных рабочих («синих воротничков») стала сокращаться, а доля административно-управленческих работников всех уровней («белых воротничков») — значительно увеличиваться. И сегодня крупное предприятие или фирма в большей степени зависят от эффективности работы последних, чем первых. 



38. Критерии социальной справедливости Нозика.

Теории процедурной справедливости подчеркивают роль самого процесса перераспределения. Эти теории восходят к контрактным теориям государства в работах Гоббса и Локка, согласно которым человек обладает естественным правом на плоды своего труда, а государство заключает своеобразный контракт с гражданином. В современном виде этот подход наиболее ярко представлен Р. Нозиком. По мнению Нозика, в обществе с равными возможностями, т. е. при отсутствии каких-либо ограничений на занятие определенной профессией или получение образования, роль государства должна быть минимальной - поддерживать законность и порядок, обеспечивать безопасность граждан. При таком подходе государство выступает в роли "ночного сторожа", и его функции крайне ограничены. Если государство предпринимает действия, выходящие за пределы перечисленных выше функций, оно неизбежно принуждает граждан платить излишние налоги и, таким образом, нарушает их индивидуальные свободы. 

Конечно, подход Нозика представляет одну из крайностей. Ключевую роль в нем играет предположение о справедливости первоначального распределения (исходной точки). Справедливость первоначального распределения отнюдь не означает равенства. Представим себе, что речь идет  о неравном распределении материальных и финансовых благ. Именно в подобных ситуациях теория процедурной справедливости сталкивается с наиболее серьезным неприятием в обществе. Но, допустив возможность сокращения неравенства в первоначальном распределении благ путем принудительного перераспределения, мы отойдем от принципа процедурной справедливости.

Критерий Нозика -  притязание, основанное на правилах. Существует лицо, имеющее право контролировать все источники средств и распределять их как ему захочется.

Критерий: тот, кто приобрёл то, чем владеет, тот имеет право распоряжения;



39. Противоречие между социальной справедливостью и экономической эффективностью.

Основная теорема экономической теории благосостояния гласит, что рыночная экономика с совершенной конкуренцией автоматически достигает эффективного использования ресурсов, называемого оптимальным по Парето. При оптимальном по Парето использовании ресурсов никакое перераспределение производства или потребления не может увеличить полезность одного члена общества или фирмы, не снизив полезность, по крайней мере, одного другого члена общества (фирмы). Существует бесконечное множество разных оптимальных по Парето вариантов распределения ресурсов, при которых уровень полезности, достигаемый различными членами общества, может сильно различаться. Экономическая теория сама по себе не в силах ук4азать, какое из оптимальных по Парето распределений ресурсов общества является наилучшим с социальной точки зрения. Выбор среди эффективных вариантов использования ресурсов – это вопрос социальной справедливости, которые требует применения функции общественного благосостояния. Движение из одной точки, соответствующей оптимальному по Парето распределению ресурсов, к другой такой же точке часто требует вмешательства государства, связанного с перераспределением доходов или ресурсов общества. Как правило, предпочтение отдаётся более равномерному распределению, и, как правило, общественная полезность уменьшается с ростом неравенства.

В рыночной экономике нет внутренней тенденции к какой-либо социальной справедливости. Основа справедливости с точки зрения рынка – это то, что распределение доходов определяется вкладом данного экономического агента в экономику, причём степень производительности этого вклада определяется «безличными» силами рынка. Такое «обезличенное»  распределение результата производства создаёт стимулы для производства необходимых обществу товаров и услуг. Это производство составляет базу уровня жизни в обществе, его материального богатства, доступ к которому происходит вовсе не на равных основаниях. Именно поэтому результаты функционирования такой системы нравятся не всем.

Только государственное социальное обеспечение позволяет придать всеобщий и гарантированный характер реализации неотчуждаемых прав человека на достойное жизнеобеспечение (аспект социальной справедливости) и формирование адекватного современной экономике уровня образования и подготовки кадров (аспект экономической эффективности). 

Разумно построенная система государственных гарантий в социальном обеспечении не создает каких-либо принципиальных препятствий развитию институтов, эффективно мобилизующих и инвестирующих личные сбережения. Инструментом действенного макроэкономического регулирования социальной сферы может служить не только использование этих сбережений, но и рациональная политика налогообложения и маневрирования текущими государственными расходами.  Мировой опыт подтверждает, что западные экономики, особенно в период депрессии, успешно применяют прогрессивное налогообложение верхних, наиболее состоятельных групп населения, с их перераспределением в пользу наиболее нуждающихся. Это дает огромный эффект: 

стабилизирует экономику, способствует резкому сокращению спада производства и снижению инфляции и т.д. 



40. Таргеты монетарной политики в развитых странах в 2000-е гг.

(Пишу то, что говорили на лекции по этому поводу)

Таргетирование: традиционно ЦБ регулировали денежную массу и процентную ставку, но они не могли их одно временно зафиксировать, т.к. между ними возникали противоречия. Если зафиксировать процентную ставку, то происходит вытеснение капитала, тогда как при фиксации денежной массы этого не происходит. Поэтому сейчас ЦБ устанавливает верхние и нижние лимиты для процентных ставок и объема денежной массы. 

Обычно если увеличивается М, то растут цены, однако если потенциальный ВВП меньше реального ВВП, то цены могут и не вырасти.  Также обратная зависимость между М и уровнем инфляции нарушается из-за развития рынка деривативов, т.к. там процентная ставка и цены фиксируются на некоторое время вперед, поэтому многие страны перешли к таргетированию инфляции непосредственно.



41. Борьба центральных банков с инфляцией и дефляцией.
ГлоссариРу: Инфляция - переполнение каналов обращения денежной массы сверх потребностей товарооборота, что вызывает обесценивание денежной единицы и рост цен. Для инфляции характерна постоянная повышательная тенденция в динамике среднего уровня цен.
Дефляция - тенденция к снижению среднего уровня цен в экономике вследствие уменьшения совокупного спроса, снижения стоимости товаров за счет роста производительности общественного труда, либо сокращения количества денег в обращении.
В Америке ожидали дефляцию, а получили инфляцию. В Китае борются с инфляцией, в Японии с дефляцией, в ЕС с инфляцией. При этом, метод борьбы с инфляцией практически везде один – повышение учётных ставок, и с дефляцией один – понижение учётных ставок. 

Банкиры ЕЦБ (ЕС), как и большинство трезвомыслящих европейских аналитиков, в глубине души понимают, что для реального обуздания инфляции в странах зоны евро правительствам этих стран следовало бы пойти на более агрессивную дерегуляцию своих внутренних рынков и начать серьезные структурные реформы. Однако сделать это очень и очень непросто. Гораздо легче небольшой группе высших должностных лиц центрального банка собраться в одной комнате и принять решение об очередном ужесточении своей монетарной политики. 



42. Ложность теории пирога
“теория пирога”: если вы хотите съесть как можно больший кусок пирога, то у вас есть две возможные стратегии - увеличивать долю пирога, на которую вы претендуете, или увеличивать весь пирог. 

Из институционалки: Группы специальных интересов состоят из экономических агентов, интересы которых совпадают. Мансур Олсон выделял узкие и широкие коалиции (по принципу предоставления своим участникам общественных благ). Перед каждой группой индивидов, объединенных в некую организацию, действующую внутри более широкой структуры (общество) стоит выбор м-у альтернативными стратегиями поведения. По словам Олсона: «Организация в принципе может служить своим членам либо увеличивая пирог, который об-во производит, так что его члены получили бы большие куски пирога даже и при их прежней доле, либо получая бóльшие доли общественного пирога для своих членов.» В первом случае усилия организации направлены на максимизацию благосостояния всего об-ва, а во втором общественное благосостояние ее по большому счету не интересует.

Выбор организацией одной из стратегий зависит от: размера организации (1% индивидов всего об-ва, направляя усилия на улучшение положения всего об-ва, вряд ли будет удовлетворен все тем же одним процентом). Т.е. для узких коалиций, объединяющих лишь незначительную часть членов об-ва, гораздо выгоднее будет стратегия, предполагающая инвестиции в перераспределение общественного пирога в пользу участников этой узкой коалиции. При этом величина самого этого пирога, скорее всего, уменьшится (хотя бы потому, что часть общественных ресурсов будет направлена не на его увеличение), однако, членов узкой коалиции этот факт не беспокоит: ведь им самим достанется в итоге больше. 

Широкие организации, наоборот, заинтересованы в том, чтобы сделать об-во, в котором они функционируют процветающим, а издержки перераспределения дохода в пользу своих членов – как можно более низкими.

Примером, подтверждающим данную теорию можно назвать выбор депутатов в парламент. При выборе по мажоритарным округам (как это любят делать в России) каждый депутат будет «тянуть одеяло на свой округ», лоббируя интересы достаточно узкой группы населения. Выбирая депутатов по партийным спискам, нужно помнить, что успех правящей партии достаточно тесно связан с величиной общественного пирога, поэтому политические партии, находясь у власти, будут заботиться, в первую очередь, именно о росте благосостояния всего об-ва.

 Из интернета: Ценовые стратегии в условиях конкуренции

Стратегия повышения цены - идущая на это фирма должна быть уверена в готовности конкурентов последовать за ней. 

Стратегия понижения цен - снижение цены с целью стимулирования спроса имеет смысл только в условиях расширяемого глобального спроса. В противном случае, если фирма понизит цену, а все остальные сразу же подстроятся под нее, прибыль каждой фирмы уменьшится, а доли рынка останутся неизменными, т.к. объем рынка не вырастет. (изменение размера пирога)

Существуют следующие ситуации, когда на нерастущем рынке снижение цены не вызывает быстрой ответной реакции конкурентов - когда издержки конкурентов очень высоки, когда размер фирмы, осуществляющей ценовую атака сравнительно небольшой - потери для крупной фирмы в случае снижения своих цен превысят потери от незначительного снижения доли рынка. (изменение доли пирога)

Очень часто компания сталкивается с ситуацией вторжения на рынок конкурента (изменения цены конкурентом), когда необходимость решения об изменении цены не столь очевидна - т.н. <проблема яблочного пирога>. 

"Теория яблочного пирога" - угроза уменьшения целого (отраслевой прибыли) выше угрозы потери части (два варианта действия компании А => увел/уменьш пирога)
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Т.о., скорее всего, ложность теории пирога заключается в том, что наше общество настроено действовать в рамках второй стратегии (увеличение собственной доли), причем наличие небольших групп достаточно сильно влияет на изменение долей в общественном пироге. Тогда как большие группы (казалось бы сильные) слабо влияют на изменение его размера.

Несколько иная теория пирога: (деление общественного пирога м-у индивидами)

До сих пор мы рассматривали проблему распределения так, как будто решали задачу о том, поровну или не поровну разделить только что вынутый из духовки “общественный пирог” между приглашенными гостями, и ориентировались лишь на их аппетит. Но на общественном пиру нет иных приглашенных, кроме тех, кто так или иначе участвовал в приготовлении этого “пирога”. Установив некие правила распределения доходов, можно повлиять и на размеры, и на вкус, и на пышность “общественного пирога” в коротком, а тем более в длительном периоде. 

“Общественный пирог”, которым потчуют читателей стандартных зарубежных экономических учебников, — это удачный образ, если речь идет о результате национального производства в денежной форме. Ведь пирог (и тесто, из которого он выпечен, и начинка) представляет собой, как и деньги, некую однородную массу. Поэтому и отдельные порции его, равные и неравные, большие и малые будут столь же однородны, как и получаемые нами денежные доходы. А вот “в натуре” результат общественного производства сравнения с “пирогом” не выдержит. In natura, как говорили латиняне, результат общественного производства можно представить как весьма сложный набор самых разнообразных товаров и услуг. Именно они, а не некая однородная масса или смесь, и подлежат конечному распределению между гражданами. Т.е. очень сложно разделить неоднородный предмет м-у людьми (хоть и разными долями) пропорционально их вкладу в его создание.

Очевидно, что при равном распределении доходов, какими бы благими намерениями оно не оправдывалось, в обществе не будут производиться так называемые предметы роскоши, ибо их некому будет купить.

С другой стороны, столь же очевидно, что в обществе с неравным распределением доходов выпускаемая продукция и оказываемые услуги будут значительно разнообразнее, а структура потребления разных доходных групп будет существенно различаться. И то, что для одних будет предметом первой необходимости, для других может оказаться предметом роскоши.

Не может ли получиться так, что степень дифференциации доходов войдет в противоречие натуральным составам общественного продукта, так что достигнуть рыночного равновесия не удастся ни при каком уровне цен? 


43. Трудовые отношения в условиях информационной революции.

Трудовые отношения – это объективно существующие взаимозависимость и взаимодействие субъектов трудовых отношений (наемные работники, работодатели и государство) в процессе труда; так же это субъективные взаимоотношения, отражающие субъективно определенные намерения и действия участников трудовых отношений.

Человечество давно живет в условиях НТР и информационного взрыва, очередная волна которого, связанная с внедрением ИТ (информ. технологий) во все сферы жизни, становится доминирующим и определяющим фактором в экон. развитии. Многие развитые страны вступили в фазу перехода к информ. обществу, главными признаками которого являются: наличие единой информ. магистрали, доступность к ней каждого члена общества и соответствующее ускорение и улучшение качества информ. и экон. обмена, обучение в течение всей жизни, осуществление непрерывной демократии посредством современных ИТ.

Те страны, которые в складывающихся условиях не смогут быстро и эффективно адаптироваться к требованиям времени, ждет не только потеря конкурентоспособности, но и контрастное возрастание соц. отчуждения внутри страны.

В условиях перехода к информ. обществу (или в условиях информ. революции) изменяются не только технологии производства, но и трудовые отношения внутри организации и за ее пределами. 

Рынок труда становится глобальным, специалисты (особенно занятые в сфере ИТ) мобильны.

Наиболее эффективная форма организации персонала в данных условиях - формирование по принципу команды, что предполагает совместимость, дополняемость, взаимозаменяемость, нацеленность на групповую работу. Такой подход порождает инициативу, сплоченность, взаимопомощь, соревновательность, а в результате повышает производительность и качество работ. Проф. успехи сотрудников, в свою очередь, подталкивают руководство к планированию их карьеры в организации. 

Постепенно формируется новая модель развития и использования чел. ресурсов, ориентированная на высококвалифицированную рабочую силу, непрерывность процесса обучения, гибкость организации труда, отказ от традиционной кадровой политики, формирование новой производственной культуры, ориентированной на человека. 

Новые трудовые отношения не только нацеливают работников проявлять инициативу и творчество в своей деятельности, в полной мере брать на себя ответственность за принимаемые и реализуемые на практике решения, но и нацеливают работодателя на организацию работы по принципу интересов работника и интересов фирмы. 


44. Противоречия между фондовыми рынками и коммерческими банками в сфере финансирования бизнеса

Суть противоречия заключается в следующем: нуждающаяся в средствах компания может взять кредит в банке или, например, выпустить акции, получив средства на фондовом рынке. Поэтому коммерческие банки в некотором смысле  конкурируют с фондовым рынком.

Сейчас удельный вес коммерческих банков сокращается. Это плохо, так как у центрального банка становится меньше возможностей для регулирования экономики посредством воздействия на коммерческие банки.

Преимущество получения кредита – компания не теряет контроль над собственностью. Однако за кредит нужно платить. Кроме того, большие величина заемных средств увеличивает риск неисполнения компанией своих обязательств.

Кроме фондовых рынков с банками конкурируют институциональные инвесторы и финансовые компании.



45. Мировой Банк, об этапах глобализации экономики.

Глобализация – естественное развитие международной конкуренции. Ее основные тенденции:

- превращение международных компаний из транснациональных в глобальные;

- глобальные объемы очень важны для поддержания высокого уровня инвестиций в НИОКР (фактически наукоемкие отрасли имеют тенденцию стать глобальными);

- необходимость четкого позиционирования и понятной для всех участников глобальной стратегии;

- необходимость унификации информационных и учетных систем;

- широкий обмен информацией;

- создание новых инвестиционных технологий;

- унификация и канонизация законодательства;

- возможности быстрого перемещения капитала в мировом масштабе;

- перенос части НИОКР корпорации за рубеж;

- переход к виртуальным организациям, расположенным по всему миру;

- создание мирового рынка новшеств.

I этап (до 1933 г.) - этап обособленности систем государственного регулирования. На этом этапе каждая страна проводила собственную экономическую политику, основывавшуюся на классической экономической теории. Несмотря на то, что системы государственного регулирования развитых стран были практически изолированы, определенные истоки объединения экономических систем были заложены уже тогда, в силу особенностей государственно-монополистического капитализма того времени. Это выражалось в зарождении международного разделения труда и специализации стран, процессов международного перелива товаров, рабочей силы и капиталов, возникновении транснациональных корпораций, взаимосвязи, взаимном влиянии финансовых рынков, введении международных валютных стандартов, взаимной координации деятельности центральных банков и т.п. Именно поэтому кризис начала тридцатых годов был общемировым (а не ограничивался рамками национальных экономик как предшествовавшие ему кризисы перепроизводства XIX - начала XX века). 
II этап (приблизительно с 1933- 1975 гг.) - этап интеграции экономик различных стран и возникновение взаимосвязи и взаимозависимости систем регулирования. После кризиса 30-х гг. и особенно после второй мировой войны процессы экономической интеграции стали развиваться ускоренными темпами. Несмотря на то, что масштабы государственного вмешательства в экономику сильно увеличились, системы регулирования продолжали оставаться обособленными и базировались теперь преимущественно на кейнсианских методах регулирования. Темпы интеграции систем регулирования отставали от темпов интеграции самих регулируемых национальных экономик. Имело место опережающее развитие экономического базиса по сравнению с политической надстройкой. Сложившиеся системы государственного регулирования хорошо удовлетворяли только внутригосударственные потребности в воздействии на экономику, манипулировании конъюнктурными колебаниями и участии государства в решении социальных проблем. Как показали события середины 70-х гг., защиты от мировых кризисов эта система все равно не гарантировала. Однако уже тогда были подписаны многие межгосударственные экономические соглашения и начали зарождаться отдельные институты межгосударственного регулирования, например, Организация экономического сотрудничества и развития (ОЭСР), созданная уже в начале 60-х гг. для целей координации макроэкономической политики промышленно развитых стран. ОЭСР хотя и не была источником серьезных международных регулирующих норм, но способствовала взаимодействию национальных систем регулирования, стимулированию экономического роста и финансовой стабильности. Многие межгосударственные организации (МВФ, МБРР и пр.) активно функционировали в сфере денежно-кредитного регулирования. Уже тогда наметилась основная направленность такого регулирования - диктат экономически развитых стран по отношению к странам третьего мира. Кроме того, на втором этапе имело место экономическое и политическое противостояние социалистического и капиталистического лагеря, что было серьезным тормозом интеграции регулирования. 
III этап (с 1975 до настоящего времени) - этап глобализации экономики и интернационализации регулирования. На этом этапе начало формироваться межгосударственное регулирование как единая система. После мирового кризиса середины 70-х годов, показавшего, насколько усилилась зависимость национальных экономик от внешних факторов, активизировалось развитие надгосударственных структур регулирования и усилилось их влияние. Еще до того, в начале 70- х гг., пример объединения, правда не положительный, а отрицательный, подали страны-экспортеры нефти (Организация стран-экспортеров нефти (ОПЕК) инициировала повышение цен на нефть, что подтолкнуло мировой экономический кризис, который начался именно с рынка нефтепродуктов, а не с финансовых рынков как предыдущий). Затем шаги в сторону интеграции стали предпринимать страны ЕС (тогда называвшегося Европейское экономическое сообщество, ЕЭС), где эта деятельность была проведена наиболее последовательно, результативно и прогрессивно. Основой регулирования на национальном уровне в 80-е гг. стала неоклассическая доктрина.


46. Кейнсианская парадигма использования бюджетадля регулирования экономики

Наибольшее распространение получила  концепция, согласно которой целью государства должна быть не сбалансированность бюджета, а стабильность экономики. Согласно воззрениям Кейнса, инструменты государственного бюджета (государственные закупки, налоги и трансферты) должны использоваться в качестве антициклических регуляторов, стабилизирующих экономику на разных фазах цикла. Состояние государственного бюджета при этом значения не имеет. Поскольку теория Кейнса была направлена на разработку рецептов борьбы с рецессией, то эта теория основана на идее «дефицитного финансирования». Проблема хронического дефицита государственного бюджета к середине 70-х годов стала одной из основных макроэкономических проблем, что послужило одной из причин усиления инфляционных процессов. 
Основным в Кейнсовой теории является понятие эффективного спроса. Эффективным является такой уровень совокупного спроса, который ведет к установлению равновесия. Это положение имеет два аспекта: спрос одновременно представляет собой и действительные расходы потребителей и доходы факторов производства. Другими словами, национальный доход, если его рассматривать с точки зрения Кейнса, и является фактором, определяющим уровень занятости.  

Государственные расходы в эпоху раннего кейнсианства могли служить более эффективным средством "мультиплицирующего стимулирования", чем мероприятия денежно-кредитной политики, направленные на дальнейшее снижение процентных ставок. 

 Налоговой политике следует быть до определенной степени динамичной, что некоторым образом противоречит устоявшемуся и восходящему еще к А. Смиту пониманию того, что налоговая система должна характеризоваться стабильностью и неизменностью в течение достаточно продолжительных периодов времени. 

Недостатки кейнсианской политики государственного налогового регулирования, самым значительным из которых является теоретическая возможность бюджетного неравновесия и срыв в неконтролируемую инфляцию, достаточно подробно обсуждались в экономической литературе. Нынешнее развитие мировой экономики во многом обусловливает конфликт между идеологией и реальностью. Экономика в тисках идеологии глобализированного свободного рынка, что и привело к глубоким экономическим кризисам в России, в ряде стран Азии и Латинской Америке. И в то же время есть перед глазами пример практического успеха. Это – Соединенные Штаты, благополучие которых основано на практическом кейнсианстве. Суть этой политики состоит в следующем: постоянный рост заработной платы; расширение доступа к кредитам мелким предпринимателям; низкий и стабильный уровень процентных ставок; увеличение объема субсидий для населения с низким уровнем доходов; повышение расходов на уровне местных и региональных органов государственного управления, в том числе на транспорт, систему образования, расширение системы здравоохранения.



47. Модель японского капитализма

В традиционной экономической теории затрагиваются проблемы сочетания рынка и государства, однако, помимо них существуют еще и особенности историко-культурного характера. Это, прежде всего, относится к Японии послевоенного периода: ее отличительными чертами была высокая степень вмешательства государства в экономику и наличие специфической формы организации бизнеса – группирования. На текущий момент эти, в прошлом движущие силы, стали тормозом реформирования сложившейся экономической системы.

Эволюция концепции исключительности: В 70е годы была широко распространена теория исключительности японского общества (причем появились они на Западе). Сложившаяся система обеспечивала невиданную способность адаптации к новым условиям развития за счет: преимуществ в человеческом капитале (трудолюбие японцев в сочетании с высоким уровнем образования и сильными традициями взаимопомощи), стабильность и активность об-ва (высокая мобильномть м-у соц. слоями, интенсивная конкуренция, относит. равномерность распред. доходов). Т.е. экономическая система Японии не укладывалась в рамки сущ. моделей,  но после продолжительной депрессии 90х гг. эта теория стала претерпевать изменения. 

Экономическая система догоняющего типа: Экономическая система послевоенной Японии отличалась относительной слабостью элементов свободного рынка. Из-за:

Государства как важнейшей составляющей экономической системы. При наличии умеренной доли гос. собственности, налогов и текущих потребительских расходов, финансовая база правительства была огромна за счет аккумуляции массы сбережений через государственную сеть сберегательных и страховых учреждений. Существовал всеобъемлющий контроль государства над кредитно-финансовой сферой. В основе микроэкономического регулирования лежала жесткая бюрократическая регламентация. Использовалась практика создания гос. предприятий с последующей передачей их в частные руки. Т.е. существовал механизм «административного руководства» (мех-зм оперативного вмешательства государства в деятельность частных предприятий). Также имела место быть система законодательно закрепленных регламентаций. 

«Группирования» как внутреннего фактора стабильности эк. отн-ий. В Я. существовали т.н. «кэйрэцу» (группы хорошо знакомых партнеров, основанные на взаимном ожидании и доверии м-у участниками). Группы создавались прежде всего вокруг «главных банков», контролирующих содержание и условия всех крупных финансовых сделок, и по отраслевому признаку. Существовала система косвенного финансирования, система оперирующая гарантированными депозитами, выдающая огромные ссуды и несущая риск неплатежа по ним. Т.о. «группирование» выполняло ф-ию внутреннего, негосударственного регламентирования всех сфер предпринимательства для соблюдения чистоты деловых сделок, выполняло надзорную ф-ию на рынке (одна из гос. ф-ий!). Вместе с огромной ролью бюрократического аппарата, жестко регламентировалась экономическая жизнь страны, создалась закрытая экономическая система со сниженным уровнем риска, дающая экон. стабильность и ограниченную свободу выбора и конкуренции (фактор сниженного риска). 
Проблемы преобразования: Развитие послевоенной эк-ки:1952-72гг темпы роста 9,8%, 80е – 3,8%, 90е – 2% (характерен глубокий застой, чрезвычайно низкий уровень банковского процента, неуклонный рост безработицы, падение уровня производства и частных инвестиций) + старение населения и повышение доли государственных (особенно социальных) расходов. 

Основные причины, выделяемые исследователями: повышение ставки налога на продажу и глубокий разрыв м-у спросом и предложением, кризис кредитно-финансовой системы, обострение проблемы «двойственной» стр-ры эк-ки (разрыв по уровню прибыльности м-у крупными и мелкими предприятиями), азиатский финансовый кризис и снижение уровня внешнего спорса («заражение азиатским кризисом»), серьезные просчеты пр-ва в области проведения антикризисных мер и решения долгосрочных структурных проблем. (Все эти причины считаются последствиями «структурной усталости японской экономики», которая подавляет частную инициативу, рост потерь на фондовом рынке и сжатие кредита и т.д.). В середине 80х проводились попытки рационализации функц-ия гос. сектора (приватизация крупных гос. корпораций, ослабление разнообразных регламентаций, попытка оздоровления финансов), однако это не сильно помогло. До сих пор гос. финансы находятся в глубоком кризисе (+ большой гос. долг + гос. дефицит финансов), программа ослабления регламентаций проходит слишком медленно. 

Основные задачи:

Госфинансы – оздоровление путем сокращения гос расходов, создание стаб. сист. соц. обеспечения и концентрация гос инвестиций в стратегически важных целях.

Кредитно-фин сфера – быстрое урегулирование проблемы просроченных ссуд и формир. новых  каналов мобилизации капиталов через кр-фин сист.

Производственная сфера – одновременное урегулирование проблем перенакопления основного капитала и избыточной занятости, содействие становлению перспективных отраслей производства в соответствии с гос. стратегией развития 

+ Дальнейшее ослабление регламентаций, реформирование налоговой и законодательной систем и т.п. 

+ Адаптация к современным тенденциям (глобализация, старение населения, постиндустриализация развитых и развивающихся стран).

+ Относительно конкретных отраслей экономики, необходимо достижение слаженной работы рыночного механизма + реформа системы соц обеспеч и образования. 

Подоплекой всех трансформационных процессов явл-ся эволюция менталитета всех хоз-х субъектов в направление амер-евр стандартов, базирующаяся на личной отвественности. 



48. Волна транснациональных слияний и поглощений 1990-х гг. и формирование глобального рынка предприятий.
1990-е годы называют периодом глобализации мировой экономики. С середины 1990-х годов началась волна массовых слияний и поглощений в мировом бизнесе. Чтобы понять причины нынешнего бума слияний/поглощений в западной экономике следует еще раз отметить, что стремление к расширению масштабов операций является неотъемлемой чертой любого бизнеса. Стремление к более глубокой интеграции проявилось в последнее десятилетие, в частности, в мощном всплеске сделок по слиянию фирм и банков в США, Европе и Азии, причем с точки зрения как количества слияний, так и их объема. К числу наиболее известных примеров можно отнести недавние объединения банковских групп Citibank и Travellers, телекоммуникационных компаний WorldCom и MCI, автогигантов Daimler и Chrysler, нефтяных компаний British Petroleum и Amoco. Особенно знаменательным в этом плане стал 1998 год: объединились крупные автомобильные концерны «Daimler» и «Chrysler», нефтяные гиганты «Exxon» и «Mobil», мощные финансовые группы «Deutsche Bank» и «Bankers Trust», Union Bank of Switzerland (UBS) и Swiss Bank Corp. (SBC) В 1995—96 гг. лондонская биржа ЛИФФЕ, подписала соглашения с Чикагской торговой и Чикагской товарной о введении ряда единых финансовых фьючерсных контрактов. В России самыми крупными слияниями последнего времени были объединение банка МФК и инвестиционной компании «Ренессанс Капитал» (1997 г.), нефтяных компаний ЮКОС – Сибнефть, ТНК  и BP
Именно слияния позволяют большинству ТНК оставаться высокоприбыльными, несмотря на то, что экономическая ситуация в мире далеко не блестяща. В 1995 г. при росте мировой экономики на 2,4% 500 крупнейших компаний увеличили объем продаж на 11%, а прибыль – на 15%. Важной особенностью таких сделок и соглашений, в особенности крупномасштабных, является их международный, межнациональный характер, в результате чего возникает транснациональная кооперация.                                                                    
48. Волна транснациональных слияний и поглощений 1990-х гг. и формирование глобального рынка предприятий
Мировому хозяйству на каждом этапе его эволюции присуща своя специфическая система международных производственных отношений. Если на заре XX в. наметилась тенденция к превра​щению в доминирующую силу мирового хозяйства разного рода сговоров между национальными трестами и концернами разных стран (преимущественно в форме картелей и синдикатов), то со второй половины уходящего столетия в экономической и полити​ческой жизни капиталистических государств гигантски усилилась роль транснациональных компаний (ТНК) и многонациональных компаний (МНК), порожденных экспортом капитала и его ин​тернациональным переплетением. Концентрируя в своих руках увеличивающуюся долю производства, инвестиций, внутренней и внешней торговли, технологического обмена, финансов капитали​стических стран, компании этого типа становятся главной пружи​ной структурных сдвигов в экономике капитализма, начинают в решающей мере предопределять перспективу его развития как системы.

1. ТНК и интернационализация производства. 

Наибольший вклад в развитие глобализации внесли ТНК. Некоторые специалисты выделяют 4 поколения ТНК:

· первое поколение носило колониально-сырьевой характер (картели, синдикаты);

· второе поколение – военно-технический (тресты);

· третье поколение основывается на НТП (концерны и конгломераты, 60-е гг.);

· четвертое поколение носит глобальный характер (с 80-х гг.).

ТНК – это корпорация, производственная и торгово-сбытовая деятельность которой вынесена за пределы национального государства и на ее основе сформировано международное производство. По этому определению первые три поколения ТНК не являются ТНК.

На США и Великобританию приходится 3,5 тысячи ТНК. Сейчас трудно назвать ТНК  национальными (поскольку в их капитале есть капиталы многих стран; в этом смысле ТНК скорее можно назвать МНК). 
К 2000 г. 80 из 100 крупнейших ТНК состояли:

· 24 – USA;

· 16 – Япония;

· 10 – Германия;

· 8 – Франция;

· 3 – Швейцария;

· по 2 – Италия, Голландия, англо-голландские ТНК и т.д.

Их мощь и сила намного превышают наш ВВП. По данным ООН о соотношении крупнейших национальных экономик и ТНК: 29 ТНК превышают ВВП многих стран, объемы продаж 36 государств – 14 ТНК.

В России начался процесс транснационализации и стали появляться свои ТНК:

· Ингосстрах;

· ГазПром (филиалы в 12 странах);

· РусАл;

· Лукойл.

 Позитивные черты деятельности ТНК:

1. Организация филиалов, дочерних компаний там, где они «больше всего нужны».  Растёт занятость населения, рынок наполняется продукцией, необходимой потребителю, и т.д. 

2. Повышение налоговых поступлений в результате деятельности ТНК.

3. Постоянный прогресс деятельности ТНК. ТНК тратят на НИОКР больше   средств, чем некоторые государства.                       

 Негативные черты деятельности ТНК: 

1.   ТНК, имея сильное влияние на экономику страны, может в ряде случаев противодействовать ей, отстаивая свои интересы.

2.   Часто ТНК стараются «обойти» закон (укрытие доходов, перекачивание капитала из одной страны в другую).

3.   Установление монопольных цен, позволяющих извлекать сверхприбыли.

4.   Диктат условий, которые ущемляют интересы страны.

В настоящее время ежегодные иностранные инвестиции ТНК значительно превышают объёмы межгосударственного кредитования. Благодаря своим капиталовложениям ТНК сегодня есть в каждой отрасли мирового хозяйства.

         Транснациональные корпорации доказали свою жизнеспособность несмотря на расхождения в национальных законодательствах, различные уровни развития экономики и политических ориентиров. Разноскоростное развитие государств не является непреодолимым препятствием для их тесного взаимодействия. Объективный характер интеграции определяется общностью исторических, географических, экономических и других факторов.



49. МОТ о достижении уровня з/п, обеспечивающего достойную жизнь работнику и членам его семьи.

Для начала заметим, что МОТ – это Международная Организация Труда, которая разрабатывает Конвенции, Рекомендации, проводит исследования по странам и помогает правительствам разрабатывать различные программы в области занятости и соц.-трудовых отношений. Деятельность МОТ носит скорее декларативный характер, т.е. спорить с утверждениями МОТ вроде и нельзя (все они справедливы), но конкретные действия предлагаются крайне редко (как воплощать все предложенное – не понятно).

В уставе МОТ в качестве одной из основных задач провозглашено достижение «гарантии з/п, обеспечивающей удовлетворительные условия жизни…достойную жизнь работнику и членам его семьи». 

Примеры: Конвенции 26 (1928г.) о создании процедуры установления минимальной з/п, Конвенция  95 (1949г.) об охране з/п, Конвенция  131 (1970г.) об установлении и минимальной з/п, а так же соответствующие рекомендации МОТ.

Термин "з/п" – это (независимо от названия и метода исчисления) всякое вознаграждение или всякий заработок, исчисляемые в деньгах и устанавливаемые соглашением или нац. законодательством, которые в силу письменного или устного договора о найме работодатель уплачивает работнику за труд, который выполнен, либо должен быть выполнен, или за услуги, которые оказаны, либо должны быть оказаны.
Производительный свободно выбранный труд является сутью мандата МОТ. Без производительного труда достижение достойного уровня жизни, соц. и экон. развития и чувства личного удовлетворения были бы нереальными. Миссия МОТ заключается в том, чтобы помочь людям во всем мире найти достойную работу - в условиях свободы, равенства, безопасности и чел. достоинства. Она делает это с помощью постоянного контакта с трудящимися, работодателями и правительствами - учредителями МОТ, помогая создавать новые и более совершенные виды занятости, рынки труда и учебные программы. Так же миссия МОТ состоит и в том, чтобы обеспечить трудящимся достижение уровня з/п, которая бы позволяла им удовлетворять свои потребности (базовые и не только), потребности их семьи и не унижала достоинства трудящихся.

В частности, МОТ разработало критерии при определении уровня минимальной з/п (которая должна не унижать достоинства человека):

--потребности трудящихся и их семей (на уровне достойной жизни);

--соответствие з/п уровню производительности, экон. развития страны и т.п.


50. Кредитно-денежная политика Банка России.

Денежно-кредитная политика государства - это совокупность мероприятий, регламентирующих деятельность денежно-кредитной системы (показателей денежного обращения и объема кредита, рынка ссудных капиталов и т.п.) в целях соответствующего воздействия на экономику. Осуществляется данное воздействие посредством денежно-кредитного регулирования.

Основной задача - достижение ровного и стабильного экономического роста, где стабильность рассматривается как минимальные колебания экономической активности и занятости населения, низкая инфляция и достижение долгосрочного равновесия платежного баланса. 

Два типа денежно-кредитной политики: денежно-кредитная рестрикция (ограничение денежно-кредитной эмиссии) и денежно-кредитная экспансия (наоборот). 

Инструменты денежно-кредитной политики

1. Установление норм обязательных резервов - это нормы отчислений коммерческих банков в фонд обязательных резервов, создаваемых центральным банком; эти нормы устанавливаются в процентном отношении к депозитам, привлекаемым коммерческими банками, и создают условия регулирования банковской ликвидности и являются ограничителем кредитной экспансии, что соответственно отражается на уровне банковского мультипликатора.

2. Рефинансирование коммерческих банков - предоставление ЦБ коммерческим банкам заимствований, когда они исчерпали свои ресурсы и не имеют возможности пополнить их из других источников (например, на межбанковском и открытом рынках) на приемлемых для себя условиях. 

3. Депозитные операции - операции по привлечению (изъятию с рынка) избыточных ликвидных ресурсов коммерческих банков в их добровольные депозиты на счетах в центральном банке - является в определенном смысле операциями, обратными рефинансированию. Процентная ставка по этим операциям устанавливается ЦБ.

4. Операции на открытом рынке - операции ЦБ по купле-продаже ценных бумаг. Операции на открытом рынке в строгом смысле означают операции на вторичном рынке ценных бумаг, преимущественно государственных. 

В развитых странах это самый эффективный и «мягкий» (без побочных эффектов противопоказаний) инструмент. В России НЕТ, т.к.: очень мал объем внутреннего вторичного рынка гос. облигаций (ГКО) – поэтому использовать данный инструмент в полной мере сложно.



51. Переход от жесткой модели управления трудом к модели соучастия. Рабочие советы.

Формы, в которых выступает отношение "работник - работодатель" в совр. рыночных системах, и их сердцевина – труд. отношения - претерпевают эволюцию вместе с эволюцией соц.-экон. систем. Они трансформируются в связи с прогрессом производительных сил под влиянием НТР, а также изменением методов организации труда и управления производством, современных форм и методов эксплуатации (или наоборот, соц. партнерства) под воздействием структурных изменений в экон. системах и новых требований, предъявляемых к работнику со стороны экон. системы, с одной стороны; с другой - работника к работодателю по поводу организации труд. отношений, условий и содержания труда.
Жесткая модель управления - долгое время в управленческой идеологии господствовало понимание конкурентоспособности предприятия, связанное исключительно с его экон. эффективностью, которая в свою очередь рассматривалась как функция углубляющегося разделения труда (Ф. Тейлор и Г.Форд). Главная задача управления - развитие каждого работника до максимально доступной ему степени производительности в пределах ест. способностей. При этом подобная задача рассматривалась как чисто техническая, решаемая с помощью рационализации труд. процесса, научного поиска наиболее эффективного способа выполнения тех или иных работ, решать ее должны менеджеры, которые на деле рассматривались как единственный активный субъект трудовой организации, в то время как рабочие превратились в чистый объект управления.
Модель соучастия. Сейчас - снижение спроса на продукцию массового производства, появление большого количества малых и средних предприятий, усложнение конкуренции, стремительное развитие технологий, многообразие предлагаемых товаров и услуг, сокращение их жизненного цикла, повышение требований потребителя + изменения запросов и достоинства работников. Сегодня наблюдается все более активный и явный отход от чисто экон. мотивации чел. деятельности. Современные высококвалифицированные работники традиционным экон. стимулам предпочитают возможность повышать свой интелл. уровень и развивать свои способности и качества. Наряду с традиционным термином «экон. эффективность» появилось понятие «соц. эффективность». Если экон. эффективность означает реализацию персоналом целей организации (производительность труда, рентабельность) за счет экон. использования ограниченных ресурсов, то соц. эффективность проявляется в степени достижения индивидуальных целей работников и характеризует удовлетворение в процессе руководства ожиданий, желаний, потребностей и интересов сотрудников.

Т.о., новые условия предполагают качественно иные отношения предпринимателя с работниками, которые становятся все более активными и творческими участниками производственного процесса. Все это означает, что успех современной корпорации в решающей степени зависит от характера труд. отношений, способного в полной мере реализовать интелл. и творческий потенциал работников, получив преимущества в жесткой конкурентной борьбе. 



52. Марксистский подход к социальной справедливости.

Главное проявление «несправедливости» — конечно же, неравенство людей в благосостоянии. Социальное неравенство, по мнению Маркса, вызвано не врожденными недостатками человека, а природой эксплуататорского общества. Замена капиталистических порядков на социалистические приведет к возникновению нового общества. К революциям чаще всего приводило желание установить «справедливость» и равенство. В опубликованном в 1848 году «Манифесте коммунистической партии» К.Маркс и Ф.Энгельс призвали всех пролетариев соединиться во имя построения бесклассового, без эксплуатации человека человеком, общества равных во всем людей, которые на основе принципов «социальной справедливости» построят «царство свободы» под названием «коммунизм». Идеал классического марксизма - это общество полного социального равенства. 

Карл Маркс полагал, что можно создать такое общество, где не будет насилия, преступлений, войны. Он считал, что для этого надо создать "гуманные" условия для творческого труда как способа самореализации личности. Эта теория во многом связана с 

концепцией "трудового воспитания" как метода борьбы с преступностью. 

Социальная справедливость заключается, по Марксу, в том, чтобы создать для всех людей равный доступ к средствам производства, распределения и потребления (как материальным, так и духовным). Эта теория справедливости сегодня подвергается критике как пытающаяся искусственно уравнять людей, нивелировав имеющиеся между ними различия, грубо и примитивно распределить все поровну.

         В этом обществе ликвидируется частная собственность на средства производства, 

то есть основа классового неравенства. Соответственно, «в собственность отдельных лиц не может перейти ничто, кроме индивидуальных предметов потребления». Критерий социальной справедливости – жизнь одного поколения. Необходимо развивать системы государственной социальной помощи. Маркс подчеркивал обязательность и необходимость этой системы.



53. Генеральная тенденция движения государственных расходов в XX веке

Генеральная тенденция движения государственных расходов в XX веке, заключается в росте доли госрасходов в ВВП.

	Страна
	Налоги в % к ВВП

	
	1975
	2002

	Япония
	21
	27

	Франция
	35
	44

	Швеция
	41
	51

	ЕС (15)
	35
	40

	Италия
	26
	41

	ОЭСР
	30
	37


В 90-ые годы впервые в XX веке появилась тенденция к сокращению доли госрасходов в ВВП. Факторы:

1. Во многих развитых странах налоги достигли того уровня, при котором их дальнейшее увеличение тормозит экономическое развитие. Поэтому в 90-ые годы впервые в XX веке появилась тенденция к сокращению доли налогов и, соответственно, доли госрасходов в ВВП.

2. На 90-ые годы приходится период мирового экономического подъема. В соответствии с кейнсианской парадигмой при циклическом росте необходимо проводить сдерживающую бюджетно-налоговую политику, одним из инструментов которой является сокращение государственных расходов.

3. В 90-х годах сокращались военные расходы. В начале XXI века эта тенденция отсутствует.

4. Большинство развитых стран проводит политику сокращения занятости в госсекторе, что также способствует сокращению госрасходов.

Динамика государственных расходов в ХХ веке.
К началу 20 века уровень жизни в странах-лидерах в несколько раз превысил минимум, характерный для аграрных обществ, где попытки увеличить налоговые изъятия сверх 10—15% ВВП приводили к социальным катаклизмам.

 Первая мировая война привела к беспрецедентному росту военных расходов. К тому же после войны участвовавшие в ней страны оказались обременены долгами, которые необходимо обслуживать. Но, с другой стороны, война продемонстрировала, что прежние представления о возможностях и пределах налогообложения не соответствуют реалиям современного мира. Системы налогового администрирования позволяли мобилизовать в пользу государства значительно более высокую долю ВВП, чем это предполагалось ранее.

На рубеже 20-х и 30-х годов ХХ века представления о роли государства в экономике прошли проверку в гуще социально-экономических потрясений, порожденных Великой депрессией. К 1937 году доля государственных расходов в ВВП наиболее развитых стран возросла до 22,8% и вдвое превысила средний уровень 1913 года.

Вторая мировая война, повлекшая резкий рост государственных расходов, потребовавшая введения чрезвычайных налогов и приведшая к накоплению государственного долга, выводит государственную нагрузку на экономику на новый уровень. Но если после первой мировой войны еще предпринимались попытки снизить налоговое бремя вслед за наступлением мира, то после 1945 года они сходят на нет. Характерная для развитых стран налоговая нагрузка после второй мировой войны повышается до 25—30%.

1950—1973 годы — необычный период в мировом экономическом развитии. Завершение войн, восстановление европейской экономики, расширение международной торговли, возможность для Западной Европы и Японии заимствовать технологический опыт мирового лидера — США, реконструировать промышленность, используя современные технологии, — все это обеспечило высокие темпы роста экономики развитых стран и всего мира. Финансовые возможности государств возрастают, появляются новые инструменты мобилизации доходов, развивается налоговое администрирование. Сначала во Франции в 1954 году, а затем во многих других развитых странах появляется налог на добавленную стоимость, повышающий долю налоговых поступлений в ВВП. Вводятся налоги на заработную плату, призванные финансировать системы социального страхования, увеличиваются объемы мобилизуемых с их помощью средств, их доля в ВВП.

В этот период, когда окончательно складывается представление о безграничных возможностях государства мобилизовать доходы и перераспределять ВВП, современные формы приобретают такие социальные институты, как система пенсионного обеспечения, пособий по безработице, государственное финансирование образования и здравоохранения. Эти институты на десятилетия вперед задают уровень финансовых обязательств, закрепленных законом и политическими реалиями. Йозеф Шумпетер в 1954 году одним из первых обратил внимание на угрозу кризиса «налогового государства», в котором рост государственных возможностей мобилизовать доходы вызывает увеличение социальных обязательств и дальнейшее повышение налогового бремени, что рано или поздно оказывается несовместимым с экономическим ростом. 

К середине 70-х годов XX века в Западной Европе ресурсы форсированного роста, связанного с послевоенным восстановлением, уже были исчерпаны, технологическое отставание от США сократилось, а повышение цен на нефть породило серьезные трудности в экономическом развитии стран-лидеров. Среднегодовой рост мировой экономики в период с 1973 по 2000 год оказался ниже темпов предшествующего периода. В начале 1980-х годов наиболее развитые страны, быстро наращивающие социальные расходы, вновь сталкиваются с тем фактом, что верхние пределы налогообложения существуют. В этих странах возникают крупные и устойчивые бюджетные дефициты, свидетельствующие о кризисе государственных финансов. Рост доли налоговых отчислений в ВВП замедляется.

Наиболее острый характер финансовый кризис приобрел в странах с самой высокой долей государственных расходов в ВВП. К концу 1970-х годов в Швеции, которая к этому времени стала мировым лидером по государственной нагрузке на экономику, получают распространение массовое уклонение от уплаты налогов, отказ от сверхурочных работ, налоговое планирование. Это заставляет идти на снижение бюджетных расходов. Однако лишь финансовый кризис начала 1990-х годов приводит страну к серьезным реформам в сфере государственных обязательств.

Таким образом, к началу 80-х гг высокоразвитые индустриальные страны, вплотную подошли к пределу, за которым наращивание налогового бремени оказывается невозможным из-за растущего сопротивления налогоплательщиков. До этого времени страны-лидеры современного экономического роста не проводили значимых программ по сокращению государственных обязательств. Теперь важнейшей частью политической жизни становится борьба, развернувшаяся вокруг таких программ.



54. Дефляция: причины и следствия.

ДЕФЛЯЦИЯ - 1) снижение общего (среднего) уровня цен в экономике страны; 2) государственная экономическая политика, направленная на сокращение инфляции; 3) система пересчета цен товаров и услуг текущего года в цены базисного года для того чтобы получить сопоставимые данные при анализе экономики страны.

В августе цены в России снизились на 0,1 процента, сообщил Росстат

К сожалению, снижение цен пришло не во все регионы, а лишь в 39 из них. "Виновниками" дефляции, как всегда в этот месяц года, стали овощи и фрукты. Лидеры здесь - морковь и свекла, подешевевшие сразу на 27,8 и 24,8 процента.

Наиболее существенная дефляция - в Японии, там все просто - были слишком «раздуты» цены на недвижимость и перепроизводство.
До Второй мировой войны, когда термины «инфляция» и «дефляция» использовались в академических рассуждениях или в повседневной речи, они в общем относились, соответственно, к увеличению или уменьшению денежной массы. Общий рост цен рассматривался как одно из многих последствий инфляции денежной массы. Аналогично, общее снижение цен считалось следствием дефляции денежной массы. Однако под влиянием кейнсианской революции в середине 1930-х годов значение этих терминов начало меняться. К 1950-м годам определение инфляции как общего роста цен и дефляции как общего падения цен начало все прочнее утверждаться в научной литературе и повседневной речи. 

Дефляция означает повышение покупательской способности денежной единицы.

Существуют четыре основных причины дефляции: две, действующие на стороне спроса, и две – на стороне предложения денежного отношения. Экономические процессы, ассоциирующиеся с этими факторами, могут быть классифицированы следующим образом:

– дефляция роста;

– дефляция, вызванная наращиванием остатков наличности;

– дефляция банковского кредита;

– конфискационная дефляция.

Дефляция роста. Один компонент спроса на деньги представлен общим количеством различных товаров и услуг, которые люди поставляют на рынок в обмен на деньги. Общее количество товаров и услуг поэтому представляет собой то, что экономисты австрийской школы называют меновым спросом на деньги [exchange demand for money]. Потому что, продавая товары, включая собственные трудовые услуги, люди предъявляют спрос на приобретение денег. Следовательно, если предложение товаров в экономике увеличивается – допустим, к примеру, что сбережения и инвестиции привели к появлению дополнительных капитальных товаров и технологическим улучшениям, – тогда при прочих равных условиях, включая и предложение долларов, конкуренция заставит производителей товаров предлагать больше единиц своего товара за доллар. Меновая ценность доллара повысится. На другой стороне рынка потребитель сможет за меньшее количество долларов получить данный товар, и следовательно, произойдет дефляция.

Теперь, позвольте мне сказать о тезаврировании, которое я называю дефляцией, вызванной наращиванием остатков наличности. Хотя некоторых экономистов мейнстрима еще можно убедить, что дефляция цен, связанная с экономическим ростом, является благотворной, они никогда не согласятся, что тезаврирование – второй фактор, порождающий дефляцию цен, – повышает экономическую эффективность и благосостояние.

Тезаврирование происходит, когда индивид добровольно решает сократить свои расходы на потребительские товары и инвестиционные активы ниже своего текущего дохода, предпочитая увеличить свои кассовые остатки, хранящиеся в виде наличных денег и мгновенно расходуемых чековых и сберегательных вкладов в банках. 

Теперь поговорим о дефляции банковского кредита. Существуют два основных фактора, которые исторически оказывали воздействие на денежную массу, вызывая дефляцию цен. (Мы сейчас говорим о деньгах с точки зрения их предложения.)

Наиболее знакомое – это снижение предложения денег вследствие краха банков с частичным резервированием, когда во время финансовых кризисов происходит массовый наплыв требований со стороны вкладчиков погасить наличными банкноты и депозиты. (А также, когда такие банки снижают объем кредитования, пытаясь избежать наплыва требований.) Перед Второй мировой войной банки в целом ассоциировались с началом рецессии и считались виновниками сопутствующей ей дефляции. 

То, что называется дефляцией банковского кредита, обычно случалось, когда вкладчики теряли уверенность в том, что банки в состоянии продолжать выкупать представленные банкнотами и чековыми депозитами титулы (права собственности) на собственность, которую они передали банкам для безопасного хранения (и которую, в соответствии с контрактом, банки обязаны выкупать по первому требованию). Этой собственностью обычно являлись золотые и серебряные деньги. 

Банк с частичным резервированием не в состоянии был выполнить все свои обязательства одновременно, поскольку в ходе своих кредитных операций он создал множество титулов на эту собственность. Это означало, что находившаяся в обращении масса банкнот и чековых депозитов многократно превышала резерв товарных денег в хранилищах банка. 

Теперь, позвольте мне сказать о плохом типе дефляции – конфискационной дефляции. Все типы дефляции цен являются благотворными рыночными процессами. Однако существует злокачественная форма дефляции, принудительно навязанная правительствами и их центральными банками, нарушающая права собственности, искажающая рыночные процессы и снижающая экономическое благосостояние. Этот вид дефляции заключается в прямой конфискации остатков наличности, принадлежащих людям, осуществляемой политическим бюрократическим классом. Противники дефляции всегда полностью игнорировали конфискационную дефляцию, несмотря на тот факт, что за последние два десятилетия она случалась неоднократно: в Бразилии, в бывшем Советском Союзе, в Аргентине в 1980-х годах, в Эквадоре два года назад и в настоящее время вновь в Аргентине. 

Дефляция - общее падение уровня цен; противоположность инфляции. Как и в случае с инфляцией, общее изменение уровня цен теоретически не должно оказывать реального эффекта. Однако если у коммерсантов имеется запас товаров, цены на которые упали, они могут понести столь значительные убытки, что будут вынуждены объявить о своем банкротстве. В то же время, положение экономических агентов, обладающих деньгами, резко улучшается, хотя между падением цен и увеличением расходов может возникнуть лаг, в течение которого произойдет спад производства. Единственным примером значительной дефляции в нынешнем столетии является падение цен во время Великой депрессии 1920-1930-х годов. С того времени правительства стремятся, по мере сил, избегать дефляции.

Средства дефляции: 

·
повышение ставок налогообложения

·
замораживание уровня заработной платы 

·
рост продаж государственных ценных бумаг  на организованном рынке ценных бумаг; 

·
повышение банковских учетных ставок по кредитам ; 

·
увеличение норм обязательных резервов коммерческих банков  в центральном банке страны; 

·
сокращение объемов государственных кредитов.

      С учетом рекомендаций МВФ  дефляция направлена на сокращение бюджетного дефицита , эмиссии денег , на жесткое регулирование денежной массы в обращении , на стабилизацию покупательской способности денежной единицы. 

Практика показывает, что следствием активно проводимой дефляции являются замедление темпов экономического развития, рост безработицы  населения и снижение его жизненного уровня


55. Индекс транснационализации страны и фирмы.

В разных исследовательских программах использовались и используются различные критерии отнесения корпораций к транснациональным: 

· количество стран, в которых действует компания (в соответствии с различными подходами минимум составляет от 2 до 6 стран); 

· определенное минимальное число стран, в которых размещены производственные мощности компании; 

· определенный размер, которого достигла компания; 

· минимум доли иностранных операций в доходах или продажах фирмы (как правило, 25%); 

· владение не менее, чем 25% «голосующих» акций в трех или более странах — тот минимум долевого участия в зарубежном акционерном капитале, который обеспечивал бы фирме контроль над экономической деятельностью зарубежного предприятия и представлял бы прямые зарубежные инвестиции; 

· многонациональный состав персонала компаний, состав ее высшего руководства. 

Степень транснационализации компаний можно охарактеризовать индексом транснациональности: 

Iтр = (Аз/Ао + Пз/По + Шз/Шо) : 3, где Iтр — индекс транснациональности;
Аз — зарубежные активы;
Ао — общие активы;
Пз — объем продаж товаров и услуг зарубежными филиалами;
По — общий объем продаж товаров и услуг;
Шз — зарубежный штат;
Шо — общий штат работников компании.

Динамика индекса транснациональности 100 крупнейших нефинансовых корпораций мира за последние десять лет представлена на рис. 1. Из рисунка видно, что несмотря на наличие определенных колебаний индекса (минимальное значение наблюдалось в 1993 году, максимальное — в 1997 году), среднее значение его, как правило, превышает уровень 50%. На изменение индекса транснациональности влияет, прежде всего, активность процессов слияний и поглощений компаний. Так, ТНК, поглощая зарубежное предприятие, существенно увеличивает свой уровень транснациональности. 
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Рис. 1. Динамика индекса транснациональности 100 крупнейших нефинансовых корпораций мира 

Анализируя индекс транснациональности с учетом страновой принадлежности компаний, можно прийти к выводу, что ТНК из небольших по размерам развитых стран (например, Нидерланды, Швеция, Финляндия, Швейцария) осуществляют свою деятельность больше за рубежом, чем в стране базирования материнской компании, так как ограниченные возможности национальных рынков заставляют их искать новые рынки, в отличие от транснациональных корпораций крупных государств, таких, как США, Япония, Германия, по которым индекс транснациональности ниже среднего. Средний индекс по всем странам равен примерно 51%.

Исследуя уровень транснациональности по отдельным отраслям, следует отметить, что наивысший индекс имеют производство продуктов питания, напитков и табачных изделий, химическая и фармацевтическая промышленность. Ниже среднего уровень транснационализации по автомобильной промышленности, телекоммуникационной отрасли. За последнее десятилетие самый низкий индекс наблюдался у торговых ТНК. 

Индексы транснационализации страны
ПИИ – приток иностранных инвестиций:

1982 – 57 млрд.$

1990 – 202 млрд.$

2000 – 1201 млрд.$

Как известно, степень открытости национальных экономик обычно измеряется:

· Величиной экспортной квоты (экспорт/ВВП)

· Индекс транснационализации принимающих стран – среднеарифметическое:

1. ПИИ/(валовые капиталовложения в основной капитал) в %
2. накопленный ПИИ/ВВП в %
3. (стоимость, добавленная обработкой, осуществленной иностранными дочерними компаниями)/ВВП в %
4.  (количество работников дочерних предприятий ТНК)/(занятость принимающей страны) в %. 

В развитых странах этот индекс в среднем равен 15%. По отдельным странам:

· Новая Зеландия, Бельгия, Люксембург – 34,4%

· США – 7%

· Япония – 1%.

В развивающихся странах в среднем – 17%:

· Гонконг – 53,9%

· Малайзия – 44,4%

· Индия – 2,5%

В странах ЦВЕ в среднем – 10%, по странам:

· Венгрия – 25%,

· Россия – 5%.

Чтобы элиминировать зависимость обоих показателей от размеров стран, используют средневзвешенный показатель:

1. Доля страны в мировом притоке ПИИ в ВВП

2. Доля страны в мировом притоке ПИИ в занятости

3. Доля страны в мировом притоке ПИИ в мировом экспорте

Для всего мира этот показатель в 2000 году был равен 1. Доля развитых стран – 2,2, развивающихся – 0,7, стран ЦВЕ – 0,6.

Индекс распространения сети фирм:

(число зарубежных государств, на которые ТНК фактически распространяют свою активность)/
(количество стран, в которых ТНК могли бы потенциально функционировать (страны, в которые направляются ПИИ ТНК)

Применительно к большинству отраслей «сетевой» индекс колеблется в пределах 18-20 пунктов. Компании с высоким (свыше 130) индексом являются: Шелл, Нестле, Юнилевер, ТоталФина, Авентис.
Индексы транснационализации фирмы

Для отнесения корпораций к транснациональным обычно применяют следующие критерии: 

- число стран, в которых действует корпорация (минимум составляет от 2 до 6 стран); 

- определенное минимальное число стран, в которых размещены производственные мощности корпорации; 

- определенный размер, которого достигла корпорация; 

- минимум доли иностранных операций в доходах или продажах корпорации (как правило, 25%); 

- владение не менее, чем 25% «голосующих» акций в трех или более странах; 

-интернациональный состав персонала и высшего руководства корпорации. 

Индекс транснациональности компаний
Степень транснационализации компаний можно охарактеризовать индексом транснациональности : 

Iтр = (Аз/Ао + Пз/По + Шз/Шо) : 3, где Iтр ≈ индекс транснациональности ; 

Аз ≈ зарубежные активы;

Ао ≈ общие активы;

Пз ≈ объем продаж товаров и услуг зарубежными филиалами;

По ≈ общий объем продаж товаров и услуг;

Шз ≈ зарубежный штат;

Шо ≈ общий штат работников компании.


56. Спад и рецессия: различие и сходства между ними.

М. Тодаро: Спад (recession) – период вялой экономической активности, сопровождаемый ростом безработицы и неиспользуемых производственных мощностей во многих отраслях. 
НЕ ОЧЕНЬ НА ДЕПРЕССИЮ ПОХОЖЕ
ГлоссариРу: Рецессия - сокращение производства реального национального продукта, продолжающееся шесть или более месяцев.

Экономический кризис (греч. Krisis - поворотный пункт) - резкое ухудшение экономического состояния страны, проявляющееся:

· в значительном спаде производства;

· в нарушении сложившихся производственных связей;

· в банкротстве предприятий;

· в росте безработицы. 

Результатом экономического кризиса является снижение жизненного уровня населения и уменьшение реального ВВП.

Экономический спад - длительное, устойчивое снижение объемов производства основных видов товаров и услуг, понижение деловой активности. Обычно экономический спад сопровождается уменьшением реальных доходов населения, ухудшением условий жизни и безработицей.

По классическому определению (eсли будут придираться, это – аналитический отчет РИА «РБК» http://www.finrisk.ru/block.asp?id=824): последовательный спад в течение 2-х кварталов называется рецессией. 
Т.о. из этого скудного определения следует, что спад – МОЖЕТ БЫТЬ временным, сезонным, недолгим, нестрашным, легко поправимым, а МОЖЕТ И НЕ БЫТЬ. Рецессия – это, что-то более долгоиграющее, нехорошее, проблемное, трудно решаемое, то что приводит к депрессии, нечто связанное с кондратьевскими циклами экономической конъюнктуры.



57. Домашнее смещение в финансовой сфере и его причины.


58. Валютное регулирование РФ.

Режим валютного курса в России 

В России режим валютного курса за годы реформ менялся несколько раз. 

В ноябре 1991 г. Указ Президента РФ обязал предприятия продавать государству 40% их валютной выручки. Параллельно с этим с декабря 1991 г. валютный курс рубля по неторговым операциям перестал быть фиксированным. 

В январе 1992 г. был установлен новый порядок обязательной продажи валютной выручки экспортерами - продаже подлежали 50% выручки в пропорции 4:1 (Центральному банку и на валютной бирже соответственно). Одновременно была введена новая система валютных курсов - стал применяться плавающий рыночный курс рубля по отношению к доллару, устанавливавшийся на базе котировок ММВБ, а так же неизменный коммерческий курс, составлявший 55 RUR/USD, который использовался для покупки у экспортеров той части валютной выручки, которая подлежала обязательной продаже. 

С 1 июля 1992 г. коммерческий курс рубля был отменен и введен единый плавающий курс рубля по всем видам операций, определявшийся на основе котировок ММВБ и изменен порядок обязательной продажи валютной выручки - продаже по единому рыночному курсу подлежали 50% выручки: 30% - в резерв Центрального банка, 20% - на Межбанковский рынок. 

С января 1993 г. нерезидентам было разрешено продавать валюту на межбанковском рынке, а с июля 1993 г. - покупать. 

С июля 1993 г. обязательная продажа 50% валютной выручки стала осуществляться исключительно через уполномоченные валютные биржи, и было снято требование прямой продажи части выручки Центральному банку. 

С января 1994 г. запрещена продажа товаров на территории России за наличную иностранную валюту (с октября 1997 г. и за безналичную, включая использование валютных пластиковых карточек). 

Такая система просуществовала до июля 1995 г., когда был введен валютный коридор. Он ограничивал предел колебаний курса рубля по отношению к доллару (и другим СКВ) верхним и нижним пределами. 

Система валютного коридора действовала до 17 мая 1996 г. С этой даты система курсообразования изменилась. Центральный банк России начал устанавливать скользящий обменный курс рубля на основе учета нескольких показателей: котировок ММВБ, котировок межбанковского валютного рынка, динамики инфляции, текущего спроса на валюту и ее превышения, состояния платежного баланса и золотовалютных резервов. На основе прогноза динамики макроэкономических показателей ЦБ России был определен график изменения курсов покупки и продажи доллара до 2000 года. 

Далее, правительство и Центральный банк РФ сделали заявление о присоединении России к VIII статье Устава Международного валютного фонда (МВФ) с 1 июля 1996 г., что означало присоединение России к требованиям о введение внешней конвертируемости рубля по текущим операциям. Таким образом, держатели счетов типа "Т" получили право на использование средств в рублях для покупки иностранной валюты на внутреннем валютном рынке, а также для осуществления инвестиционной деятельности на территории Российской Федерации. Это открыло возможности для расширения продажи зарубежными фирмами собственных товаров на рынке Российской Федерации за рубли и облегчило российским торговым фирмам приобретение импортной продукции. Однако в то же время усилило конкурентное давление импорта на отечественного производителя. Введение конвертируемости рубля требовало также либерализировать и операции по ввозу-вывозу рублевой наличности. Уполномоченным банкам, имеющим лицензии ЦБ на операции с иностранной валютой, предоставлено право вывоза и пересылки российской валюты на основе договора с банком-нерезидентом, имеющим корреспондентский счет в валюте Российской Федерации в этом уполномоченном банке, при снятии валюты РФ с указанного счета. Кроме того, уполномоченные банки получили право вывоза и пересылки из Российской Федерации российских рублей в свой филиал, расположенный на территории иностранного государства. 

Некоторые аналитики отмечают, что выбор валютного коридора во многом явился подводным камнем российского краха 17 августа 1998 года, тогда как в 1995 году этот механизм был воспринят как наиболее эффективный по сравнению с управляемым плаванием именно с точки зрения переключения спекуляций с валютных рынков на рынки ГКО. Конечно, не исключалась цель достижения стабильной динамики как номинального, так и реального курса рубля и снижения темпов инфляции. 

На первый взгляд, валютный коридор, действительно, дает возможность предприятиям - особенно тем, кто активно выходит на внешние рынки - планировать свою деятельность и снижать валютные риски. Однако уже тогда в России выявили проблемы, что при относительно стабильном валютном курсе и продолжающемся росте внутренних цен положение экспортеров постоянно ухудшается, улучшить которое, допустим, путем снижения ставки рефинансирования и экспортных пошлин оказалось практически невозможным из-за целей сохранения баланса на валютном рынке. 

Поддержание курса рубля непосредственно перед наступлением кризиса обходилось Центробанку в среднем около 8% золотовалютных резервов в неделю. Поддержание обременительного и неустойчивого равновесия было основано на балансе интересов, непосредственно связанного с механизмом действия государственных казначейских обязательств. Ведь в середине августа объем ГКО - ОФЗ в обращении по номиналу составил порядка 387 млрд. рублей, когда на долю нерезидентов приходилось 31%. В целом речь идет о том, что поддержание фиксированного курса рубля со стороны ЦБ РФ, по сути, предоставило участникам фондового рынка возможность вывезти из страны капитал с запланированной сверхмаржой без риска потерь на девальвации рубля, а после некоторого снижения курса снова его ввезти, дав возможность скупить несколько подешевевшие внутренние активы. Данная политика обошлась России дорого - если во втором квартале 1998 года валютные резервы Центробанка составляли $11,16 млн., то в третьем - $8,8 млн., а в четвертом - $7,8 млн. 

В апреле 2002 г. Верховный суд России признал незаконной инструкцию ЦБ об обязательной продаже экспортной выручки, требовавшую продавать валюту только на бирже. 30 мая это решение оставила в силе кассационная инстанция ВС, и банки получили законную возможность торговать валютой своих клиентов на межбанковском рынке, как до кризиса 1998 г. 

В последние годы обменный курс рубль/доллар в России является достаточно гибким и устойчивым, что является во многом заслугой монетарной политики ЦБ РФ. Стабильности курса способствует растущий объем золотовалютных резервов страны, и возврат доверия населения к рублю, сопровождающийся притоком частных рублевых вкладов. В дальнейшем можно ожидать плавного снижения курса рубля к доллару США на 5-10% в год.



59. Долларизация экономики и ее последствия.

Долларизация – переход основных функций денег – мерила стоимости, счетной единицы и средства обращения от местной к иностранной валюте (не только USD). Обычно это результат непостоянных макроэкономических условий и рациональный ответ людей в целях сохранения накоплений от риска местной валюты. Процесс долларизации может быть более или менее произвольным, частичным, "неофициальным", отражая постепенный сдвиг в личностных предпочтениях граждан к иностранной валюте, а также полным, "официальным" – когда страна принимает иностранную валюту как исключительное или параллельное средство платежа. "Неофициальная" долларизация распространена значительно шире, чем "официальная". 
"Неофициальная" долларизация - сохранение гражданами страны своих накоплений в иностранной валюте, лишенной привилегий местной валюты (хранение облигаций в иностранной валюте, валюты (легально или нет), валютные счета в местных банках, валютные счета в иностранных банках). Этот вид долларизации свойственен не только развивающимся странам и странам с переходной экономикой, но, отчасти, и развитым. 

"Официальная" или полная долларизация – оформленный союз с иностранным государством и "импорт" его валюты, используемой как законное средство платежа. Собственная валюта выполняет вспомогательную роль (бимонетарная система) или вообще отсутствует. Иностранных валют в обращении может быть более одной

Причины и последствия.

Долларизация часто является следствием длительной макроэкономической нестабильности. Экономические агенты, как правило, заинтересованы в том, чтобы их деньги имели относительно стабильную покупательную способность. Поэтому резиденты стран с историей высокой и изменчивой инфляции внутренних цен отдают предпочтение более стабильной иностранной валюте.

Другими словами, когда покупательная способность национальных денег падает относительно стабильных иностранных, то доля иностранной валюты в финансовом обороте имеет тенденцию к увеличению.
Институциональные факторы во многом определяют причины, по которым в некоторых странах с историей макроэкономической нестабильности долларизация присутствует, а в других отсутствует. Некоторые страны стремятся сдержать возможное сокращение сбережений в результате инфляции, использованием иностранной валюты; другие пытаются противодействовать долларизации, поддерживая программы финансовой индексации или прибегая к мерам контроля за капиталом.

Воздействие долларизации на макроэкономическую коньюктуру может быть достаточно непредсказуемым, однако в общем итоге, при неразвитых финансовых рынках, долларизация сокращает эффективность денежно-кредитной политики. 

В некоторых странах частичная долларизация может способствовать росту финансового посредничества, но она также повышает чувствительность финансовых систем к рискам ликвидности и платежеспособности. Когда эти риски не учитываются и не контролируются должным образом финансовыми учреждениями и другими участниками рынков, они могут вызывать - и даже усугублять - волнения, провоцируя массовое изъятие вкладов и финансовые кризисы.
Риск ликвидности в долларизованной системе возникает при отсутствии достаточного обеспечения долларовых обязательств банков. Предполагаемое повышение странового или банковского риска может побудить вкладчиков или других кредиторов конвертировать свои депозиты или кредитные линии в наличные доллары или перевести их за границу. 
Наиболее серьезные риски платежеспособности в частично долларизованных финансовых системах обусловлены несоответствиями валют в балансах и потенциальным воздействием значительного снижения курса национальной валюты на чистую стоимость активов. Несоответствие валют имеет место при несовпадении активов и обязательств в иностранной валюте. Когда валютные обязательства банка превышают его валютные активы, снижение курса национальной валюты приведет к уменьшению чистой стоимости его активов и может подорвать его платежеспособность. Это происходит, например, когда банк принимает вклады в иностранной валюте и предоставляет кредиты в национальной валюте. Это называется валютным риском. Когда банк предоставляет кредиты фирмам или домашним хозяйствам, у которых имеется несоответствие валют, он может понести косвенные убытки в результате снижения курса национальной валюты, даже если у самого банка не наблюдается несоответствия между валютными активами и пассивами. В случае снижения курса нехеджированные заемщики терпят убытки, сказывающиеся на их способности обслуживать кредит банка, что может привести к дефолту по этому кредиту. Когда значительная часть кредитных портфелей в банковской системе приходится на таких заемщиков, банки подвержены кредитному риску, сопряженному с использованием иностранной валюты, то есть являющемуся производным от валютного риска, которому подвергается заемщик. Возникающие убытки могут угрожать платежеспособности банков.

С точки зрения осуществления макроэкономической политики, наличие значительной долларизации также усложняет задачу властей. Во-первых, финансирование бюджетного дефицита при прочих равных условиях становится более инфляционным, поскольку иностранная валюта вытесняет национальную. В этом случае покрытие данного дефицита требует большего прироста денежной базы. Во-вторых, вероятность банковского кризиса увеличивается в случае несовпадения структуры активов и обязательств, а также ухудшения платежеспособности заемщиков, которые брали кредиты в валюте, но часть их доходов генерируется на внутреннем рынке. В-третьих, структура долларизации - преобладает ли в ней замещение валют или замещение активов - усложняет проблемы выбора режима обменного курса и денежного агрегата как операционной цели монетарной политики. В целом, наличие долларизации увеличивает рискованность макроэкономической среды.


60. Тенденции развития современной валютной системы.

Мировые валютные системы 

Общая тенденция перехода к более гибким системам режима валютного курса сформировалась на основе постепенно накопленного мирового опыта. Ведь существовали попытки создания и мировых валютных систем на основании фиксированных валютных курсов: золотой стандарт и Бреттон-Вудская система. Цель таких попыток была очень привлекательна для многих стран мира. Это был шанс обезопасить себя от неожиданностей финансовых рынков, на которых колебания курсов могли быть довольно существенными. 

Золотой стандарт
Золотой стандарт первоначально возник в Британии в начале XVIII в. В условиях золотого стандарта центральный банк устанавливает цену золота в национальной валюте, так что одна унция золота имеет фиксированную номинальную цену в единицах местной валюты. При этом центральный банк использует резервный золотой запас для стабилизации цены золота, покупая или продавая золото по фиксированной цене. В США в период 1914 - 1933 гг. цена 1 унции золота была зафиксирована на уровне $20,67, или $1 был эквивалентен примерно 0,05 унции золота. Если две или более валюты привязаны подобным образом к золоту, то их взаимная ценность также оказывается зафиксированной. 

В период существования золотого стандарта политическая ситуация в мире была относительно стабильной, государственные бюджеты относительно невелики, инфляция была низкой; мировая валютная стабильность зависела в основном от одной валюты - фунта стерлинга, валютная политика определялась соответственно Лондоном - основным валютным центром. Но вместе с тем как такие страны как США, Франция и Германия стали набирать экономическую мощь, они начали преследовать свои собственные интересы, претендуя на роль самостоятельных финансовых центров. Наступил момент, когда Великобритания осознала, что она не обладает достаточным количеством золота, чтобы удовлетворить все заявки и в сентябре 1931 года была вынуждена отменить конвертируемость фунта в золото. 

Бреттон-Вудская валютная система

Второй попыткой создать систему фиксированных валютных курсов в мировом масштабе стала Бреттон-Вудская валютная система. Бреттон-Вудская система получила свое название в честь городка Бреттон-Вуд, Нью-Гемпшир, где в июле 1944 г. проводилась Международная валютная конференция объединенных и ассоциированных наций. На ней было подписано соглашение по созданию этой мировой валютной системы. Оно было подписано 44 странами и легло в основу устава МВФ, а также системы паритетных курсов. На этой же конференции был создан Международный валютный фонд (МВФ). 

По своему характеру Бреттон-Вудская валютная система была золотодевизной системой фиксированных валютных курсов. Смысл ее заключался в том, что США должны были по первому требованию обменивать доллары на золото в любых масштабах и без каких-либо ограничений. Остальные страны должны были зафиксировать курсы своих валют к доллару и поддерживать этот курс в пределах 1% колебаний по отношению к паритету. 

В 50-60-е гг. система фиксированных валютных курсов работала успешно. Однако, к середине 60-х гг. такая система стала все меньше отвечать потребностям развивающейся международной экономики. Конкурентные позиции отдельных стран изменились, уровень инфляции в странах стал отличаться из-за различий во внутренней денежно-кредитной политике, в странах с резервной валютой возникли большие дефициты платежного баланса, многие страны отказывались своевременно пересматривать валютные курсы. По мере того как количество долларов, находящихся на руках у иностранцев, стремительно росло, а золотые резервы США истощались, способность США сохранять обратимость доллара в золото становилась все более сомнительной, а поэтому сомнительной была и роль доллара как общепринятой международной резервной валюты. 

С 15 августа 1971 г. США приостановил конвертируемость доллара в золото по официальному курсу. Стремясь спасти систему фиксированных курсов, в декабре того же года членам МВФ удалось договориться о расширении пределов колебаний курсов в пределах 2,25% в каждую сторону от паритета. Эта договоренность продержалась около года, но затем также была отменена. 

Современная валютная система

Когда стало очевидно, что система фиксированных паритетов больше не отвечает интересам подавляющего большинства стран, был создан Комитет по реформе международной валютной системы в составе 20 стран, позже преобразованный во Временный комитет Совета управляющих МВФ, в задачу которого входило сформулировать принципы новой валютной системы, которая отвечала бы потребностям стран. В январе 1978 г. Временный комитет провел заседание на Ямайке, на котором были сформулированы основные принципы новой валютно-финансовой системы. На этих принципах основана международная валютно-финансовая система и сегодня. Ее главные черты следующие: 

страны могут использовать любую систему валютного курса по своему выбору - фиксированного или плавающего, установленного в одностороннем порядке или на основе многосторонних соглашений; 

МВФ получил полномочия осуществлять жесткий надзор за развитием валютных курсов и соглашениями об их установлении; 

отменена официальная цена золота, и оно перестало играть роль официального средства платежа между МВФ и его членами; 

созданы специальные права заимствования как дополнительный резервный актив в международной валютной системе. 

Современная валютная система не подчиняется каким-либо жестким правилам функционирования. 



61. Формы конвертируемости валюты.

КОНВЕРТИРУЕМОСТЬ - способность национальной валюты обмениваться на иностранные валюты по действующему валютному курсу. Различают полную конвертируемость, когда национальная валюта может обмениваться на любую иностранную валюту в любой форме, во всех видах операций и без всяких ограничений, и частичную конвертируемость - когда валюта данной страны обменивается лишь на некоторые валюты и не по всем операциям международного платежного оборота. Валюта является неконвертируемой, если государство запрещает обмен национальной валюты на иностранные без разрешения специальных валютных органов. Режим конвертируемости валюты может различаться для резидентов и нерезидентов. Конвертируемость для нерезидентов, связанная с предоставлением физическим и юридическим лицам иностранного происхождения права свободно обменивать свои валютные средства на национальную валюту данной страны, именуется обычно внешней конвертируемостью. Для резидентов конвертируемость, связанная с возможностью для физических и юридических лиц данной страны обменивать свою национальную валюту на иностранную, называется внутренней конвертируемостью. Более широко используется внешняя конвертируемость, не требующая дополнительных валютных резервов. Режим конвертируемости национальной валюты определяется законодательным путем и провозглашается государством. Страны, являющиеся членами Международного валютного фонда, могут изменять режим конвертируемости национальной валюты только по согласованию с ним.



62. Реальная и финансовая глобализация.

PAGE  
1

_1145624537.doc
[image: image1.png]






