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Михаил Барский

ЧТО ТАКОЕ

«ЧЕРНЫЙ БИЗНЕС». 
КРАТКАЯ ИСТОРИЯ

Что такое «черный бизнес»? Всем известно, что бизнес - это дело, предприятие, результатом которого должно являться появ​ление товара, услуги и, конечно, прибыли. Прибыль достается предпринимателю, бизнесмену, т.е. тому, кто это дело организо​вал, придумал. Она получается как разница между затратами на производство товара или услуги и ценой.

Много веков на право распределения этой прибыли претенду​ют различные государственные и общественные институты и от​дельные граждане. И все это время производитель-одиночка (ку​старь-ремесленник), крестьянин, бизнесмен борется за право еди​ноличного распоряжения свой прибылью. Он не хочет платить налоги, рассматривая их как элемент рэкета, насилия. Так вот это - первый признак черного бизнеса. Если сформулировать очень коротко, черный бизнес - это получение дохода, прибыли с со​крытием от общества и без уплаты налогов. Под это определение попадают и взятки чиновников, ибо полученный таким образом доход ими, естественно, не декларируется. Поэтому, хотя формаль​но нельзя считать чиновника бизнесменом, чиновник, берущий взятку, таковым является. А бизнес его - черный.

В то же время не стоит относить к черному бизнесу просто воровству. Да, это скрытый доход, но ведь в процессе его получе​ния не совершалось полезного действия, не оказывалась услуга, не производился товар, не появлялось новой стоимости.

История черного бизнеса в России началась, конечно, не в годы перестройки. Существовала масса производственных кооперати​вов и мелких собственников в начале построения социализма в отдельно взятой стране, а советский «махинатор-бизнесмен» Корейко сделал свои миллионы в тридцатые годы не путем грабежа и разбоя. Но это был другой черный бизнес. В нем не было того размаха, да и собственно бизнесом его назвать было трудно. Ско​рее банальное воровство с постоянным страхом перед «органа​ми». В 70-е, после «оттепели», занимались в основном производ​ством товаров для населения, копировали, подделывали джинсы, плащи и тому подобные товары западных производи гелей. Про​давали их из-под полы на «черных» рынках около комиссионных магазинов и через знакомых. Привозили из заграничных поездок магнитофоны, вещи, косметику, и т.д. и т.п. потому что в СССР можно было вес продать. Своего качественного, конкурентоспо​собного ничего не было. Продавали из-под прилавка дефицит, а дефицитом было все. Самая «крутая» работа была снабженец в Министерстве и продавщица в промтоварном или продовольствен​ном магазине. А еще таксист, грузчик. Почему? А счетчик можно было отключить, спидометр смотать, а с клиента деньги - в кар​ман. Скажете, воровство. А я скажу - черный бизнес.

Ездили «на халтуру» в стройотряды. Можно было заработать за лето 3-4 тысячи рублей на строительстве коровника в колхозе, а деньги платили без росписи в ведомости. Что это означало? Толь​ко то, что и в советское время у хозяйственного руководителя была возможность обналичить средства и, естественно, часть денег присвоить. Тогда это называлось «приписки». С ними боролись. Попавшихся директоров исключали из партии, сажали. На их место приходили другие, более осторожные. Все повторялось.

Вообще, осмелюсь заметить, черный бизнес существовал все​гда. Просто потому, что во все времена, у всех народов есть люди деятельные, активные и жадные до денег. В советское время само понятие «бизнес» было под запретом. Разрешалось работать только на государство. Но все равно находились смельчаки. И под угрозой тюрьмы (довольно часто они туда попадали) производили, продавали, спекулировали, зарабатывали. Так было всегда. Я не знаю точно, как это происходило у древних славян, но думаю, что беспошлинную торговлю в обход князя можно смело отнести к элементам черного бизнеса. И так будет всегда. Никакая государ​ственная машина, никакая система общественного устройства не обеспечит условий, в которых невозможен был бы черный биз​нес. Репрессивная система делает его более жестким, более при​быльным и более разрушающим для социального устройства об​щества. Я надеюсь, что эта мысль окажется очевидной после про​чтения всей книги. Причина в человеческой природе. Человек -предприниматель. Он хочет делать что-либо и получить за это как можно больше материальных благ, ни с кем не делясь. А обще​ство состоит из разных люден. Не все могут быть предпринима​телями. И очень многие просто не хотят работать. Есть старики, дети, и для их выживания общество забирает часть продукта, про​изведенною предпринимателями для перераспределения. Эго правильно, и без этого нельзя. Но постоянно возникает, и будет возникать вопрос о справедливости перераспределения, о чест​ности «распределителей». И снова часть предпринимателей ска​жет себе: «А почему? Я хочу работать только па себя». Чем выше культура общества, тем более справедливо перераспределение и тем более правильно па этот вопрос отвечают предприниматели. Но никогда все не будут законопослушны в экономических воп​росах, никогда.

В конце 80-х с возникновением первых кооперативов началась новая эпоха черного бизнеса в России. По сути, государство раз​решило частное предпринимательство, и те люди, которые вчера преследовались как спекулянты - нарушители Закона, стали пер​выми бизнесменами. Нормативно-правовая база в то время не ус​певала за жизнью, люди, начинавшие свое дело на рубеже 80-90-х годов, не представляли себе, что такое налогообложение. Фор​ма бухгалтерского баланса изменялась каждый квартал очень силь​но. Налоговые инспектора не могли даже отследить все банковс​кие счета фирмы, так как, открывая счета, можно было не уве​домлять государственную налоговую инспекцию (ГНИ). Я не знаю, можно ли вообще говорить о существовании белого бизнеса в то время. Шло первичное накопление капитала, и оно не могло происходить цивилизованно. Наиболее энергичные, сообразительные, занялись торговлей. Доход хозяина обычного ларька превышал зарплату высокопоставленного работника государствен​ного предприятия приблизительно в 100 раз. Ни о каких налогах со стороны государства речи не было. Зато был рэкет. С утюгами, стрельбой и прочими прелестями. Но тот, кто выбрал правильно товар и тактику, за год зарабатывал состояние. Справедливости ради замечу — были среди них и производители товара. Рынок еще не был насыщен западными магнитофонами, сковородками и прочими необходимыми вещами. Продавались изделия из дере​на, мебель, электроинструменты, которые производились, как пра​вило, па заводах (часто оборонного назначения). Предприниматель (в дачном случае его более уместно назвать «цеховик», то есть мастер подпольного цеха) нанимал рабочих, платил мастеру и начальнику цеха отступные и производил товар из ворованного материала. Собственно воровали сами рабочие. Затем подкупа​лась охрана, товар вывозился и продавался па рынке. Никаких документов, сертификатов никто не спрашивал. Место на рынке стоило дешево, а норма прибыли могла достигать 1000%. С точки зрения закона все это, конечно, воровство и преступление. Одна​ко люди, которые занимались тогда этим делом или были как-то к этому причастны, были свято убеждены в своей правоте и в том, что выполняют социальную функцию. Ведь они давали работу рабочим, которым не платят зарплату. По сути цеховики работали вместо директора, вместо руководства завода, которые растеря​лись и не могли приспособиться к новым условиям. Государствен​ный заказ не выполнялся, а что такое маркетинг они не знали. Как, впрочем, и до сих пор многие директора считают этот тер​мин ненужным и непонятным заграничным словом.

Цеховики же изучали спрос и, находясь в рыночных условиях, должны были производить то, что покупалось. Надо сказать, что задача была сильно облегчена сильным дефицитом и инфляцией. Люди стремились избавиться от обесценивающихся денег, а заг​раничный товар еще не появился. Не было также возможности легально купить доллары. Это вид черного бизнеса в начале пе​рестройки я бы признал как наиболее социально и общественно значимый. Он использовал готовую рабочую силу и простаиваю​щее оборудование.

Однако время такого бизнеса прошло быстро. После реформ правительства Егора Гайдара в страну хлынул импорт. Почти никто из «цеховиков» не мог конкурировать с производителями миро​вого класса. За ними 100 лет конкурентной борьбы, новейшие технологии ч огромный капитал. Поэтому уже в 1992г. произош​ло разделение. Большая часть цеховиков ушла в торговлю импор​том. Единицы ухитрились создать свои производства. Но это были уже их собственные производства. С современным оборудовани​ем и технологиями; Оборудование часто размещалось в пустую​щих цехах оборонных заказов, откуда уже разбежались рабочие. К сожалению, остаться производителем удалось немногим биз​несменам, в основном в области производства строительных ма​териалов, пищевых продуктов. Отчасти - по причине налогового гнета, отчасти потому, что торговать чужим готовым продуктом все-таки легче, чем производить свои.

Здесь уместно сделать еще одно замечание по поводу черного бизнеса начала 90-х. Бизнес бывает крупный и мелкий. Все, что я сейчас описываю, касается в основном мелкого бизнеса, да и в целом в книге больше будет о чем. Дело в том, что крупный биз​нес в любой стране, а особенно у нас, очень плотно завязан с политикой и государством. Пока граждане СССР осваивали азбуку мелкого черного бизнеса, бывшая партийная номенклатура приватизировала государственные предприятия за бесценок. Чековая приватизация привела к тому, что у большинства заводов появи​лись конкретные хозяева. Эта операция достойна отдельного изу​чения и описания, но она тоже однозначно может быть отнесена к категории черною бизнеса, хотя бы потому, что в ходе приватиза​ции использовалась масса технологии, отсекающих большинство граждан от участия в освоении государственной собственности, и позволяющих завладеть ею единицам. Кстати, бессмысленно завидовать или злиться на этих «счастливчиков». У них получи​лось, потому что они к этому стремились. И знали как. Многие из них расплатились за успех выстрелом в затылок в подъезде, но кое-кто справился, и стал «олигархом». И они со временем рас​платятся тюрьмой, изгнанием, бедностью, забвением. А те, кто выживет, войдет в элиту бизнеса и составит ту тонкую прослойку общества, которая во всем мире питает политический Олимп.

Но я очень мало знаю о жизни большого черного бизнеса в России. Есть только подозрение, что отличия мелкого черного бизнеса от крупного не очень существенны. Просто все глобаль​нее, а правила игры и технология те же. Поэтому буду писать о том, с чем хоть немного знаком.

Помимо «цеховиков» в начале 90-х организовалась армия «лавочников», т.е. владельцев ларьков и маленьких торговых точек. Их бизнес был в такой же мере черным, т.к. основные «налоги» платились бандитам. Что такое налоговый инспектор для «лавоч​ника»? Он удовлетворится липовым балансом и фальшивыми на​кладными. А бандиты придут в ларек, магазин и скажут: «С тебя в месяц 1000$. Иначе...» Такой своеобразный вмененный налог па малый бизнес. Платили и платят до сих пор. Но если вы дума​ете, что бандитский рэкет и есть главное и единственное зло, эле​мент черною бизнеса, который мешает нам двигаться к светлому будущему - вы ошибаетесь. Надеюсь показать в дальнейшем, что в системе черного бизнеса есть гораздо более значительные фак​торы. Рэкет за истекшие десять лет тоже сильно изменился. Вна​чале «отморозки» могли делать набеги па любых коммерсантов, делили с другими бандитами контролируемое место, перестрели​вались, и это происходило крайне нецивилизованно. Затем, после нескольких переделов сформировались устойчивые организации, и любой нормальный коммерсант знает, куда обратиться за «кры​шей» и еще до начала бизнеса оговорит с бандитами интересы. Мне известны традиционные виды бизнеса, которые бандиты все​гда контролируют или ведут сами через представителей. Это роз​ничная торговля, содержание рынков, крупная оптовая торговля, проституция, предприятия общественного питания, клубы, кази​но. Я не говорю о торговле оружием и наркотиками.

Лавочники тоже выполнили важную социальную функцию в начале перестройки. Они способствовали насыщению рынка то​варами. Вспомните, где вы могли купить в советское время ночью колбасу, водку, сигареты, пиво? А сейчас на каждом углу.

И тот факт, что бизнес этот черный, не уменьшает его положи​тельного социального значения. А в обществе, тем не менее, сложился устойчивый стереотип советского образца - лавочники это спекулянты, сволочи. На самом же деле это основа любой нор​мальной экономики, та самая мелкобуржуазная основа общества, из которой только и может вырасти благополучная Россия. Ла​вочник - это мелкий собственник, оказывающий услугу множе​ству людей, он снабжает их товаром. Вот только бы вывести этот бизнес из тени..., сделать его белым.

Еще один вид деятельности, появившийся в конце 80-х и дав​ший стране армию бизнесменов, организовал комсомол на пос​ледней стадии своего распада. Старшие товарищи - коммунис​ты дали возможность комитетам ВЛКСМ открыть комитеты НТТМ (научно-техническое творчество молодежи). Главное до​стижение - у НТТМ был свой счет в банке и возможность вести хозяйственную деятельность. Я считаю НТТМ первой государ​ственной школой черною бизнеса. Цель создания НТТМ декла​рировалась как помощь в реализации творческой молодежи. На самом деле это пылилось в контору по добыванию черных де​нег. Делалось это так. Группа сотрудников НИИ или завода на​ходила заказ па изготовление или разработку товара. Можно было заключить договор между заказчиком и родным заводом, но тог​да всеми деньгами будет распоряжаться дирекция. Кстати, за​казчиком в то время выступал всегда такой же завод, НИИ или иное бюджетное учреждение, т.е. деньги всегда были государ​ственными. А можно было заключить договор трудового кол​лектива с НТТМ, деньги поделить между собой, а работу вы​полнить в стенах учреждения, на его оборудовании в рабочее время. Непосредственному начальству необходимо было «отстег​нуть» за молчание. НТТМ брал проценты от суммы, примерно 5-15%. Такие своего рода «официальные цеховики». НТТМ от​читывался перед комитетом ВЛКСМ за проделанную работу ак​тами о выполнении договоров. Не всегда НТТМ выполнял фун​кцию только 4шпапсового посредника. Иногда штатные сотруд​ники сами находили заказчика и под проблему подбирали кол​лектив исполнителей. Основной костяк сотрудников НТТМ со​ставляли инженеры-комсомольцы, т.е. ребята с высшим техни​ческим образованием, которые проработали 2-3 года в НИИ пли па заводе, поняли, что перспектив роста нет, и чтобы реализоваться ушли на освобожденную должность в ВЛКСМ. Эти шус​трые ребята быстро сообразили, что дает им НТТМ. Годовой оборот одной конторы мог доходить до миллиона старых «до-гайдаровских» рублей. Проценты, которые НТТМ получал за финансовую «крышу» от трудовых коллективов, шли в распоряжение комитета ВЛКСМ.

На первый взгляд в этой схеме трудно получить черный, нео​благаемый налогом доход. Однако именно в НТТМ, этой санкци​онированной государством коммерческой организации, отрабаты​вались многие ныне используемые приемы черного бизнеса. Про​центы могли быть двойными. На бумаге 10%, в жизни 15%, т.е. руководитель НТТМ получал с трудового коллектива «откат» (на​личные деньги, передача которых никак не отражалась в доку​ментах). Поскольку через НТТМ шла закупка материалов для выполнения работ но договору, то и здесь были возможности за​работать черные деньги. Материала можно было купить больше, чем необходимо, а затем продать излишки с громадной наценкой. Не забывайте, речь идет о временах тотального дефицита!

Еще более простои способ: руководитель госпредприятия зак​лючал договор с НТТМ, набирался «липовый» трудовой коллек​тив (а собственно работа уже была сделана па самом предприя​тии), ему выплачивалось вознаграждение. Коллектив удовлетво​рялся небольшими процентами от суммы договора, а основная часть денег возвращалась к «хозяину», т.е. директору госпредп​риятия. Обналичивание (перевод денег из безналичной формы па счете в банке в наличные купюры) вообще очень быстро заняло очень важное место в жизни черного бизнеса и об этом будет ска​зано специально. Мои близкие друзья поучаствовали в работе НТТМ в 1990 году в качестве руководителей и участников ма​леньких коллективов конструкторов оборонного НИИ.

Работы как раньше уже не было, а та, которую нам поручали руководители, была бессмысленной. Почему-то старшие научные сотрудники и завлабы раньше главных конструкторов и началь​ников почувствовали развал страны и оборонной системы. Они кинулись искать работу, чтобы сделать ее в стенах НИИ, а финан​сы провести через НТТМ. Как потенциальные заказчики рассмат​ривались автомобилестроительные заводы (для них пытались рассчитывать процесс деформации кузова при ударе, разрабатывать датчики уровня жидкости в резервуарах).

Один мой товарищ рассказывал мне очень поучительную ис​торию. Он пытался создать электронную систему «Старт-финиш» для пловцов бассейна «Олимпийский». Все руководители, с кото​рыми он встречался, очень уважительно отзывались об институте и на словах были готовы заключить конкретный договор. Но даль​ше слов дело не шло. Причин, как теперь понятно, было две. Во-первых, на Западе все это предавалось, и не нужно было разраба​тывать, покупай готовое и никаких забот. Во-вторых, и это самое главное, мой товарищ не предлагал заказчику «откат». Просто не знал и не умел это делать. Когда ребята в НТТМ открыли ему глаза, первая же попытка заключить договор принесла успех. У представителя заказчика сразу изменилось лицо, когда ему пред​ложили обсудить его личную долю в договоре. Сразу увеличи​лась общая сумма оплаты, и стороны быстро пришли к соглаше​нию.

Аналогичные методы практиковались при заключении дого​воров между государственными учреждениями.   Каждый НИИ, завод, Конструкторское Бюро искусственно раздувал бюджет темы. Часть средств обналичивалась и. возвраща​лась в виде черной зарплаты заказчику, вернее, его конкретным представителям. Иногда представителя заказчика официально брали на работу по - совместительству.

Система НТТМ развалилась, как только появилась масса ТОО (товарищество с ограниченной ответственностью). Просто у мно​жества людей появилась возможность создавать юридические лица (предприятия) и делать то же, что и НТТМ. Рынок финансовых посредников насытился.

Расцвету черного бизнеса в России способствовало несколько факторов. Один из наиболее существенных - менталитет, народ​ный характер. Народ в России уже много веков живет под непре​рывным гнетом, сначала царей и крепостного права, затем дик​татуры коммунистов. Для широких слоев населения свобода пред​принимательства стала возможна около 10 лет назад. Все годы угнетения каждый маленький человечек боролся с властью и не​навидел власть. Утаить доход от мытаря всегда было почетно.

Система глобального подавления давала обратный эффект в го​ловах граждан. Почему на первых демократических выборах на​род голосовал за Ельцина? Он восстал против тоталитарной вла​сти, его преследовали. В нашей стране всегда считалось, что ук​расть у соседа - грех, у государства - подвиг. Я понимаю этих людей. Когда кучка людей, действующих от имени государства, отбирает у меня, рабочего человека, больше половины дохода для вторичного распределения, а потом моя мать-пенсионерка нере​гулярно получает пенсию 20$, учитель моего ребенка в школе 30$, как я должен действовать? Правильно, скрывать доход и помо​гать матери. Эта идея настолько плотно укоренилась в голове сограждан, что в ближайшее время рассчитывать па цивилизацию 1 общества в налоговой сфере не приходится.

Другое существенное обстоятельство - всеобщая бедность. Если ваши предки никогда ничем не владели, жили в коммунальной квартире или покосившейся избе, а вам вдруг удалось открыть свое дело и заработать много шальных денег, захочется вам де​литься с государством? Конечно, нет. Чувство уверенности в зав​трашнем дне дает богатство и третьем поколении и владение соб​ственностью. Эта уверенность дает возможность поделиться с государством. А если во главе государства опять же уверенные в завтрашнем дне богатые люди, они не будут так зверски грабить казну. Они подумают о стариках, детях, учителях и пр.

Но мы с вами живем в период «временщиков». От бизнесмена  до министра никто не думает дальше сиюминутной выгоды. На​грабить больше, успеть, пока не сняли или не пристрелили. Вот вам социально-экономическая база черного бизнеса.

Все это пришло к нам надолго. Потому что ни за 10, ни за 30 лет этот замкнутый круг не преодолеть. А значит вам, читатель, надо знать правила и технологии черного бизнеса. Кому-то при​дется все это использовать, кому-то бороться с этим явлением, а кому-то просто полезно знать в каком мире он живет, и что его окружает.
ЮРИДИЧЕСКОЕ
ОБЕСПЕЧЕНИЕ ЧЕРНОГО БИЗНЕСА

Как уже говорилось, настоящий расцвет черного бизнеса на​ступил, когда любой гражданин получил возможность зарегист​рировать свою фирму, открыть счет в банке и вести хозяйствен​ную деятельность. В этой главе я расскажу о том, как происходит регистрация и ликвидация предприятия в России, и какие юриди​ческие уловки позволяют хозяевам и директорам предприятий уходить от уплаты налогов.

Как и где регистрируется фирма? В соответствии с Гражданс​ким Кодексом 1994 года в РФ приняты следующие юридические формы предприятии:

ЗАО-закрытое акционерное общество 000 - общество с ограниченной ответственностью. Это наиболее распространенные формы для мелкого бизне​са. У них много общего: малый размер уставного капитала; закрытость, т.е. невозможность для постороннего стать совладель​цем без согласия учредителей; ответственность в пределах ус​тавного капитала. Отличия в значительной степени формальные. Доля в уставном капитале ЗАО определяется стоимостью и ко​личеством акций, «номинал» которых сами же учредители и при​думывают. Акции не имеют свободного обращения на вторичном рынке. Уставной капитал 000 просто делится на доли между-к участникам.

 ОАО - открытое акционерное общество, как правило, исполь​зуется для ведения крупного бизнеса. Размер уставного капитала в 10 раз больше, акции продаются на вторичном рынке, а их владельцем, а значит участником ОАО, может стать любой гражданин или юридическое лицо. Для учета участников специальная организация — реестродержатель ведет журнал учета (реестр) акционеров. Акции ОАО могут быть предметом спекуляции па бир​же, и их реальная стоимость почти никогда не совпадает с номи​налом. Она выше или ниже в зависимости от состояния дел на предприятии. Единицы предприятий в России добились тою, что их акции котируются на Нью-Йоркской фондовой бирже наравне с западными (например, ОАО «Вымпелком»).

Основной орган-регистратор в Москве - Московская регист​рационная Палата (МРИ). В других городах либо созданы такие же палаты, либо регистрацией занимается специальный отдел местной администрации. МРП выдает регистрационное свиде​тельство на основании подачи заявления, устава, учредительного договора (если участник не один), квитанции об оплате государ​ственной пошлины. Пошлина совсем невелика - 2,5 минималь​ной зарплаты, сейчас это 208,72 руб. Кроме этого, создатель фир​мы, или точнее - учредитель, должен предъявить документы, удо​стоверяющие личность. Для физического лица (гражданина) это паспорт, для учредителя -юридического лица (предприятия) это ре​гистрационное свидетельство фирмы. В последнем случае подпись на заявлении ставит директор юридического лица-учредителя. В уставе учредители указывают размер уставного капитала и юридический адрес фирмы.
 Уставный капитал - это некая сумма денег, которую учредители вкладывают на развитие фирмы при ее создании. В законе ого​ворен минимальный размер уставного капитала - 100 минималь​ных зарплат (8 340 рублей в середине 1999 г.). Сумма небольшая. Так вот, именно уставным капиталом вновь созданная фирма не​сет в дальнейшем ответственность перед обществом. Если фирма  наделает долгов, при ее банкротстве кредиторы могут рассчиты​вать только на имущество и активы на расчетном счете в банке (а их, конечно, в таких случаях пет) я на уставной капитал. Учре​дители и директор не отвечают своим имуществом перед креди​торами, а ими может быть и государственная налоговая инспек​ция, и другие фирмы, и физические лица. Только в июле 1998 г. принят Налоговый Кодекс РФ, a в августе того же года Закон о несостоятельности (банкротстве), где предусмотрена субсиднарная (коллективная) ответственность личным имуществом дирек​тора и учредителей за умышленное сокрытие имущества фирмы при банкротстве. Впрочем, факт умышленного сокрытия имуще​ства нужно доказать в суде.

 Самое важное дальше! И уставной капитал фирмы кредиторы  могут не найти. Потому что, когда регистрируется фирма, учре​дители могут указать, в качестве уставного капитала стулья, ксе​рокс, факс - что угодно, оценив это имущество в необходимую сумму денег. Реально никогда МРП не проверяет наличие этого имущества. А если бы и проверяла! Все это па сумму 9000 рублей можно взять у знакомых на время. Мало того. Даже если вы вне​сли означенную сумму на счет в банке, вы можете потратить ее на нужды фирмы. Например, съездить в командировку. И тогда вашим кредиторам, если таковые имеются, придется проститься с денежками.

Второй важный момент, отраженный в уставе - юридический адрес. Это адрес, по которому должен находиться офис фирмы, там же должна храниться бухгалтерская документация. В тече​ние 8 лет МРП peгистрировала фирмы по адресам жилищно-строительных кооперативов (ЖСК). Для этого учредитель предостав​лял в палату гарантийное письмо от ЖСК о предоставлении адре​са фирме и справку из бюро технической инвентаризации (БТИ) о собственности на помещение. Этими документами в Москве торговали юридические фирмы, и стоил такой адрес 300-400 руб​лей. Эти деньги делились между юридической фирмой и адресодателем. На один адрес регистрировалось 500-1000 фирм. Какой прекрасный черный бизнес! Но самое главное другое. Попробуйте реально найти фирму по адресу, указанному в Уставе. Да в этом ЖСК даже не велось учета, каким фирмам они дали адрес! А сами фирмы снимают офисы в любой части Москвы, могут менять ад​реса хоть каждым месяц, и никто их за это не упрекнет. 
Ситуация несколько изменилась осенью 1998 г. Совместным? постановлением МРП и государственная налоговая инспекция запретили использование таких адресов и потребовали, чтобы фирма реально находилась по адресу, указанному в Уставе. А с июля 1999г. эти же замечательные организации потребовали пре​доставлять при регистрации в МРП договор аренды офиса, заре​гистрированный в Москомимущество. Это попытка государствен​ных органов взять под контроль черный бизнес, но, как всегда, не очень эффективная.

Кто помешает фирме через пару месяцев расторгнуть договор аренды и переселиться в другое место? В Налоговом Кодексе есть пункт, обязывающий директора в десятидневный срок известить о смене адреса налоговую инспекцию и внести изменения в Ус​тав. Штраф за нарушение - 5000 руб., т.е. 200$ на июль 1999 г. Но тогда работники ГНИ должны ежемесячно проверять местонахож​дение сотен тысяч фирм в Москве. Это нереально.

А вот законопослушным людям все эти препоны затрудняют ведение дел и сильно увеличивают затраты на юридическое со​провождение бизнеса. Например, на регистрацию договора арен​ды помещения под офис в Москомимуществе сейчас потребуется около трех месяцев. За ускорение процедуры оформления при​дется заплатить юридической фирме - посреднику 500-800 $.

Я думаю, что очередная попытка властей силовым методом взять под контроль черный бизнес - обречена на неудачу. Во-пер​вых, поставлена слишком локальная задача. Одними адресами проблему не решить. Во-вторых (и это главное), такая проблема в России вообще не решается силовым методом. Народ очень изобретателен и всегда найдет способ обойти даже самый ум​ный закон.

Вот простой пример.                                    
До 1998 года учредитель (физическое лицо) предъявлял в МРП свой паспорт и при подаче заявления никто не проверял паспорт на подлинность по базе МВД - не утерян ли он, да и жив ли вооб​ще учредитель. В результате огромное количество фирм зарегис​трировано па паспорта бомжей, утерянные паспорта, на умерших граждан. С конца 1998 года паспорта стали проверять по базе дан​ных МВД. После регистрации Устава в МРП фирма встает па учет в налоговой инспекции. Здесь на первый план выходит роль ди​ректора и главного бухгалтера. Ведь именно они ведут хозяйствен​ную деятельность и распоряжаются счетом в банке. Очень часто роль директора выполняет один из учредителей. Директор но За​кону может совмещать и должность бухгалтера. С момента реги​страции Устава директор отвечает за деятельность фирмы. При постановке на учет в налоговой инспекции, директор также дол​жен предъявить свой паспорт (ксерокопию). Здесь возникают те же возможности. Директором по решению учредителей можно назначить любого: бомжа, старушку из деревни и опять же умер​шего гражданина. Вообще-то, если человек жив, все абсолютно законно. Вот только, когда налоговая инспекция захочет проверить деятельность фирмы, ей придется разыскивать директора по про​сторам необъятной России, а потом удовлетвориться его полной непричастностью к происходящему в фирме.

Кроме этого, фирма должна зарегистрироваться в фонде соци​ального обеспечения, пенсионном фонде, фонде занятости насе​ления, государственном комитете по статистике, а затем открыть счет в банке. Если директор фирмы номинальный (бомж, умер​ший или просто отсутствующий), то банковскую карточку с его подписью нотариус заверит за повышенную плату, не требуя при​сутствия. После этого фирма готова к использованию. И если она «черная», т.е. учредитель и директор вне досягаемости налоговой инспекции, с ней можно делать что угодно, не беспокоясь об уп​лате налогов, в том числе и обналичивать деньги.

Зачем я так подробно описываю процесс регистрации? Про​сто из этого описания становится ясно, как использовать закон и его несовершенства для организации черного бизнеса. А именно:

1) малый размер уставного капитала, отсутствие контроля за его использованием позволяет в процессе хозяйственной деятель​ности наделать долгов, а затем обанкротиться и оставить креди​торов ни с чем;

2) несоответствие юридического и фактического адреса позво​ляет фирме вести деятельность не опасаясь, что государственная налоговая инспекция может устроить внезапную документальную проверку. Просто не найдут офиса фирмы.

3) возможность зарегистрировать фирму на бомжа, умершего человека или «фунта» позволяет создавать черную фирму, дея​тельность которой вообще никогда нельзя проверить.

Бороться с таким явлением, как «черпая» фирма бессмыслен​но. Помните контору «Рога и копыта» в гениальном романе Иль​фа и Петрова? Так вот, директор Фунт при царе сидел, при комму​нистах сидел и теперь сидеть будет! Страна огромна, нищих тьма и найти ЗИП,- директора Фунта-Иванова-Сидорова не проблема. С юридической точки зрения задача искоренения «черных» фирм неразрешима. Правда, справедливости ради надо сказать, что вла​сти не очень стремятся эту задачу решать.

Дополнительные возможности для ведения черного бизнеса дает такая процедура, как ликвидация предприятия.
Допустим, вы создали фирму 3-4 года назад. Вы старались ра​ботать честно (насколько это возможно), регулярно сдавали по​чти правильный баланс. Вы сами, или Ваша сотрудница, или жена были бухгалтером и Вы опасаетесь (совершенно справедливо), что инспектор в любом случае найдет огрехи в ведении бухгал​терскою учета и насчитает огромные штрафы (надеясь на то, что Вы предложите взятку). Вы не хотите давать взятку инспектору, Вам это, как любому нормальному человеку, противно. И тут воз​никает мысль о ликвидации предприятия.

Возможен другой сценарий. Вы поссорились с компаньоном Вот уже год вы не ведете совместные дела, движение денег по расчетному счету в банке отсутствует, и каждый квартал вы по— очереди сдаете в налоговую инспекцию пустой баланс. Рано или поздно один из вас скажет - надоело! И начнет искать пути, как ликвидировать фирму.

Есть и другие варианты. Ваша фирма выполняет заказы госу​дарственных организаций, например, шьет форму для милиции или армии. Эти организации регулярно задерживают платежи и часто расплачиваются не деньгами, а суррогатами денег: вексе​лями, государственными краткосрочными облигациями (ГКО), обязательствами Министерства финансов. Вы вынуждены согла​ситься с такой оплатой - другой не предвидится. Наступает срок уплаты налогов, но денег на счете в банке нет. Министерство фи​нансов задерживает оплату обязательств, ГКО превратились в туалетную бумагу в один день, банки, выдавшие векселя, обанкротились, и к оплате их никто не принимает. Налоговая инспек​ция в принципе все это знает, но ее это мало волнует. Она выстав​ляет долги в бюджет на инкассо и блокирует счет. Работа фирмы парализована и не по вашей няне. Просто такая в нашей стране финансовая система. Вам должна армия, Вы должны государствен​ной налоговой инспекции, государственный бюджет должен ар​мии. Но налоговая инспекция не хочет или не может, провести зачет. Статьи бюджета разные: одна - поступление налогов, дру​гая - финансирование армии. Вы судорожно ищете выход из этих трех сосен, не находите и, наконец, понимаете, что единственно правильный выход - ликвидировать предприятие и открыть но​вое для продолжения бизнеса.

Возможно, что Вы просто, извините за грубость, финансовый хулиган. Вы сдавали к налоговую инспекцию балансы, которые не отражали реальной хозяйственной деятельности предприятия, вели двойную бухгалтерию, и любая самая поверхностная про​верка позволит налоговой инспекции возбудить против Вас уго​ловное дело по статье 199 Уголовного Кодекса «Уклонение от уп​латы налогов или страховых взносов в государственные внебюд​жетные фонды с организаций». Неприятно. Вам просто необхо​димо ликвидировать такую фирму и при этом замести следы.

Сценариев, приводящих к ликвидации, великое множество. Также немало и путей ликвидации.

1) Исключение из государственного реестра предприятий путем самоликвидации             
  Это самый прямолинейный, описанный в Гражданском Кодек​се и самый трудоемкий способ. Все начинается с создания ликви​дационной комиссии и объявления в печати. Затем сдача ликви​дационного баланса в налоговую инспекцию, подача заявления в МРП, документальная проверка. Если Вам удалось сняться с учета в налоговой инспекции - это счастье, 80% дела сделано. Затем выверка платежей по Фондам, снятие с учета и сдача дел в архив.  МРП. Этим честным путем почти никто не хочет идти. На каждом этапе пути клиент сталкивается с чиновником, алчущим де​нег, с множеством противоречивых требований и огромным количеством необходимых справок и бумаг. Система официальной ликвидации создана так, что сама толкает людей на поиск обход​ных путей, которые, конечно же, всегда имеются в арсенале юри​дических контор. Желающие прогуляться по бюрократическому лабиринту тратят на поиск света в конце тоннеля около шести месяцев драгоценной деловой жизни.

2) Ликвидация путем банкротства      
Допустим, на самом деле Вы никому не должны и, следова​тельно, обанкротиться Вы по закону не можете. Однако эту ситу​ацию можно создать специально. Некая фирма (где ее найти - это другой вопрос, любая юридическая контора вам поможет) дает вашей фирме товар на реализацию (на бумаге, конечно) на не очень большую сумму, например, 50000 руб. Через три месяца Вы не возвращаете кредитору ни денег, ни товара. По закону кредитор подает и арбитражный суд иск о банкротстве вашей фирмы. На этот момент активы вашей фирмы и имущество должны быть где-то спрятаны. Арбитражный суд назначает арбитражного управ​ляющего по представлению истца, т.е. фирмы - кредитора. К уп​равляющему переходят все полномочия по управлению вашей фирмой и поиску активов для удовлетворения иска кредитора. Ко​нечно, он ничего не находит. Даже бухгалтерских документов фирмы, т.к. по юридическому адресу их нет, а больше искать не​где. Через 2-3 месяца суд выносит решение о банкротстве, а на его основании вашу фирму исключают из реестра предприятий в МРП, снимают с учета в налоговой инспекции и фондах. Есте​ственно, арбитражный управляющий и фирма-кредитор должны быть предоставлены вам юридической конторой, которая и возьмет на себя все заботы о вашем банкротстве.

Кстати, банкротство может служить инструментом не только для ликвидации предприятия, но и для захвата собственности. Речь идет о большом бизнесе, о крупных предприятиях. У большого завода всегда много кредиторов. Сырье, комплектующие части зачастую поставляются в долг. Если есть группа заинтересован​ных лиц, как правило, имеющих непосредственное отношение к государственной власти, которая хочет получить контроль над предприятием, она будет действовать следующим образом. Нужно договориться с поставщиками-кредиторами о возбуждении процедуры банкротства и кандидатуре арбитражного управляю​щего. Далее дело техники. Как только дела переходят к управля​ющему, с хозяевами предприятия ведется торг о приостановле​нии процедуры взамен участия в доле прибыли. Как правило, ми​ровое соглашение достигается и инициаторы «наезда» получают постоянный поток черных денег на избирательную кампанию или иные нужды. Это элемент государственного рэкета.

В заключение замечу, что процедура банкротства практически не используется для оздоровления экономики и ликвидации пло​хо организованных убыточных производств. Скорее всего, пито​му, что убыточность их только па бумаге, а руководство получает солидный черный доход.

Реально же банкротство активно применяется для того, чтобы продолжать свой бизнес с чистого листа, открыв новую фирму, не обремененную долгами и налогами.

 3) Ликвидация путем смены состава учредителен и директора
Этот способ заключается и том, что учредители предприятия продают своп доли в уставном каин тале или акции другим физическим или юридическим лицам. Эта сделка должна обязательно регистрироваться в МРП, налоговой инспекции, фондах, банке, т.е. всюду, где была зарегистрирована ваша фирма. МРП выдает новый Устав, ГНИ новую карту Государственного реестра или ин​формационное письмо, в банке меняется банковская карточка с образцами подписей. Новые учредители назначают нового дирек​тора - «Фунта». Ему по акту вы передаете бухгалтерскую доку​ментацию фирмы. На самом деле вы ее ire передаете, а устраива​ете в лесу большой костер.

Понятно, что за всю прошлую деятельность отвечаете по за​кону Вы. Но сели нет документов, то доказать ничего нельзя. А документов у Вас нет на законном основании. Главное в этом мероприятии - правильно выбрать юридическую фирму - по​средника, которая найдет Вам новых учредителя и директора и зарегистрирует сделку во всех государственных органах. В Мос​кве много мошенников. Некоторые предлагают клиенту подписать договор о переуступке прав на долю в уставном капитале, заверить его у нотариуса и на этом работу заканчивают. На са​мом деле без peгистрации переуступки прав в МРП и налоговой инспекции эта сделка не будет правомочной. Иные, используют для ликвидации документы умершею человека. Если это выяс​нится, сделку признают ничтожной (несостоявшейся). Самое важное: сделка должна регистрироваться во всех государствен​ных органах, а «Фунт» должен быть жив, но недоступен для на​логовой инспекции.

Вся операция занимает 1-1,5 месяца.

4) Ликвидация путем слияния
Создастся специальная фирма, которая сливается с ликвиди​руемой фирмой с образованием нового, третьего юридическою лица. К этой новой фирме переходят все права и обязательства двух сливаемых фирм. Вся сделка регистрируется в Регистраци​онной палате, ликвидируемое предприятие снимается с учета в налоговой инспекции и Фондах, а затем исключается из реестра предприятий. У нового юридического лица, естественно, другой учредитель, директор и юридический адрес. Все документы дол​жны находиться по этому новому адресу у нового директора. Един​ственная неприятность в этом способе - при снятии с учета в налоговой инспекции могут возникнуть проблемы. Если начнется документальная проверка, это может привести к штрафам, а при неблагоприятном стечении обстоятельств и возбуждению уголов​ного дела. А ведь слияние уже зарегистрировано и обратного хода нет. Но для людей с крепкими нервами это подходит. Этот способ в любом случае проще, чем самоликвидация путем исключения из Государственного реестра предприятий.

Правильная последовательность операций и тактика при реги​страции и ликвидации предприятия, в совокупности с другими мероприятиями, на практике позволяют мелким бизнесменам ве​сти бизнес с минимальными налоговыми потерями.

Почти все виды деятельности в России, как впрочем, и во всех странах, лицензируются. При этом государство решает сразу две задачи: при выдаче лицензии (разрешения на определенный вид деятельности) фирма должна заплатить в казну налог, следовательно, это элемент дополнительного налогообложения; при вы​даче лицензии государственный орган проверяет условия выпол​нения работ фирмой на соответствие их нормам правилам и ГОС​Там. Например, для открытия косметологического кабинета не​обходимо, чтобы помещение, в котором ведется прием, соответ​ствовало определенным санитарным нормам. Чтобы в нем было достаточное освещение, была раковина, размещалось медицинс​кое оборудование и т.д. Затем oт фирмы потребуются конин дип​ломов о специальном медицинском образовании сотрудников. Вообще, перечень документов, которые фирма должна предоста​вить в лицензионную палату для получения лицензии, довольно обширен. Но два требования принципиально присутствуют при оформлении любых лицензии: выполнение условий по помеще​нию и подтверждение квалификации сотрудников.

Тем не менее, юридические конторы продают готовые фирмы с оформленными на них лицензиями. Можете убедиться в этом, заглянув, например, и газету «Из рук в руки».

ГОСУДАРСТВЕННЫЕ ЧИНОВНИКИ И БИЗНЕС.  МАФИЯ

Сейчас много стали говорить о сращивании государства и биз​неса, государства и преступности. На самом деле это вечная проблема является частью проблемы черного бизнеса и ее осно​вой. После вы думаете, что мафия - это быки с золотыми цепями во главе с ворами в законе, паханами на шестисотых мерседесах, то вы ошиблись с определением. Эти преступные личности ко​нечно очень вредны, но не они определяют экономическую и по​литическую жизни общества. Настоящая мафия - это государ​ственные чиновники и депутаты, занимающиеся черным бизне​сом. Не надо думать, что этим определением я обидел этих дос​тойных людей. Будьте, уверены, вы сами на их месте делали бы абсолютно то же.

В данной главе я попытаюсь обозначить методы, конечно, не все, а только самые примитивные, которыми пользуются госу​дарственные мужи и хозяйственники для зарабатывания черных денег.
1) Маржевание или «откат»       Самый распространенный и популярный способ зарабатывания денег это марживание или «откат». Маржа - прибыль биржевого маклера, и использование этого иностранного слова для обо​значения описываемой операции не совсем оправдано. Больше подходит родное русское - «откат».

Суть в следующем. Государственное предприятие хочет при​обрести оборудование: станки, компьютеры, что угодно. Конкрет​но формированием заказа занимается начальник отдела снабже​ния, заместитель директора, сам директор. Они принимают ре​шение, у какой фирмы приобрести товар. Цена товара рыночная, разница в цене на совершенно одинаковое оборудование может составлять до 20-30%. Я не говорю о скрытых резервах. Неболь​шие отличия в комплектации оборудования могут приводить к из​менению цены в несколько раз.

Так вот, заинтересованное лицо, формирующее заказ, находит самый дешевый товар и обращается к продавцу с предложением:

мы купим у вас оборудование, но заплатим па 30% больше, чем эго стоит. Разницу вернете мне наличными. Это и есть «откат». Наличные деньги поступают в распоряжение того, кто принял решение о «повышенной оплате». Накладные, естественно, офор​мляются по цене безналичной, банковской оплаты.

Таким образом, за годы перестройки государственные струк​туры приобрели мною всякого имущества е завышением цены во много раз, а разница поступала в карман хозяйственников, чинов​ников, политиков в виде черного дохода. Для коммерческих струк​тур такие предложения со стороны предприятий - великое счас​тье. Они сами выходят на директоров и руководителей службы с просьбой купить их товар и с обещаниями «отката». Для коммер​сантов это надежный прибыльный бизнес, т.к. о своих интересах они, конечно, не забывают. Организовать «откат» не проблема. Для этого надо обналичить часть поступивших средств и отдать их заказчику, покупателю продукта. Если покупатель не завысил цену слишком сильно, никто не сможет, да и не захочет поймать его на воровстве. Кроме того, доказать наличие «отката» практи​чески невозможно. Коммерсант, как и директор-заказчик, никог​да в этом не признаются, а по документам - чисто.

Мне известна ситуация, когда сотрудники крупного научного предприятия, зарабатывающие деньги на контрактах с иностран​ными партнерами, обязаны были закупать оборудование через отдел снабжения предприятия. Начальник отдела был акулой чер​ною бизнеса, и оборудование поступало по цене в 1,5 раза превы​шающей среднерыночную. Научные работники, которым контракт не легко давался, возмутились и потребовали разбирательства. Ди​ректором института была назначена комиссия, которая не нашла никаких нарушений, а по результатам проверки директор издал гениальный указ. Смысл примерно такой: «В дальнейшем при закупках оборудования, сырья и пр. счета на оплату согласовы​вать с тендерной комиссией в составе Иванов, Сидоров, Петров (сотрудники отдела снабжения), а председателем комиссии назна​чить начальника отдела снабжения Смирнова». На русский язык этот приказ переводится следующим образом: полученный «от​кат» теперь будете делить между членами комиссии и мной. Как и следовало ожидать, цены на оборудование и пр. зафиксирова​лись на еще большем значении, а недовольным было сказано:

«Меры приняты, злоупотреблений нет, кто недоволен - пишите заявление на увольнение».

За годы хозяйственной деятельности начальники обрастают ин​фраструктурой, коммерческими организациями, которые обеспечивают им «откат» и сами делают бизнес на поставках. Очень ча​сто эти коммерческие структуры возглавляют близкие друзья или родственники руководителей.

Иногда в этой системе происходят случаи почти анекдотичес​кие. Мой очень хороший товарищ поставлял в государственную организацию канцелярские товары. При этом в результате согла​шения с покупателем цена на шариковые ручки достигла заоблач​ных высот. Один неосведомленный сотрудник отдела снабжения при оформлении документов спросил моего друга: «А почему ручки стоят так дорого? Ведь в киоске у метро они дешевле». На что мой друг-бизнесмен бодро ответил: «Так ведь там продают поштучно. А я оптом!»

Масштабы «отката» определяются количеством средств, кото​рыми распоряжается человек и его социальным статусом. Мне известен случай, когда завод по производству воды и сока сто​имостью около 800.000$ покупался за 2.000.000$, а обналичен​ная разница делилась между участниками сделки.

При таких масштабах черного бизнеса в дело могут войти бандиты и кого-то могут убить в подъезде.

Система «откатов» существует только там, где люди тратят не свои деньги. Трудно представить себе предпринимателя, хозяи​на, который переплачивает продавцу с целью получения «отка​та». Деньги ведь и так его. Искоренить же систему и государствен​ных структурах практически нельзя. В том состоянии нищеты, неуверенности в завтрашнем дне, в котором мы все находимся, чиновники, и распорядители государственных средств будут на​бивать карманы до изнеможения.

Справедливости ради замечу, что система «откатов» есть и на Западе. Однако там может идти речь о единицах процентов от суммы, да и масштабы не те. У них это дурной тон. У нас - закон жизни.
2) Формирование параллельных финансовых потоков
Помните, несколько ранее упоминались комитеты НТТМ? Так нот, это фактически продолжение темы. Предстаньте себе огром​ное предприятие, завод или НИИ. Тысячи работников и все в со​ответствии с правилами советской организации труда получают более или менее одинаковую зарплату. А реально работать могут из них процентов 10, не больше. Остальные - балласт. Ждут воз​вращения «социализма», а его все нет и нет. Бюджетных денег все меньше, на зарплату не хватает Активная часть людей, те 10%, ищут и находят договора, осваивают рынок. Деньги заказчиков  поступают на расчетный счет большого предприятия, на который, как правило, выставлено инкассо за электроэнергию, тепло, на​логи и пр. Как спасти деньги, чтобы ими воспользовались непос​редственные исполнители работ? Организовать дочернюю ком​мерческую структуру, общество с ограниченной ответственнос​тью (000), послушного сотрудника предприятия назначить ди​ректором и все договора заключать с этим коммерческим 000 или товариществом с ограниченной ответственностью (до 1998г.) Реально же работы, естественно, как и раньше выполняются в стенах большого предприятия с использованием оборудования и пр. Вся нагрузка по выполнению работ ложится на большое пред​приятие, финансовые сливки снимаются с 000. Снимание сливок осуществляется через обналичивание средств. За последние 10 лет все наши гиганты индустрии и НИИ обросли десятками и сотнями таких «отмывочных» 000. С одной стороны, дирекция предприятия поступает правильно. И людей не увольняет, и зарп​латы им не платит, а кто умеет работать, зарабатывает. С другой стороны, вся эта система является инструментом черного бизне​са для извлечения небольшой группой людей черного дохода.

Еще более явно и откровенно действуют предприятия, перево​дящие все свои финансовые потоки в оффшоры, но об этом также будет специально упомянуто.

У нас все хотели сделать как на Западе. У них есть система обязательного медицинского страхования? Н россиянину нужен страховой медицинский полис. Хотели как лучше. Получилось как всегда. Раньше больницы и поликлиники получали средства на​прямую от Министерства здравоохранения. В ходе «перестрой​ки» больничные учреждения стали получать средства от страхо​вых компаний пропорционально количеству выданных гражданам полисов ОМС (обязательного медицинского страхования). Между министерством и больницей возник коммерческий посред​ник - страховая компания, которая по сути в данном случае ниче​го не страхует. Ведь гражданин за полис не платит денег и не по​лучает никакого возмещения. Просто за его лечение платит госу​дарство, но через страховую компанию.

К чему это привело? Деньги, поступившие к страхователю, пе​рестали своевременно поступать в больничные учреждения. Их стали вкладывать в ГКО, а потом с задержкой отдавать врачам. Страховые компании, получившие лицензии на ОМС можно со​считать по пальцам. Принципы как всегда просты. В одной из самых крупных компаний президентом был брат заместителя министра здравоохранения... Можно не продолжать? Типичный пример черного бизнеса. Министерство дает деньги страховате​лю. Он зарабатывает на ГКО, основную часть денег передает боль​ницам, а прибыль делит с «хозяином» в Министерстве. Ну, чем не слияние государства и капитала? Классический пример мафии.

3) Лоббирование
Это понятие относится к более крупному бизнесу и к полити​ке. Смысл происходящего тот же. Заинтересованный в финанси​ровании своего предприятия или всего проекта государственный служащий лоббирует принятие соответствующих решений на са​мом высоком уровне (министр. Государственная Дума) и делает откат людям, которые способствовали появлению необходимых подписей. Лоббист - очень крупная рыба в море черного бизнеса. Зарабатываются огромные деньги, риск минимален, доказать ни​чего нельзя, только предполагать. А мы и предполагать не будем, неблагодарное это дело. Просто учтем в уме, что в любой бюд​жетной программе финансирования около 50% от суммы уходит лоббистам.

4) «Прокрутка» денег в банках. Денежные суррогаты
В годы большой инфляции (1 УЮ-1996) по вкладам в банке, по остаткам денег на расчетном счету, банки давали большие про​центы. Это позволяло хозяйственникам, руководителям государ​ственных учреждений делать черный бизнес на бюджетных день​гах. Зарплату постоянно задерживали, но найти на каком этапе пути из Министерства финансов на предприятие деньги исчеза​ли, было невозможно. Хозяева денег (и в Министерстве, и на пред​приятии) договаривались, размещали депозит в банке под хоро​ший процент. Но на бумаге процент был намного меньше, а раз​ницу руководители получали черными деньгами. В иных случа​ях, когда банкир был свой, знакомый, можно было обойтись во​обще без депозитного договора и официального начисления про​центов, а весь доход получить себе. Тогда деньги «повисали» на корреспондентском счете банка как якобы «неопознанные» и пока их несколько недель «искали», они приносили доход.
Иногда «хулиганили» и сами банки, вкладывая чужие деньги в ГКО, получая доход и не делясь с хозяевами денег. Доход дости​гал 1-2% в день. При сумме 1-2 млрд. (до деноминации) это со​ставляло 10-40 млн. руб., т.е. от 2 до 8 тысяч долларов в день. Как говорят в Одессе, нам бы так жить.

Огромную роль в появлении этих шальных черных денег сыграли ГКО и КО. Я не могу оценивать глобальную роль этих фи​нансовых инструментов в экономическом развитии (извините, разорении) страны. Недостаточно знаний и информации. Однако, убежден в жесткой связи инфляции с обращением ГКО. Зафикси​ровав курс доллара в валютном коридоре, и не отказавшись от ГКО, Правительство привело страну к дефолту.

Не вдаваясь в макроэкономические рассуждения, еще раз хочу подчеркнуть роль инфляции и ГКО в черном бизнесе. Любое тор​можение прохождения денег через банки приносило доход чинов​никам я банкирам. Чтобы доход был адресным, для конкретного лица, он должен был стать черным. В результате инфляция слу​жила обнищанию широких слоев социально незащищенного на​селения (пенсионеров, бюджетников и пр.) и одновременно обо​гащению группы чиновников-бизнесменов. Можно считать это одним из способов первичного накопления капитала. Отметим, что сейчас, при отсутствии инфляции и очень низких процентов по депозиту этот вид черного бизнеса стал невыгоден и умер.

С ГКО и КО было связано еще много возможностей зарабо​тать черные деньги. Минфин часто расплачивался с предприяти​ями этими ценными бумагами. Они отдавались с дисконтом, т.е. их стоимость при передаче назначалась ниже, чем при погаше​нии.

Свободное обращение этих ценных бумаг на рынке позволило

спекулировать ими, используя ежедневные колебания цен. Руко​водитель предприятия мог отдать цепные бумаги в управление брокеру, сотруднику уполномоченного банка и заработать до 400-500 процентов годовых, ничем не рискуя. Официальная версия для сотрудников и проверяющих - срок погашения не наступил.

Еще более прибыльным был и остается черный бизнес на вза​имозачетах и бартере. Кризис неплатежей, вызванный недостат​ком денег, начался в 1990 г. и продолжается до сих пор. В резуль​тате возникает ситуация, когда предприятие должно за электро​энергию, а ему самому должен бюджет. И тогда встречаются пред​ставители РАО ЕС и предприятия и договариваются, что теперь бюджет должен ЕС, а предприятию долги зачтены. Схемы на са​мом деле намного длиннее и запутаннее. Главное в них то, что долги все зачитывают с дисконтом, а значит, есть поле для черного бизнеса. В результате многоходовой операции, но взаимозачету около 50-30% суммы может уйти «в песок» на вознаграждение участникам и посредникам сделки.

То же и с бартером. Когда на свободном конкурентном рынке продается товар, ею цена стабильна, общеизвестна и фиксирова​на. Когда же товар отдается за долги или в обмен за другой товар, его цена является исключительно скрытым от чужих глаз предме​том торга представителей двух сторон. И значит, бартер есть от​личная основа для появления черного дохода.

5) Кредиты
Отовсюду слышу, что без кредитов не заработает производство. Наверное, это так. Но мне известны буквально единицы случаев, когда кредиты использовались hp развитие производства и согни, когда кредиты воровались. Я бы ни за что не стал писать об этом простом воровстве, если бы не одна деталь. Очень часто кредиты использовались не для того, чтобы на украденные деньги купить дом в Испании, а для развития черною бизнеса, и том числе и производственною.

В начале 90-х годов кредиты давали очень многие банки и го​сударственные структуры. При местных органах самоуправления создавались комитеты по развитию малого бизнеса, и они давали кредиты из местных бюджетов. Эти кредиты были самыми слад​кими, выгодными. Они давались под относительно низкий про​цент и на длительный срок. А инфляция была намного больше, и через год, когда наступал срок кредит отдавать, он настолько обес​ценивался, что это не составляло никакого труда. Это означает, что кредит давал возможность получать доход, даже если ничего \ особенного не делать, а вкладывать деньги в векселя банков и ГКО. Желающих на такие дешевые кредиты государственных структур было много. Угадайте, кому они доставались? Ну конечно, тому, кто давал больший «откат» распределителю кредита.

Некоторые бюджетные, а также общественные организации по​ступали тоньше. Они создавали дочерние коммерческие структу​ры, назначали директором надежного человека, «накачивали» их деньгами под любым предлогом. Например, заключали договор на поставку товара и перечисляли предоплату. По устному же соглашению нужно было не товар закупать, а положить деньги в банк месяца на три. Затем доход обналичивался и делился между участниками сделки, а предоплата возвращалась на банковский счет организации-учредителя.

Составлялся акт о том, что закупка товара не получилась, не устроила цена или качество. По бумагам все красиво, никто денег не украл. На самом деле - скрытый кредит с черным доходом.

Давали кредиты и банки, но под больший процент. Самый рас​пространенный бизнес в этой сфере - оформление кредита на черную фирму, откат распорядителю кредита, чтобы бандитов, но следу не пускали.

6) Хитроумные схемы

Чиновники-бизнесмены придумывают и более хитроумные схемы. Например, одному крупному оборонному предприятию из государственного бюджета долгое время не перечислялись день​ги для выплаты зарплаты сотрудникам. Дирекция предприятия договариваемся с солидной торговой фирмой о выпуске специ​альных пластиковых, кредитных карточек. Предприятие начисля​ет па них не выданную зарплату сотрудников. Сотрудники идут в супермаркет и на эту сумму по карточке могут приобрести товар. С этого момента предприятие должно деньги фирме, а не сотруд​нику. Получается, коммерческая фирма как бы дает государствен​ному предприятию товарный кредит под гарантию зарплаты, ко​торую должен госбюджет. Красиво, благородно, люди имеют воз​можность покупать и жить при задержке зарплаты. Но если по​смотреть на схему более внимательно, становится ясен финансо​вый интерес организаторов. Цены в специальном магазине в пол​тора раза выше, чем в обычном городском, где продают товары за «живые» деньги. В результате этой схемы, которая реализована, кстати, в годы низкой инфляции (после 1997 г.) образуется сверх​прибыль, которая делится... уже сами догадались, между всеми участниками сделки черными наличными деньгами.

Другая похожая хитроумная схема. Предприятие производит ювелирные украшения. Сотрудникам вместо зарплаты отдают золотые безделушки (по желанию, не насильно!) Где хочешь, там и продавай! Цена вполне рыночная, не высокая. Но где работяга продаст драгоценности? Ему помогают. Открывают ломбард, где эти камушки принимают за 0,3-0,5 цены. Кто директор ломбарда? Опять угадали - родственник директора ювелирного предприя​тия. Ломбард сдает драгоценности на реализацию в крупные юве​лирные магазины.

Как делится сверхприбыль? Ну, я не буду повторяться.

7) Бюрократическая система. Взятки
Известно, что чем более могучей бюрократической системой обладает государство, тем больше чиновники берут взяток. Могу также добавить: больше дефицита - больше взяток. Впервые я дал взятку в виде батона копченой «московской» колбасы адми​нистратору гостиницы на привокзальной площади Ленинграда в 1981 году. Мне, жене и маленькой дочери негде было переноче​вать, а поезд уходил в 6 утра. У администратора стояла обычная для того времени табличка «Mecт нет». Однако, по опыту путешествий с родителями я знал, что места есть всегда. Отец не да​вал взяток. Он вкладывал в паспорт удостоверение «Лауреата Ленинской премии», и места были. Я мучился около часа, потому что никогда в жизни до этого взяток не давал (ну и не брал, конеч​но). Перед угрозой надвигающейся ночи я собрал в кулак всю свою юную волю и, войдя в комнату администратора через служебный вход, скромно положил колбасу па стол со словами: «Это для Вас» и быстро вышел. Через минуту женщина в окошке с милой улыб​кой попросила у пас паспорта для оформления номера. Представь​те себе эту ситуацию в 1995 г, когда гостиницы стояли пустыми, и зарплата администратора напрямую зависела от количества кли​ентов, а в магазине напротив свободно без очереди продавалось 10 сортов колбасы.

Однако в других областях жизни взятка продолжала и продол​жает играть свою роль. Вам нужно быстро выписаться или про​писаться? Приносите паспортистке конверт с деньгами, и с обезо​руживающей улыбкой подавайте его вместе с документами со словами: «Девушка, дорогая, мне надо срочно, помогите, пожа​луйста». Вам помогут. Я не хочу сказать: это хороню или плохо. Это просто закон жизни во всем мире. Я хотел бы обратить ваше внимание на роль взятки в черном бизнесе. Она огромна. Многие сотрудники карательных органов берут взятки и этим черный бизнес поддерживают. Они не занимаются черным бизнесом, так как редко участвуют в сделках на правах партнеров-участников и биз​несменов. По они покрывают обеспечивают черный бизнес. При​меров из жизни масса.

Когда из-за отсутствия юридических адресов возникли пробле​мы с регистрацией фирм в Москве, в некоторых государственных налоговых инспекциях (как раз тех, где были проблемы с адреса​ми) можно было найти инспектора, который за взятку «давал» клиенту адрес для регистрации. Когда налоговая инспекция при​ходит в фирму с проверкой, самое правильное для директора по​дождать акта, где начислены сумасшедшие штрафы, а затем пред​ложить инспекторам за взятку уменьшить их в десять раз. Зарп​лата у инспекторов мизерная, их можно понять. Про взятки в ГАП даже писать не буду.

Кстати, еще один очень характерный пример из жизни. В 1995 году умные люди установили таможенные посты между Белорус​сией и Россией и ввели таможенные платежи па «Жигули» из-за границы (так называемый реэкспорт). За автомобиль ВАЗ 2101 («копейка», 1979 года выпуска), который я купил в Бобруйске, нужно было заплатить па таможне 10000 рублей, что-то около 5$. Но во что это обошлось в жизни? Начнем с того, что на Бобруйс​кой таможне надо было машину затаможить. Огромная очередь на три дня обескураживала. Жизненный опыт подсказывал, что есть ускоренные варианты. Собрав все документы, решительно вхожу (без очереди) в кабинет заместителя начальника таможни. По разным карманам три купюры: 20, 50 и 100 долларов. На вся​кий случай. Вежливо прошу помочь: «Мы люди не местные, нам бы всего-то «копейку» затаможить.» Таможенник берет докумен​ты, изучает их и зачем-то открывает ящик стола. Затем отворачи​вается к окну и тихо ждет. Я догадлив. Быстро достаю 20$ и ки​даю в ящик. Таможенник, не глядя, закрывает его, и, не оборачи​ваясь, тихо говорит: «Подождите в коридоре». Я выхожу и через полчаса на глазах завистливо вздыхающей очереди получаю документы. Кстати, вы думаете, таможенники не справлялись с потоком документов? Ничего подобного. Они пили чай, ходили из кабинета в кабинет, курили и даже играли в шахматы. Они ждали денег. Этим все не кончилось. На границе Белоруссии и России огромная очередь. Август, жара. Очередь регулирует парень в милицейской форме, на груди автомат, фуражка на затылке, рубаха расстегнута. Время от времени кто-то из очереди лихо всех обгоняет и исчезает за шлагбаумом. Я тоже решаюсь. Подъезжаю к парню. Он деловито спрашивает: «Пиво есть». Но пива нет, и он берет сумку с яблоками и сок. Шлагбаум открыт, Таможенник смотрит документы и многозначительно спрашивает: Бензин в канистре есть?» И я без​ропотно сливаю 20 литров бензина и его канистру.

Кто из нас, читатель, никогда не попадал в такие или похожие ситуации? Кто не испытывал чувство унижения, вручая взятку, «подношением чиновнику?

Убежден, что борьба с этим явлением силовыми методами ни к чему не приведет. Посадите за взятку любого чиновника - на его место придет еще более алчный. Причина и экономической бюрократизации общества и дефиците. Сделайте любую услугу или товар доступным, но цене и  изобилию - и не будет повода для взятки. Создайте простую, понятую ребенку, не грабительскую налоговую систему и платите инспектору очень приличную зарплату, и в десятки раз сократятся взятки в ГНИ. Но в том-то и беда, что система сама себя кормит и поддерживает, она все более бю​рократизируется и коррумпируется и в этом состоянии очень ус​тойчива.
8) Несколько замечаний к вопросу о...

Еще два замечания по проблеме воровства, государственных чиновников к мафии.

Первое, историческое. Вспомните себя «на социалистическом производстве». Неужели Вы ни разу не воспользовались государ​ственным имуществом в личных целях? Вы обязательно украли либо гайку, либо канцтовары, либо еду из кухни в столовой, либо канистру бензина. Общий настрой в обществе: «Все вокруг кол​хозное, все вокруг мое», подразумевал глобальное воровство, что и происходило в огромных масштабах. Присвоить принадлежа​щую государству собственность и воровством-то не считалось. Так что, размышляя о чиновниках-мафиози, черных бизнесменах, помните недавнюю историю народа. Эти люди - часть его, не лучше и не хуже, просто они шустрее, инициативнее, умнее и наглее других.

Второе замечание общего характера. Изначально все деньги в этой стране в 1990 г. принадлежали государству. Для создания конкурентной среды необходимо было раздробление собственности. Как только была разрешена част​ная торговля, громадные средства перекочевали в руки конкрет​ных людей. Я не обсуждаю сейчас хорошо или плохо это было сделано (кстати, роль Гайдара, Ельцина и их команды еще не оце​нена объективно). Я констатирую факт. По эти средства - мизер против государственного бюджета. Поэтому перераспределение продолжается, и ключевую роль в процессе играют чиновники и хозяйственники-распорядители средств. Перекачка денег проис​ходит преимущественно по-черному, и при этом используются опи​санные и многие другие методы. Все это будет длиться до тех пор, пока в обществе не созреет понимание необходимости либе​ральных реформ при наличии политической стабильности.

И в наши дни (и еще довольно долго) всю экономическую жизнь страны на макроуровне будут определять чиновннки-бизнесмены-хозянственники-воры, ведущие черный бизнес па госу​дарственные деньги. И не ждите улучшений в жизни простых людей от выборов какого-то губернатора, мэра. Чиновник-«коммунист» такой же черный бизнесмен, как и «демократ». И не верьте обещающим: «Мы искореним организованную преступность». Они сами есть элемент мафии и живут по се законам. Ибо соглашение между государственным чиновником, распоряжающимся деньгами, и бизнесменом об их совместном использовании и есть главный признак мафии. Но упаси Вас Боже от необдуманных вы​водов о возможности решения этой проблемы силовым методом! Все 

Просто нас дезориентировали. В нашей стране построение раз- л витого, цивилизованного капитализма займет не один десяток лет. Наберитесь терпения. Поймите скрытые пружины экономичес​кой жизни.

Найдите свое место под солнцем.

И живите.
ВНЕШНЕЭКОНОМИЧЕСКАЯ

ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ.

ТАМОЖНЯ

ВЭД (внешнеэкономическая деятельность) и таможня - это гот вид деятельности и та государственная организация, где черный бизнес играет главенствующую роль, где обращаются большие объемы черных денег, a cooтветственно государство терпит ог​ромные убытки.

В начале 90-х в этой сфере царил хаос и отсутствие закона. На торговле импортом наживались состояния, а деньги надо было прятать скорее от простых бандитов, чем от государства. Но как только организовалась таможня, принят закон о ВЭД (1992г.) рас​крутился маховик контрабанды и черного бизнеса. Основа черно​го бизнеса в этой области деятельности - оплата товара и его та​моженная очистка. Если бы все оптовые импортеры ввозили то​вар по-честному, без льгот и контрабанды, то его цена в магази​нах была бы процентов на 20-30 выше. Люди, обладающие чер​ными деньгами, придумали десятки способов обойти закон. Я расскажу о некоторых из них.

Сначала несколько слов о том, как происходит доставка груза и его таможенная очистка, иначе плохо будет понятно дальнейшее.

- Оплата товара может происходить до поставки (предоп​лата) и после (реализация). Оплата производится в валюте страны-производителя (поставщика) на его банковс​кий счет. Если была предоплата, участник ВЭД должен отчитаться перед органами валютного контроля таможен​ной декларацией на эту сумму в течение трех месяцев. Если товар поставлен на реализацию, то он должен быть оплачен не позднее, чем через полгода, но за этим уже реально никто не следит.

Доставка осуществляется поездом, кораблем, но чаще всего грузовым автотранспортом. Большие грузовики, перевозящие, но 20 тонн груза, называют фуры, ТIРe. Фирму-перевозчика, как правило, нанимают в стране, из которой импортируют товар. У водителя в пути находят​ся документы на груз - инвойс, т.е. счет-фактура; в нем указывается название товара, его код по «товарной но​менклатуре в нет неэкономической деятельности» (ТН ВЭД), вес груза, номер договора, сумма стоимости товара.

TIR-CORNET, сокращенно TIR, т.е. накладная; в ней ука​зывают вес груза, адрес доставки, название груза. Иног​да пограничники своей рукой вписывают в TIR стоимость груза с инвойса. На жаргоне таможенных брокеров это называется «пробитый TIR».

Эти документы оформляются на таможне страны-экспортера владельцем груза или его представителем.                 
Грузовик проходит с документами несколько границ, и па каждой в TIRe пограничники должны поставить печать о прохожде​нии границы. Пограничники также имеют право произвести дос​мотр груза па предмет его соответствия документам.         

- Таможенное оформление производится па таможне того района, где находится юридический адрес фирмы-импортера. Оно включает в себя: осмотр груза, декларирова​ние и уплату пошлин. После оплаты пошлин на деклара​цию, TIR и инвойс ставятся печати таможни, грузовик отбывает домой, а груз остается на складе фирмы-импор​тера. TIR уходит с грузовиком на границу в качестве про​пуска, а декларация предъявляется в банк, как основание для платежа валюты.
- Платежи рассчитываются относительно стоимости гру​за, указанной в miBoiice. Платеж формируется из оплаты пошлины, акциза (на некоторые виды товаров, например, спиртное) и налога на добавленную стоимость (НДС). Итак, далее Вам предлагается краткий обзор некоторых спо​собов таможенной очистки грузов, которые используются бизнес​менами в Москве для извлечения дополнительных черных дохо​дов.
1) «Черная таможня»
До 1996 г. в Москве преобладала «черная таможня». Множе​ство контор специализировались на подделке личных печатей таможенников, штампов о переходе границы и документов. 20 тони сливочного масла растамаживали за 5000$ притом, что офици​альный платеж был раза в 4 больше. Поток грузов через липовую таможню утих после ввода автоматизированной компьютерной системы, отсылающей информацию о таможенной очистке ТIРа и грузе на пограничный пост.

Теперь ТИР не пропустят через границу домой, если в кассу таможни не было платежа. Наступила пора более изощренных методов.
2) Получатель товара и плательщик - разные юридические лица
Чтобы обойти Закон о ВЭД, можно документально разделить оплату товара и его таможенное оформление. Например, оплатить товар со счета черной обналичивающей фирмы, а западного по​ставщика попросить отправить груз в адрес другой фирмы, тоже черной. Фирма-получатель груза заключает с поставщиком фик​тивный договор о том, что товар прибыл в Россию на реализацию без предоплаты, на срок до полугода. Товар растамаживается, и истинный хозяин груза получает его по накладным от фирмы-по​лучателя, как будто никакой ВЭД он и не ведет. Просто у россий​ской фирмы купили товар. Через полгода черную фирму, на кото​рую растамаживался груз, надо менять.

Оплатить груз на Западе можно наличными или с личной пла​стиковой карточки западного банка. Разделение во времени и пространстве оплаты товара и таможенного оформления открывает простор для контрабанды, т.к. в этом случае в инвойсе можно лег​ко указать стоимость любого товара (не соответствующего дей​ствительности), занизить сумму инвойса, а следовательно, умень​шать таможенные платежи и не иметь обязательств ввезти товара именно на сумму оплаты.

Не все западные поставщики готовы так работать. Они не по​нимают таких уловок, боятся «русских мошенников» и своих на​логовиков. Тогда приходится устраивать перевалочные пункты в странах Восточной Европы. Особенно хорошо используется Польша. Там многие товары не облагаются пошлиной при ввозе, а с таможенниками можно договориться. Тогда с западным парт​нером всегда работает одна польская фирма. Она затамаживает грузы для отправки в Россию, оформляя T1R. с занижением веса, перекодируя груз, и отправляет разным российским фирмам. Одно время еще более выгодным перевалочным пунктом была Бело​руссия. Граница с Литвой была прозрачна, и любая фура с грузом могла попасть в Белоруссию нелегально. Затем груз перевалива​ли в белорусские грузовики и с новыми путевыми документами доставляли в Россию. Павел Шеремет, корреспондент НТВ, имен​но за то, что показал это по телевидению, отсидел в тюрьме и получил приговор «за нелегальный переход границы».
3) Микширование
Иногда можно воспользоваться тем, что при загрузке фуры у поставщика па основном документе (T1R), который уходит за границу, нет указания количества товаров разных наименований. Например, в ТIРе находятся овощи и фрукты: яблоки, морковь, картошка, капуста. Все эти позиции по-разному облагаются та​моженной пошлиной. За яблоки надо платить 0,12 экю с кило​грамма, за морковь 15% от стоимости, за картошку 25%. Реально в грузовике 99% по весу яблок, и по несколько ящиков в хвосте фуры других позиций (для проверяющего на дороге и на тамож​не). А в инвойсе расписано, что в фуре 10% яблок, остальное кар​тошка и морковь. Расчет и оплата пошлин происходит по инвойсу. Выигрыш за счет снижения пошлин и общего снижения сто​имости фуры может достигать 80-100%. Риск невелик, т.к. чтобы обнаружить подмену надо разгрузить всю машину. Этого никто не делает, потому что тогда таможня должна обеспечить сохран​ность груза, а он скоропортящийся.
4) Перекодировка
По сути, это просто контрабанда, потому что вместо одного товара в бумагах указывается другой. Но нельзя ввозить телеви​зоры под видом туалетной бумаги. Делается гораздо тоньше. 1 la-пример, электрический кабель разных видов облагается пошли​ной от 5 до 25%. Можно в документах обозначить код дешевого в растаможке кабеля, а привезти дорогой. Выигрыш 20%- при сто​имости фуры 200.000$ немаленький, а риск невелик. Вряд ли на таможенном посту окажется специалист, который по внешнему виду отличит кабели различных марок. Но даже если такое «чую» произойдет, у вас будет альтернатива: заплатить штрафы и пошлину или 50% от полученной памп выгоды заплатить наличными таможенникам в качестве взятки. Удобно перекодировать мебель как части мебели, обувь как часть обуви, велосипеды как части велосипедов и т.д. Составляющие части товара облагаются мень​шей пошлиной, снижается общая стоимость груза, относительно которой рассчитывается пошлина и НДС.

Очень часто подменяют код товара на схожий товар или ею полуфабрикат, на который пошлина меньше, чем на основной то​вар. Например, шоколадные изделия с начинкой под видом шоко​лада, продукты, содержащие какао под видом какао-пасты, вино под видом сусла, спирт под видом жидкости против обледенения стекол автомобиля, или под видом зубного эликсира, или под ви​дом эфира, напольное покрытие под видом материала для наполь​ного покрытия и т.д. и т.п. Я думаю, уже из этого списка вы поня​ли, что изобретательность нашего талантливого народа безгра​нична и не может быть ограничена никакими ТК ВЭД, постанов​лениями и законами. Нельзя сказать, чтобы таможня не боролась с подобной контрабандой. Созданы специальные лаборатории, ко​торые производят анализ товара и подтверждают правильность заявленного кода товара по ТК ВЭД. Кто дает направление на ана​лиз? Инспектор таможни, осматривающий груз. Из дальнейшего Вам будет ясно, что случайности здесь почти исключены. Идя на контрабанду, надо рассчитывать на то, что на таможне работают профессионалы.

Они знают большинство уловок и могут вывести на чистую воду. В жизни все происходит по-другому. Вы договариваетесь с таможней о перекодировке и платите отступные -25% от выигры​ша в уплате пошлины. Естественно, у вас деньги брать не будут, побоятся. Все подобные схемы идут только через посредников - таможенных брокеров.

5) Занижение целы и веса груза

Схема неплохо работала до 97-98 года. Сейчас стали взвеши​вать 1рузош1кп чаще и ввели ограничения на минимальные цены. Нельзя оформить инвойс, как будто яблоки стоили 0,10$, если в таможенном справочнике минимальная цена 0,35$. Пока этот ва​риант проходил, он был очень выгоден. Занижалась база, относи​тельно которой производится расчет всех платежей; выгода со​ставляла 2-3 раза.

6) Льготы

В середине 90-х годов Правительство РФ и Государственная Дума предоставила таможенные льготы многим общественным и государственным организациям, таким как Российский фонд инвалидов войны в Афганистане (РФНВА), Национальный 4'онд Спорта (НФС), оборонным промышленным предприятиям. Пред​полагалось, что эти структуры будут вести коммерческую деятельность и поставлять на внутренний рынок товар из-за границы с большей выгодой вследствие снижения таможенных по​шлин, а прибыль направлять на развитие спорта, помощь инва​лидам и т.п. Хотелось как лучше, получилось как всегда. Эти организации стали огромными центрами черного бизнеса. Боль​шинство крупных поставщиков товара заключили договора на поставку через НФС и РФИВА. Им товар достался заметно де​шевле за счет дешевой растаможки. А расчеты с «помощника​ми» велись черными наличными деньгами. Прибыль, получен​ная от таких «сделок», никогда не достигала спортсменов или инвалидов. Им доставались жалкие крохи: малая часть прибы​ли от официальных белых сделок. Вообще, любая льгота провоцирует махинации и черный биз​нес. Как только государство создает неодинаковые правила игры для участников, «льготник» мгновенно реализует свое преимуще​ство. Он начинает оказывать остальным услуги за деньги, снижая для своих клиентов затраты и получая черный доход. Вспомните недавно отмененную льготу по растамаживанию автомобилей для участников ликвидации последствий аварии и пострадавших на Чернобыльской атомной электростанции. Настоящие участники не имеют средств для покупки иномарок. Ситуацией воспользовались бизнесмены, и простые рабочие и бабушки стали владель​цами дорогих джипов и мерседесов, а истинные хозяева автома​шин распоряжались ими по доверенности.

7) Гуманитарная помощь. Церковь

Еще хуже обстоят дела с гуманитарной помощью. Существует два вида черного бизнеса, основанных на гуманитарном характере груза:

- получение гуманитарного груза и ею продажа;

- оформление коммерческого груза под видом гуманитар​ного.

И тот, и другой черный бизнес доступен избранным: либо до​пущенным до распределения гуманитарных товаров, либо гума​нитарным организациям, например церкви. Должен заметить, ч го многие из «наместников» Бога на Земле, т.е. священнослужите​лей (прислужников святости) занимаются очень даже прибыль​ным черным бизнесом. Имеют при себе мобильные телефоны, перемещаются па джипах с охраной. Бизнес очень прост. Ком​мерсант-поставщик товара обращается к настоятелю прихода с просьбой оформить груз как гуманитарный для бесплатной раз​дачи среди прихожан. Таможенные платежи в этом случае вооб​ще отсутствуют, а часть полученной выгоды коммерсант «жерт​вует слугам божьим», естественно, наличными. Иногда малую часть груза действительно раздают бабушкам прихода для отво​да глаз. Но очень часто таким грузом были сигареты и спиртное. А уж в этом случае в долю должны были брать и таможенников. Ибо ни один здравомыслящий человек не поверит в сказочки о табачно-спиртовом гуманитарном грузе. Того, кто не поверит в столь циничный бизнес священников, могу заверить: лично нео​днократно был свидетелем и, к сожалению, один раз участни​ком. Еще раз хочу заметить. Всюду, где есть лазейка в экономи​ческой системе для того, чтобы сэкономить и получить боль​шую прибыль, появляется огромное число схем и умников, ко​торые ломают рынок. Те, кто хотел бы работать честно, просто не выдерживают конкуренции. При сохранении прибыли кон​трабандист легко снижает цену и диктует ее остальным участ​никам рынка. Заметим также, что большой размер таможенных платежей этому способствует, т.к. их доля в конечной рыночной цене товара велика.

В заключение главы уместны два замечания.

Организация таможенного оформления грузов способствует различного рода злоупотреблениям. Например, таможенные скла​ды, на которые должен помещаться груз на время таможенной очистки, принадлежат частным компаниям. Декларанты, то есть люди, помогающие хозяину груза составить декларацию, работа​ют не на таможне, а в той же частной компании. Территориально офис владельцев склада и сам склад размещаются в одном здании с таможней. Конечно, фирме-владельцу склада Государственным Таможенным Комитетом выдается специальная лицензия. Но фак​тически это положение означает, что к таможенному оформлению грузов допущены сотрудники коммерческой организации, у кото​рых нет другой цели и задачи, кроме как получение наибольшей прибыли. По этой причине штатские работники, находящиеся в ежедневном контакте с инспекторами таможни, часто становятся финансовыми посредниками между ответственными лицами та​можни и «черными» брокерами или хозяевами грузов. Одним из результатов такого «сотрудничества» явилась возможность тамо​женного оформления груза без заезда грузовика на таможенный склад. Груз мог находиться в любом городе России, а документы оформлялись на московской таможне. О размерах злоупотребле​ний и масштабах такого черного бизнеса можно только догады​ваться.

О нравственности или честности участников рынка говорить глупо. Очень честный и принципиальный человек вообще не бу​дет заниматься бизнесом, политикой, он не станет чиновником или священником. Все эти виды деятельности требуют хитрости, изворотливости, некоторой доли наглости и т.п. «Кристально че​стные люди» - категория в человеческом обществе штучная. Эко​номическая система не должна на них рассчитывать.

Наша же система просто способствует развитию черного биз​неса во всех отраслях хозяйства.

НЕДВИЖИМОСТЬ

Рынок недвижимости существовал всегда. При советской вла​сти не было собственности на жилье, но разрешались обмены. Организацией обменов занимались маклеры, для которых это был черный бизнес. Черный вдвойне, так как участники сделки и мак​лер не только не платили налогов, но и сама суть сделки (допла​та) была по советскому закону незаконной. Для удовлетворения трудящихся маклер выстраивал длинные цепочки. Кто-то из уча​стников сделки улучшал жилье, кто-то ухудшал. Съезжались и разъезжались. В сделке крутились деньги. По документам шел просто обмен, а на самом деле люди друг другу платили. Причем делали это не напрямую, а через маклера. Он, естественно, сни​мал маржу. Через маклера проходили огромные по тем временам деньги.

В начале девяностых возник настоящий рынок жилья, и вмес​то длинных цепочек обмена возникла возможность продать свою квартиру и купить новую.

Рынок начался с приватизации квартир. Каждый гражданин по​лучил право один раз бесплатно приватизировать квартиру, в ко​торой он был прописан. Пожалуй, именно в сфере жилья прива​тизация сильно затронула интересы каждого, потому что дала возможность любому человеку вступить во владение собственно​стью и на своей шкуре познать стихию рынка. Ваучерная прива​тизация не затронула массы людей. Шустрые комсомольцы при​ватизировали заводы, а большинство населения ваучеры просто продало за копенки, или подарило «Московской недвижимости» или фонду «Гермес-Союз». Кстати, никто из вас не знает, что с ними стало? А то недавно я наткнулся в столе на пяток акции этих глубокоуважаемых компаний и долго думал - выбросить их или оставить внукам на память?

Так вот, когда наступила эпоха рыночных отношений, черные маклеры уже были во всеоружии. Риэлтерские фирмы еще не встали на ноги, а молодые tojikoвые ребята сразу сделали громадный финансовый задел. Необязательно даже было убивать бабушек и бомжей, хотя этим тоже не брезговали. Рынок был бурлящим и наводнен «лохами». Из организатора цепочки но обмену квартир маклер превращался в спекулянта, покупающего дешево и продающего дороже. С этой разницы маклер никогда не платил налогов. К 1993-95 годам черные маклеры уступили место професси​ональным риэлтерам, фирмам с лицензиями.

Ситуация значительно изменилась с точки зрения грубого мо​шенничества. Eго стало меньше. Но бизнес остался черным.

Для лучшего понимания проблемы уместно, как и в главе с таможней, описать операции с недвижимостью, процедуру их  регистрации и налогообложения.

Все объекты недвижимости, с которыми возможно соверше​ние гражданско-правовых операций, можно разделить на три ос​новные группы:                               
— жилые помещения;

— нежилые помещения;

— земля.

Жилье представляет собой квартиры в многоквартирных ти​повых домах, отдельные жилые дома индивидуальной застройки и комнаты в коммунальных квартирах. Нежилые помещения, стро​ения, здания - это подвалы и чердаки в жилых домах, гаражи, офисы фирм и учреждений, магазины, склады, производственные помещения фабрик и заводов. Земельные участки также являют​ся объектами недвижимости. В Москве землю можно только арендовать у местной власти, являющейся собственником земли, а за пределами столицы существует частная собственность на землю.

Существует несколько видов сделок с недвижимостью.
Самый распространенный - договор купли-продажи. Частным случаем такой сделки является договор купли-продажи с пожиз​ненным проживанием. В этом случае продавец недвижимости может проживать в проданной квартире до своей смерти. Возмо​жен договор с пожизненным содержанием, когда приобретатель недвижимости обязуется ежемесячно выплачивать продавцу оп​ределенную сумму денег до его смерти.

Договор дарения - безвозмездный договор. Такая сделка ха​рактеризуется высоким налогом и принципиальной возможнос​тью возврата подарка через суд. Основанием такого решения суда может быть то, что одаряемый содержит полученный объект не​движимости в плохом виде.

Договор мены используется при желании сторон обменяться квартирами, находящимися у них в собственности.

Любая сделка с недвижимостью должна заверяться нотариу​сом, уполномоченным на такой вид деятельности. Затем сделку надо зарегистрировать в государственных органах, после чего происходит передача права собственности на объект недвижимо​сти от бывшего владельца к новому. Государственной регистра​цией занимается Департамент муниципального жилья (ДМЖ) г. Москвы, либо его многочисленные филиалы. Для регистрации сделки требуется присутствие в ДМЖ участников сделки или их доверенных лиц с нотариально заверенным договором и пакетом документов из жилищно-эксплуатационной конторы (ЖЭК), Бюро технической инвентаризации (БТН), органов опеки и попечитель​ства (если в сделке участвуют несовершеннолетние).

Налогообложение операций с недвижимостью условно мож​но разделить на два вида: налогообложение сделок купли-про​дажи, аренды, наследования недвижимости и обложение налогом собственно владельцев недвижимости.

Государство контролирует доходы, получаемые физически​ми и юридическими лицами при совершении операций с недви​жимостью - при продаже, сдаче внаем или аренду строений, жилых домов, квартир, участков земля. Прибыль, получаемая от данных операций, включается в совокупный годовой доход физических лиц, и соответственно увеличивается размер подо​ходного налога. Если размер годового дохода от таких операций превышает пятитысячекратный установленный законом размер минимальной месячной оплаты труда, необходимо, по оконча​нии года заявить о своих доходах в декларации, подаваемой в налоговую инспекцию. Если годовой доход не превышает ука​занный уровень, то декларация не подается, и размер подоход​ного налога не увеличивается.

В случае приобретения физическим лицом жилой площади или строительства дома законодательство предоставляет гражданам льготы, заключающиеся в том, что затраченные суммы в преде​лах 5000 минимальной месячной оплаты труда могут быть направлены па уменьшение совокупного годовою дохода. Сделать это можно только по одному объекту в течение трех календарных лет. Реализовать льготу физическое лицо имеет право один раз в жизни. Дня этого необходимо подать письменное заявление с прило​жением подтверждающих бухгалтерских документов в бухгалте​рию предприятия по месту основной работы или и налоговую инспекцию по месту прописки.

Если Ваши родственники умерли и оставили Вам в наследство недвижимость. Вам придется заплатить налоги, чтобы вступить в права собственности (Закон РФ 2020-1 от 12.11.91 «О налоге с имущества, переходящего в порядке наследования или дарения). Налог взимается, если стоимость имущества, переходящего в собственность физического лица, превышает 850-кратный размер минимальной месячной оплаты труда. Ставка налога изменяется в зависимости от стоимости имущества и степени родства наслед​ника и умершего. Минимальная ставка- 5% от стоимости иму​щества.

При дарении уплачивается налог по ставке 3% и выше, в зави​симости от стоимости имущества и родственных отношений уча​стников сделки в том случае, если стоимость имущества превы​шает 80-кратный размер месячной оплаты труда.

Если одаряемый или унаследовавший имущество является суп​ругом дарителя или наследодателя, а также, если наследники или одаряемые проживали совместно с дарителями или исследователями на день открытия наследства или оформления договора да​рения, налог не уплачивается.

В случае сдачи в аренду квартиры, дома и т.п. физические лица должны встать на учет в налоговую инспекцию и в течение 35 календарных дней подать декларацию о доходах.

Владельцы имущества должны платить ежегодный налог. (Закон РФ 168-ФЗ от 17 июля 1999г. «О налогах на имущество физических лиц»). Максимальная ставка - 2% от инвентаризаци​онной стоимости, определенной Бюро технической инвентариза​ции. Шкала ставок такова.

Стоимость имущества, руб. Ставка налога, % До 300 000- 0,1, от 300000 до 5000000,1  - 0,3, свыше 500000 0,3-2,0

Совсем недавно, 9 июля 1999г. был принят Закон «О внесении изменений и дополнений в часть первую Налогового кодекса РФ». Этим законом Налоговый кодекс дополнен статьями, касающи​мися налогового контроля за расходами физических лиц. Налого​вый контроль должен осуществляться путем получения инфор​мации о сделках с недвижимостью от организаций, регистрирую​щих эти сделки. При этом предельные суммы, превышение кото​рых вызовет интерес налоговой инспекции, не оговорены. Указа​но только, что если в результате проведенного налогового конт​роля окажется, что расходы превышают доходы, заявленные физическим лицом в декларации, ему направляется письменное тре​бование о даче в течение 60 календарных дней пояснений об ис​точниках и размерах средств, которые были использованы на при​обретение недвижимости. При непредставлении Специальной Декларации физические лица несут административную ответ​ственность (штраф), а в случае обнаружения факта занижения доходов и неуплаты налогов может быть возбуждено уголовное дело.

Из сказанного видно, что уклониться от уплаты налогов вла​дельцу недвижимости нелегко. Недвижимость должна быть заре​гистрирована в государственных органах, а они сами подадут све​дения в налоговую инспекцию. Избегать уплаты налогов в этом случае бессмысленно, так как суммы налогов пока невелики. Налоговые нарушения возникают, главным образом, там, где дела​ется бизнес - при купле-продаже и аренде жилых и нежилых по​мещении. Основой этих нарушений является несоответствие ры​ночной стоимости жилья и его оценочной стоимости по докумен​там Бюро технической инвентаризации (БТН). Все документы оформляются согласно оценке БТИ и соответственно уплачива​ются пошлины и налоги. Участники сделки расплачиваются между собой наличными, причем только в валюте. Суммы оплаты могут превышать оценку БТИ в 1,5-2 раза. Ситуация легко объяснима

- рынок «дышит», причем в валюте, оценка БТИ фиксируется в рублях. Для риэлтерских фирм ситуация удобная. С клиентом до​говариваются о вознаграждении в процентах от реальной суммы сделки, а по бухгалтерским документам проводят (если вообще сделку показывают) суммы и процентах от оценки БТИ. Га ниша

-черный доход риэлтеров.

Другой черный бизнес - аренда жилья и офисов. С одно» стороны, сдающие жилье граждане не встают на учет в налоговую инспекцию и не включают арендную плату в облагаемый подо​ходным налогом доход. С другой стороны, риэлтеры, посредники на этом рынке, также работают «по-черному». Вся газета «Из рук в руки» пестрит объявлениями черных маклеров по аренде не​движимости. Они маскируются под частных лиц, сдающих жи​лье, но с первых же слов становится ясно, что вы имеете дело с черным маклером. Схема работы очень проста. Маклер даст два объявления в газету, одно на сдачу жилья, другое на съем. Тот, кто сдает квартиру, не платит маклеру ничего. Арендатор платит на​личными 50-100% от месячной арендной платы «за услуги по подбору помещения». Клиенту вручается липовый договор об оказании услуг и приходный ордер, как правило, без номера. Около 50% гонорара маклер оставляет себе, другую половину отдает фир​ме, которая предоставила ему «крышу». Маклеры очень боятся быть обманутыми клиентами-арендаторами. Ведь если клиент побывал в квартире и встретился с хозяином, он может договориться с ним напрямую и не заплатить маклеру.
Примерно такая же ситуация па рынке аренды офисных помещений. Подавляющее большинство собственников нежилых помещений предпочитает сдавать их по-черному. Иногда подписывают договор аренды на сумму, почти совпадающую со стоимостью содержания помещения, а львиную долю арендной платы берут наличными. Очень удобно: и документы в порядке, и деньги по карманам. Для большинства фирм-арендаторов это тоже хороший вариант. Ведь черных наличных денег всегда в достатке, а расплачиваться ими удобнее.

Размеры злоупотреблений и доходы черного бизнеса возрастают, чем ближе положение помещения к Кремлю. О сдаче поме​щений под офисы за наличные директорами государственных учреждений мною писали газеты. Эти факты, в частности, фигу​рируют в уголовном деле руководства Госкомстата.

На самом деле, емкость этого черного рынка огромна. Госу​дарство пытается поставить его под контроль бюрократическими методами, создания дополнительные органы, регистрирующие договора аренды, з;1С1анляют привязывать юридический адрес предприятия к его фактическому местоположению. Успехов пока не видно. Рискую повториться, но скажу еще раз - черный рынок нельзя задавить силой. Можно только постепенно, шаг за шагом, ласково его «обелять».

Кроме того, что рынок недвижимости в России черный, он еще характеризуется большим количеством работающих на нем мо​шенников. Мошенничество - особая тема, и она достойна отдель​ного исследования. Но, тем не менее, вам будет полезно узнать примерный перечень афер, часто встречающихся в этой сфере деятельности.

- Продажа квартиры или дома человеком, которому они не

   принадлежат, а настоящие хозяева об этом не знают. Для этого подделывается паспорт владельца недвижимости (переклеивается фотография, используется чистый бланк паспорта, за взятку в милиции получают «законный» 4)фальшивый паспорт). Также используется гримирование.

- Продажа квартиры только что умершего человека с ис​пользованием паспорта   умершего и  переклейкой фотографии в паспорте.

- Продажа квартиры «мнимого умершего» человека. Фаб​рикуют фальшивое свидетельство о смерти собственни​ка квартиры и его завещание. Квартиру наследуют по завещанию и тут же продают. Способ используется, когда собственник уезжает за граничу на год и более. Многократная продажа или аренда. Квартира продается сразу нескольким покупателям. До оформления может и не доходить: мошенник получает авансы с 5-10 человек в качестве задатка (обычно по 2-3 тысячи долларов) и скры​вается. То же с арендой.

-Сделки с криминальной жилплощадью. Покупателю предлагают (по заниженной цене) квартиру, против вла​дельцев которой были совершены насильственные дей​ствия - владельцы выехали под угрозами, пропали без вести, убиты, насильственно удерживаются.
- Сделки с «юридически грязной недвижимостью». Квар​тиру или дом, которые отягощены юридическими запре​щениями или неисполненными обязательствами (семей​ный, наследственный с пор, залог, аренда, броня, наруше​ние нрав несовершеннолетних, пожизненная рента и др.) также обычно предлагают по низкой цене. Лжеоформление сделки. Используются фальшивые пе​чати нотариусов и даже открывают лженотариальную контору.

-Лжерсгистрация сделки. В пункте государственной ре​гистрации прав собственности всегда много людей и мо​шенник предлагает «через знакомых» сделать все без оче​реди. Ему отдают документы, и на них ставится фальши​вая печать.

-Лжедоверенности. В результате сговора собственника жилья с мошенником, собственник оформляет у нота​риуса доверенность на продажу квартиры подельником. Но при этом доверенность подписывает так, чтобы даль​нейшая судебная экспертиза не смогла установить, что это рука хозяина. Квартира по доверенности продается, а после получения денег к покупателю является соб​ственник, и заявляет, что он доверенность не выдавал и квартиру не продавал. Суд примет сторону продавца.

              Возможно, и просто оформление липовых доверен​ностей.
- Подмена денежных купюр (куклы), фальшивые купюры. Оплата происходит наличными, все возможно... Данный, далеко не полный список, приведен не для испуга, а для понимания следующего соображения. Черный бизнес - это для государства очень плохо: мало денег от сбора налогов посту​пает в бюджет. Еще хуже, когда на черном рынке работают мо​шенники, обманывающие не только государство, но и конкрет​ных людей. Поэтому, сограждане, будьте бдительны! У вас не так мною собственности, не доверяйте ее проходимцам! А то, что риэлтеры не всегда платят налоги, это не самое страшное. В чер​ном бизнесе достаточно порядочных людей.
СНИЖЕНИЕ НАЛОГООБЛАГАЕМОЙ БАЗЫ
      Один из самых главных вопросов в бизнесе - снижение налогооблагаемой базы. Ведь не всегда удается вести бизнес совсем по-черному. Если у вас магазин, ресторан, гостиница, все ухищ​рения по оформлению липовых черных фирм вряд ли уместны. И тогда единственный способ уйти от налогов — двойная бухгалте​рия и уменьшение налогооблагаемой базы, т.е. суммарного дохо​да (но документам), от которого рассчитываются все ставки на​логов.

Самый простой и эффективный способ, которым пользуются во всем мире — обналичивание. Фирма заключает договор па оказание услуг или закупку материалов с обналичивающей фирмой и перечисляет ей через банк оговоренную сумму. Поскольку материалы пли услуги способствуют созданию продукции или новых услуг, то по закону эти расходы считаются производственными и при исчислении налогов вычитаются из общего дохода фирмы. Обналичивающая фирма возвращает деньги хозяину наличными, за вычетом нескольких процентов комиссионных. В Москве это составляет 2-5%, в Чехии 10-12%, в Германии 12-15%. Когда деньги, перечисленные через банк по договору, возвращаются хозяину наличными, никто этого не фиксирует в документах.

Это теперь черные деньги. Обналичивающая фирма обычно живет 3-5 месяцев, а затем ее бросают. Изначально она регистрируется по-черному, т.е. на паспорта бомжей. Как правило, существует сговор между обналичивающей фирмой и банком, в котором она обслу​живается.

Представьте себе магазин или рынок, куда ежедневно посту​пает наличная выручка от покупателей-граждан. Хозяевам этих заведении полагается ежедневно сдавать выручку в банк. Это оз​начает, что на корреспондентском счете в банке в наличности име​ются деньги, которые надо правильно распределить. Наличные отдать тем, кто перечислил деньги под договор с обналичивающей конторой, а безналичные зачислить тем, кто сдал наличную выручку. Почти все коммерческие банки делают это. В середине 90-х все газеты и журналы пестрели объявлениями «Обналичу под низкий процент». Сейчас их почти нет. Часть контор сбежала с деньгами, остальные ведут спокойный респектабельный бизнес с постоянными клиентами.

Суммы, проходящие через обналичивающие фирмы, огром​ны, а из всех видов черного бизнеса обналичка - один из са​мых выгодных. Это самый большой канал получения черных денег. Ведь изначально все деньги поступают в банки через Центральный Банк РФ в банки в безналичном виде, а гражданам в наличном виде выплачивают зарплаты, пенсии и т.д. Потом про​исходит перераспределение, и огромная часть денег оказыва​ется в наличном «черном» виде. Кто-то держит их «в чулке», а кто-то пускает в оборот в черном бизнесе. Обналичивающие конторы не только позволяют получать черные деньги непос​редственно. Магазин может оформить документы на якобы за​купку товаров у такой фирмы по завышенной цене. Таким об​разом, снижается торговая наценка и, соответственно, налогооблагаемый доход. Большое количество черной наличности одно время привело к установлению различных цен на товары при оптовых закупках. За наличные товар отпускали дешевле. Потом это прошло, что говорит о легкости перевода денег в наличные и наоборот.

Существуют и более хитроумные схемы уменьшения налогооблагаемой базы. Приведу только 2-3 примера из жизни, на самом деле их значительно больше. Эти схемы удобны для круп​ных, может быть даже государственных предприятий, на которых постоянное обналичивание в больших объемах опасно.
1) Согласованное фиктивное банкротство
Допустим, на складе предприятия «А» скопилось много това​ра. Фирма «А» даст ею фирме «Б» на реализацию. Через три ме​сяца фирма «А» не получает ни товара, ни денег и подает в соот​ветствии с Законом иск в арбитражный суд о банкротстве фирмы «Б». Через три-четыре месяца фирма «Б» признается банкротом, а ее имущество, в том числе товарный кредит, полученный от «Л» не найденным. В результате, на основании решения арбитражно​го суда, предприятие «А» списывает со своего баланса товар и уменьшает при этом налогооблагаемую базу. После этого спокойно продает этот товар от имени фирмы «В», и руководство «А» получает черный доход. Естественно, фирма «Б» и создавалась специально для этой операции, и от ее банкротства никто не по​страдал.

2) Создание дочернего предприятия
Крупное предприятие создает дочернее предприятие и насе​ляет его большим уставным капиталом. При этом уставной капи​тал реально перечисляется на счет дочерней фирмы и тут же воз​вращается учредителю под договор о поставке товара. Срок дого​вора - год, то есть целый год предприятие может использовать эти средства в качестве o6opoтных. Но при этом формально день​ги принадлежат дочерней фирме. Через год дочерняя фирма офор​мляет прирост денежной массы учредителя как прибыль участ​ника (учредителя). С этой прибыли уплачивается налог 15%. Та​ким образом, предприятие, не расставаясь со своими деньгами, ведя хозяйственную деятельность, уплачивает налог с прибыли 15%, оформляя их как дивиденды участника. На конец года про​изводится расчет между обоими предприятиями и ГНИ, а в сле​дующем году операция повторяется.

3) Страхование сотрудников. Кредиты
Эта схема уже два года как не используется, но она достойна упоминания, т.к. была чрезвычайно распространена. Это выплата зарплаты сотрудникам через страхование здоровья. Предприятие страхует здоровье своих сотрудников в страховой компании. Ус​ловия страхового договора таковы. Если сотрудник заболеет, он может эти средства потратить на лечение. Если не заболеет, по истечении срока договора сотрудник получает эти средства на​личными. Страховая компания имеет комиссионные - около 5%. Ее выгода также в том, что в течение срока действия страхового договора компания может значительные средства использовать по своему усмотрению. Большинство играло на рынке ГКО. Для пред​приятия выгода очевидна. Оно платило своим сотрудникам день​ги, не выплачивая с них 29% в Пенсионный фонд, 5,4 % в Фонд социального страхования и т.д. - около 40% от заработной платы. Другими словами предприятие могло заплатить своим сотрудни​кам в 1,4 раза больше чем, если бы платило обычную зарплату. Потому что страховые взносы налогами не облагались. Все дела​лось абсолютно официально и законно. Так получали деньги и в министерствах, и па госпредприятиях, и в коммерческих структу​рах. Именно поэтому специальным законом Государственной Думы предприятия обязали платить со страховых сумм все от​числения в фонды, как на зарплату, и схема потеряла смысл.

Точно так же предприятие давало сотруднику ссуду, он оформ​лял депозит в банке, через 3 месяца получал проценты по депози​ту, не облагаемые налогом, а основную сумму возвращал пред​приятию.

Безусловно, время таких простых схем ухода от налогов про​шло. Но не думаю, что бюджет страны от этого сильно выиграл. Более жесткие правила игры только стимулируют больший уход экономики в тень.

4) Искажение бухгалтерской отчетности
Широко распространенный способ снижения налогооблагаемой базы для мелких предприятий - искажение бухгалтерской отчетности. К этому способу, в первую очередь, относится то, что иностранцы называют «частичное фактурирование».

Если клиенты (физические лица или предприятия, не имеет значения) платят за товар или услугу наличными, то всегда мож​но часть клиентов обслужить, не фиксируя сделку документально, не отражая ее в бухгалтерских документах. Представьте себе, что оформляется каждый десятый клиент. Это примерно десяти​кратное уменьшение налогооблагаемой базы.

Есть другой путь - покачивать в документах часть платежа. Именно так, как правило, поступают собственники нежилых по​мещений, сдающих их в аренду под офисы.

Все эти действия приводят к необходимости вести двойную бухгалтерию. Чтобы не запутаться, бухгалтер вынужден записы​вать расходы и поступления в специальную «секретную» книгу. Эта книга должна храниться в секретном месте. Вот так и дей​ствует подавляющее большинство руководителей мелких фирм.
РЭКЕТ
Черный бизнес и рэкет - близнецы-братья. Потому что если у вас есть черный доход, всегда найдутся люди, которые захотят, не работая, урвать свой кусочек, а вы даже не сможете защитить себя законным путем. Я бы разделил рэкет на два вида: бандитский и государственный. С бандитским опаснее, но проще. Есть опреде​ленные правила игры. Хочешь открыть торговую точку или рес​торан - договорись с «крышей» и плати за охрану. Многие виды бизнеса вообще без бандитской крыши невозможны. Это прости​туция, торговля наркотиками, оружием, магазины, рестораны, банковский бизнес. Но если у вас небольшая фирма и вы торгуете или оказываете услуги без широкой рекламы, то вполне можете обойтись без «покровителей» с золотыми цепями на бычьих шеях. Кстати, за 10 последних лет бандитский рэкет изменился. Пры​щавые юнцы уже не совершают безнаказанных налетов на палат​ки и магазинчики. Все под контролем взрослых, неглупых, но очень опасных людей. С вами поговорят спокойно и вежливо, но не оставят выбора. Один мой знакомый, к которому пришли по​ставить его под контроль, пытался обратиться к знакомым в ми​лиции. В результате «стрелки» его так «нагрузили», что бизнес стал невыгоден и мой товарищ теперь пытается зарабатывать в Канаде. Вывод прост. Если хочешь выйти па приличный уровень в бизнесе (ежемесячный доход более 10.000$), готовься к тому, что будешь делиться с бандитами.

С государственным рэкетом не так опасно, но обанкротиться можно. Государственный рэкет - это бюрократическая система подавления бизнеса и взимания налогов, пошлин, штрафов и взя​ток. Правила игры меняются постоянно, так же как и представи​тели структур, алчущие денег.

Список оных бесконечен. Это государственная налоговая инс​пекция, таможня, пожарники, санитарно-эпидемиологическая служба, мэрия, местная милиция, лицензионные органы и т.д. и т.п. Каждый чиновник знает, что бизнес у вас черный. Н каждый хочет свою долю. Возможностей для изъятия средств у них мас​са. Достаточно заглянуть в кипу постановлении и законов, найти в ваших делах в документах несоответствия - и все. Захотите нор​мально работать - найдете способ дать взятку. Если бандитский рэкет чуть-чуть цивилизовался и стабилизировался, то государ​ственный крепчает год от года и способен задавить малого пред​принимателя - основу жизни капиталистического общества.

КУСТАРИ ОДИНОЧКИ
Черный бизнес бывает совсем мелкий. Граждане оказывают друг другу услуги и берут за это плату. Парикмахеры стригут на дому, учителя занимаются с детьми, рабочие ремонтируют квар​тиры, водители подвозят пассажиров и т.д. Это фактически ин​дивидуальная трудовая деятельность и все ее доходы по закону облагаются налогом. Строго говоря, тот, кто налогов не платит - имеет черный доход и по определению этой книжки занимается черным бизнесом. Я таких людей условно называю кустарями-одиночками или ремесленниками. У них нет офиса, счета в бан​ке, они сами просто работают на себя и не делятся с государ​ством. Клиентов находят по рекомендации знакомых или по объявлениям газет «Из рук в руки», «Все для Вас» и т.п. Эти люди вызывают у меня огромное уважение. Они не воруют из государственного бюджета, не дают и не берут взяток. Они не​зависимы и профессиональны. Их доход напрямую связан с ка​чеством услуги. Они заботятся о себе сами и ни от кого не зави​сят. Денег у них, как правило, не очень много, но на жизнь хва​тает. Другими словами - это самые милые моему сердцу «чер​ные бизнесмены». А то, что налогов не платят, так это понятно. Поймать их за руку почти невозможно, а куда эти налоги потратятся? На очередную дачу чиновника? Людей этих мною и ста​новится все больше. Рынок их услуг в Москве трудно переоце​нить. Дан Бог им здоровья.

ИНТЕРНАЦИОНАЛЬНОСТЬ ЧЕРНОГО БИЗНЕСА
Черный бизнес есть по всех странах мира. Его доля в бюджете развитых стран намного меньше, чем в России или Колумбии. Под​тверждений интернациональности черного бизнеса масса. Во-пер​вых, но всех странах обналичивают. А это есть главное условие существования черного бизнеса. Во-вторых, черные фирмы на подставных лиц создают и в США, (история с Голден АДА и фир​мой, зарегистрированной на бомжа но несуществующему адре​су) и в Швейцарии (история с АИДАВА и счетами Аэрофлота).
Из личного опыта могу заметить следующее. Мы с женой вто​рой год подряд отдыхали в Испании на берегу моря в небольшой гостинице. Хозяйка гостиницы, симпатичная образованная, гово​рящая по-английски женщина, была в 1998 году шокирована, когда я заплатил за гостиницу наличными, достав из кармана толстую пачку песет. «О, Боже,- воскликнула она, - как Вы не боитесь возить в кармане такие деньги?» Дело было в июле, но поскольку российским банкам я никогда не доверял, то так и объяснил это нашей хозяйке. В этом, 1999 году, поселившись в гостинице, мы с хозяйкой вспомнили прошлогоднюю историю и последующий банковский кризис. «Вы очень предусмотрительный человек, — сказала она - но если Вы в этом году тоже будете платить наличными, можете не платить налог IVA, который составляет 7% от суммы платежа. В этом случае счет-фактуру я выписывать не буду». Налог IVA в Испании - аналог нашего НДС, и всегда ука​зывается в счетах отдельно от суммы оплаты. Суть предложения хозяйки гостиницы дотла до меня сразу. Она берег деньги за проживание в гостинице по-черному, не выписывая счета-фактуры, а я экономлю 7% от платежа, не уплачивая IVA.

После этого случая я стал приглядываться к окружающим меня магазинам, ресторанам и пр. В тавернах на побережье счета пода​вались на замусоленных бумажках или вообще сумма называлась устно. В то же время около кассы лежала стопка пронумерован​ных счетов-фактур, которые не использовались. Заведения рабо​тали по-черному. Примеров можно привести много. В любом слу​чае, нашего размаха у них нет, это точно. По всюду, где это не очень опасно, и па капиталистическом, благополучном Западе люди экономят на уплате налогов.

Главным доказательством интернациональности черного биз​неса является замечательная книга Клауса Коттке «Грязные» день​ги - что это такое», издание 1998 г., Москва, «Дело и Сервис».

Конечно, в Германии и других развитых странах другая нало​говая система, гораздо меньше черных фирм и выше дисциплина. Но как знакомы нам некоторые приемы немецких бизнесменов - они тоже не хотят делиться с государством! Я не удержусь и про​сто процитирую здесь несколько маленьких главок этой замеча​тельной книги.

«Сделки без оформления счетов

Сделки без оформления счетов являются в предприниматель​ской деятельности одним из самых распространенных средств для утаивания подоходного налога или налога на прибыль и полу​чения «грязных» денег за счет сокрытия от налогообложения доходов. Если бы это средство не было столь излюбленным сре​ди лиц, уклоняющихся от налогов, то, видимо, не появилось бы ставшее популярным сокращение «OR-Geschfte» («сделки без сче​тов»). В шутку говорят, и о «сделках Отто Рихтера» или о сдел​ках по ВАТ-тарифу: ВАТ = Bar auj'Tatze (нем. — наличными на лапу).
1. Классические формы сделок без оформления счетов
При сделках без счетов, как правило, не выставляется счет, расписка, квитанция или какой-либо другой оправдательный до​кумент, а полученные от сделки доходы не регистрируются в книгах бухгалтерского учета. Основной пришит бухгалтерского учета, который с самого начала вдалбливается любому ученику бухгалтера - «Ни одной записи без документа», здесь переиначи​вается на преступный манер: «Ни документа, ни записи». И по​этому подобные трансакции проходят мимо налогово-финансовых ведомств. Сделки без счетов представляют собой неучет сделок в бухгалтерских документах, они относятся к манипуля​циям с доходами.
Обратите внимание:
С точки зрения налога с оборота, сделки без счетов невыгод​ны получателю какого-либо товара или услуги, так как при этом, являясь предпринимателем, он лишается возможности умень​шить величину валового дохода до вычета налогов. В этом слу​чае счета или запись в кредит с отдельным отражением в ба​лансе суммы оборота являются для предпринимателя предпосыл​кой к уменьшению величины валового дохода до вычета налогов.
Сделки без счетов достаточно устойчивы к изменениям конъ​юнктуры. При высокой конъюнктуре с их помощью смягчается система прогрессивных ставок подоходного налога, а в периодs рецессии они дают возможность сэкономить на отчислениях в налогово-финансовое ведомство с и без того малых оборотов и низких прибылей.
Сделки без счетов, как и любой другой вид уклонения от упла​ты налогов, носят криминальный характер; о мелких нарушени​ях говорить не стоит. Предприниматели, занимающиеся подоб​ной деятельностью, никогда не могут чувствовать себя в безо​пасности; их махинации рано или поздно будут раскрыты. Если сделки без счетов проворачиваются на крупном предприятии, то круг посвященных в тайну всегда достаточно широк и обязатель​но найдется, по крайней мере, один, который не упустит случая «настучать». Если речь идет о малом предприятии, то «стукачами» зачастую являются разведенные женщины, брошенные любовницы, мстительные сыновья, злые соседи, завистливые кон​куренты - не важно, анонимные или явные; болтливость во вре​мя застолий также не способствует сохранению тонны. Все сделки без счетов, независимо от категории проводящих их пред​принимателей, в принципе объединяет то, что все они имеют две стороны, и это расширяет арсенал методов раскрытия по​добных махинаций, и имеющихся в распоряжении прокуроров по эко​номическим преступлениям, ревизоров и налоговых инспекторов. Ниже приводятся примеры наиболее часто встречающихся на практике сделок без оформления счетов.

Пример:

Сдача в наем квартир 6eз  оформления счетов.

Неоднократная сдача в аренду автомобилей частным лицам без выставления счета. При этом занижается сумма не только подоходного налога, но и налога с оборота, потому что подоб​ные действия подлежат обложению налогом с оборота.

Оказание мелкими предпринимателями различных услуг част​ным лицам без выставления счета. Так как договоры на выполне​ние «левых» работ недействительны, то работодателю не мо​гут быть предъявлены претензии по качеству предоставленных услуг it-in no возмещению связанного с этим ущерба. Налоговые последствия - как в предыдущем пункте.

Продажа товаров без счета в рамках допустимого предела потерь, на который распространяются нормативы, определен​ные управлением финансами для предприятий некоторых отрас​лей или некоторых типов предпринимательской деятельности.

Продажа дома с теневой доплатой с целью занизить сумму на​лога на приобретение земельного участка. При этом покупатель не только экономит на налоге, но и может размещать теневые день​ги. Продавец же, если здание имеет производственное назначение, не платит подоходный налог с прибыли от продажи и получает теневые деньги. Часто он передает полученные от неуплаты нало​га деньги не покупателю, а направляет их дальше. Пример частич​ной сделки без счета будет рассмотрен в пункте 2.

Уклонение от уплаты налогов - это не единственная и не самая главная цель сделок без счетов. Первичным здесь может быть сокрытие других преступлений, например, нелегального экспорта оружия. Но так как запрещенные законом или проти​воправные сделки тоже подлежат налогообложению, то мошен​ники не прочь при этом попутно скрыть получаемые доходы от налоговых служб.

Все сделки, направленные на обмен платными услугами, мо​гут проводиться без составления счетов: предоставление ссуд под проценты, сдача в наем, аренду или в прокат, посредничес​кие услуги, купля-продажа земельных участков и т.п. Но главной вотчиной является здесь оборот товаров. О нем-то и будет идти речь в первую очередь.

Предпосылкой к проведению сделки без составления счета, с точки зрения «писаного, не приносящей никому особого вреда, является знание того, что партнер по сделке - будь то продавец или покупатель товаров - действует точно таким же образом, то есть он тоже не подтверждает сделку документами и не проводит ее по бухгалтерским счетам. Это лишает аудиторов фактического материала для написания контрольного уведомле​ния; внешние проверки, при которых расход отправленных по​ставщиком товаров должен находиться в известном соотноше​нии с приходом полученных товаров, также проходят впустую, если уже субпоставщик отправил товары без счета и не зафик​сировал их в бухгалтерских документах. В результате таких ма​нипуляций приобретенные и проданные массы товаров выводят​ся из баланса с присущим криминальной сфере мастерством. Уже сами подготовка к уклонению от уплаты налогов является нару​шением и наказывается штрафом.

Предприниматели, которые по роду своей деятельности ре​гулярно поставляют другим предпринимателям товары для их дальнейшего отчуждения или использования их в качестве вспо​могательных материалов, обязаны вести отдельный учет рас​ходования таких товаров. Этот параграф закона, действие ко​торого распространяется также на фермеров и владельцев лес​ничеств, должен, в частности, позволить налогово-финансовым органам отслеживать прохождение товаров от оптовой тор​говли к получателям (перепродавцам).

Опыт налогово-финансовых органов показывает, что нару​шение приобретает все возрастающие размеры. Цель - скрыть поставку товаров перепродавцам. А для получателя товара это открывает возможность не учитывать поступление товара, а тем самым и скрывать свои обороты. Невыполнение обязаннос​ти учитывать приход и расход товаров может рассматриваться как нарушение налогового законодательства или как соучастие в уклонении от уплаты налогов.

Исходя из этого, указывается па то, что при финансовых про​верках на предприятиях особенно пристальное внимание следу​ет o6pащать  на выполнение обязанности вести учет товаров. Причиной для усиления внимания послужила, прежде всего, чрез​вычайно высокая доля продаж за наличный расчет в общем оп​товом товарообороте. Должна быть использована, по крайней мере, выборочно, возможность составления контрольных мате​риалов. Если появится подозрение в возможном занижении нало​говых выплат получателем товара, то по данному случаю долж​но начинаться расследование.

Отнюдь не само собой разумеется, что партнер по сделке, если он является получателем товара, тоже отказывается от счета поставщика и не учитывает свои платежи'. Ведь в этом случае он упускает возможность исключить эти платежи из суммы прибыли, подлежащей налогообложению. Он наверняка подумает, прежде всего, о том, как ему исключить эти плате​жи, не показывая их получателя в бухгалтерском учете или как-нибудь еще. Таким мыслям, однако, противостоит § 160 Закона. Согласно этому параграфу долги и другие обязательства, наклад​ные расходы, расходы на рекламу и другие издержки, как прави​ло, не принимаются во внимание при налогообложении, если на​логоплательщик не выполняет требование налогово-финансового органа точно указать кредиторов или получателей. Это зако​ноположение часто способствует тому, что один партнер по сделке, который «хотел бы немного утаить от налогообложе​ния», нарушает договоренность» с другим партнером провести сделку без оформления счета. Подобные ситуации помогают поз​же вскрыть эти нарушения при помощи контрольных уведомле​ний. То же относится к случаям, когда сделка с самого начала осуществлялась как сделка без оформления счета лишь одним партнером.

Некоторые предприниматели довольствуются случайными сделками без оформления расчетно-платежных документов. Они стараются урвать кусок пожирнее, часто в виде вспомогатель​ной или попутной сделки, как, например, продажа принадлежа​щего предприятию старого автомобиля. Случаи, имеющие мес​то в других отраслях, также нередко используются для проведе​ния сделок без оформления счетов. Есть и предприятия с чрез​вычайно хитро организованной системой инвентаризации для непрерывного прокручивания подобных сделок. Так, Пауфлер рас​сказывает об одном случае, когда еще на стадии поступления теневые заказы отделялись от других и направлялись для испол​нения в соответствии с их маркировкой. Маркировка осуществ​лялась с помощью наклеивания цветных значков на товары или помеченных определенным цветом сопроводительных накладных. В другом случае бланки «левых» заказов помечались тремя крес​тами, и для каждого заказа без счета выписывалась зеленая на​кладная без номера. А на обычные заказы со счетом оформлялись пронумерованные белые накладные. Зеленые накладные уничто​жались после выполнения заказа.

На многих предприятиях сделки без оформления счетов при​няли такие масштабы, что владельцу такого предприятия гро​зит опасность запутаться и потерять контроль над ситуаци​ей. Из такого затруднительного - по его мнению - положения можно выйти, организовав тайную бухгалтерию. Такой тайный бухгалтерский учет, с помощью которого, например, должна быть скрыта от персонала некая конфиденциальная информа​ция, не противоречит налоговому законодательству, если его содержание, как с точки зрения текущих записей, так и конеч​ных цифр соответствует обычному бухгалтерскому учету и если он не укрывается от внешней налоговой проверки. В принципе можно придумать много различных способов, чтобы не дать проникнуть в свои секреты. Обычно связь между основной и скры​той бухгалтерией обеспечивается посредством создания пары счетов, на которых в зеркальном отражении регистрируются секретные сделки. Относящийся к основной бухгалтерии (открытый) передаточный счет «Тайная бухгалтерия» показывает только суммы без указания их адресатов, в то время как суммы, взятые из тайной бухгалтерии, зашифровываются на приходном счете «Основная бухгалтерия» в виде отдельных счетов. В слу​чае «секретных» операционных расходов записи нужно вести соответственно: со счета тайной бухгалтерии на счет основ​ной бухгалтерии.
Так как оправдательные документы, относящиеся к конфи​денциальным сделкам, становятся принадлежностью тайной бухгалтерии, должна быть установлена некая бухгалтерская связь между тайной и основной бухгалтерией; это достигается посредством соответствующих учетных документов, которые. лишь в общих чертах указывают на тайную бухгалтерию ч по которым невозможно определить истинную суть сделки. Такая зеркальная связь обеспечивает упорядоченность общей бухгал​терии.

Но все это как раз и не происходит при сделках без оформле​ния счета. Здесь ведется не разрешенная законом тайная бух​галтерия, а самая настоящая теневая бухгалтерия, которая за отсутствием упорядоченной связи не имеет ничего общего с общепринятой бухгалтерией. Совершенство ведения секретной документации сделок без счетов и лежащих в их основе зака​зов, а также изобретательность стоящих за ними заказчиков достигают иногда такого уровня, что в укрытых от посто​ронних глаз помещениях ведутся специальные секретные кар​тотеки. Другие махинаторы ведут записи в своих личных за​писных книжках. Но в основном такие люди избегают делать какие-либо пометки о сделках без счетов, так как прекрасно знают, что в случае чего налоговые инспекторы появятся вне​запно и обыщут офисные помещения, квартиру, автомашину, бумажник, сумки, портфели и чемоданы и т.п. и наложат арест на вещи, которые могут служить доказательством, вины предъявив соответствующий ордер па обыск или па арест, ко​торый, кстати сказать, вовсе не обязателен, а только если су​ществует опасение, что подозреваемый, оставаясь на свободе. будет препятствовать установлению истины (так называемая « опасность промедления»),

Как это происходит - показывает решение налогово-финансового суда земли Саар 1 К 167/90 в отношении владельца одного  ночного бара, который закупал без счетов вино и другие спирт​ные напитки и продавал их за стойкой без соответствующего учета. По заявлению — возможно одной из барменш — налоговые инспекторы обыскали все помещения, и нашли записи, свидетель​ствующие о ведении владельцем «теневого бухгалтерского уче​та». На основании этих документов валовые обороты бара за несколько предыдущих лет были пересчитаны в сторону увеличе​ния. Но владелец бара не сдавался. Он обратился с жалобой в налогово-финансовое ведомство и заявил, что записи, найденные налоговыми инспекторами, не являются теневой бухгалтерией, а были нужны ему лишь для того, чтобы показать одному заин​тересованному лицу размеры оборотов, которые позволяют бару процветать. Из обоснования решения: «Бухгалтерские записи о доходах истца явно не соответствуют действительному поло​жению вещей. Они однозначно доказывают то, что истец не отражал сторонние доходы, а предписанном законом бухгалтер​ском учете, а вел параллельную бухгалтерию. Возражение о том, что обнаруженные цифры якобы были ему нужны лишь для того, чтобы убедить возможного арендатора в экономическом успехе предприятия, суд рассматривает, как обычную попытку защи​титься от налоговых последствий, которые повлекут за собой действия налоговых инспекторов. Записи, которые вел истец, даже чисто внешне составлены так, что позволяют квалифи​цировать их как отражение действительного положения вещей, и не как простой набор цифр, составленный истцом в указанных им целях. Так, числа, записанные па желтых блокнотных листах и относящиеся к периоду 12-26 августа, впоследствии были пе​речеркнуты. Это соответствует вычеркиванию соответству​ющих чисел из сводной ведомости кассовых поступлений за тот же период. В остальном, записанные в ведомости поступления - учитывая цены продажи — соответствуют показаниям допро​шенных барменш».

Расчеты по сделкам без счетов производятся обычно налич​ными, чеками или векселями. В первом случае покупатель распла​чивается теневыми деньгами, которые он получил от других теневых сделок и скрыл от налогообложения. Напротив, откры​тые ими расчетные чеки передаются дальше продавцом с целью погашения его собственной задолженности перед поставщиками, отдаются другому партнеру по бизнесу, или сразу же пога​шаются в банке. При этом, как пишет Пауфлср, в банке может быть временно открыт «чековый расчетный счет», чтобы, с од​ной стороны, не учитывать, погашенный чек в нормальной бух​галтерии, а с другой - избежать манипуляции со счетом разных лиц, который часто проверяется банковскими налоговыми инс​пекторами. Третья возможность — это аккумуляция чеков за сдел​ки без счетов на скромный личный счет. Здесь накапливаются средства, которые впоследствии не декларируются для уплаты налога на имущество (недавно приостановленного), и проценты по ним, которые не декларируются для уплаты подоходного на​лога, пока еще действует положение, по которому правильная декларация, освобождающая от наказания согласно между тем уже утратившему силу Закону об амнистии от 25.7.19S8, рас​пространяется только на доходы от того капитана ч с того капитала, который приносит доходы, а не на доходы из других источников и не на иной капитал, иными словами, не на теневые деньги, составляющие основу частного капитала.

Определенная форма реализации в сфере торговли создает иде​альную почву для сделок без счетов, потому что при ней обыч​ным делом являются расчеты без их учета в статье Дебет «Кас​са» - Кредит «Дебиторы», а товары сразу же забирает сам пе​репродавец, так что отсутствуют и записи об их транспорти​ровке, из которых можно было бы узнать адрес перепродавца. Это предприятия «Cash-and-Cany», осуществляющие продажу за наличные без доставки. Многие клиенты - как правило, пере​продавцы - вкладывают сюда свои теневые деньги и накаплива​ют теневые запасы материальных средств.
Частичное фактурирование

Некоторые коммерсанты предпочитают иметь дело с час​тичным фактурированием как с более мягкой формой сделок без счетов. В этом случае часть товара отпускается по счетам и учитывается в бухгалтерском учете, а остальной товар уходит без счетов и без учета. Поставщик получает полную, неурезан​ную сумму за проданный товар. При этом либо оперируют двумя различными ценами - одной, официальной, и другой, более высо​кой, -либо продавец фактурирует небольшое количество товара как действительно поставленное и оплаченное. Конечно, оба метода могут применяться одновременно. Процедуру расчетов описали еще в 1963 году Цирпинс и Терштеген в книге «Экономи​ческая преступность»: «Как правило, клиенты переводят пол​ную сумму счета на анонимный особый счет поставщика в его банке. После получения денег на теневой счет фактурируемая часть, соответствующая исходя1цему счету, переводится на счет дебиторов, а нефактурируемая часть накапливается на личном счете поставщика». До настоящего времени эта техни​ка в принципе не претерпела изменений.

Описанный выше случай продажи дома с теневой наценкой для занижения налога с приобретения земельного участка отно​сится к одной из форм частичного фактурирования.
Скрытые теневые условия

Наряду с моделью частичного фактурирования не менее рас​пространенной формой сделок без оформления счетов являются скрытые теневые условия. Здесь фантазия махинаторов во всем многообразии вариантов не знает границ. Применяются опто​вые и другие скидки всех видов, скидки при платеже наличными или в случае досрочного платежа, скидки за ущерб в результате усушки, загрязнения и т. п., вознаграждения за посредничество в торговых операциях и другие скидки с цены в любом размере — само собой разумеется, втайне от налогово-финансового ведом​ства. Потому что скрытые условия имеют то преимущество, что позволяют товарополучателю при перепродаже товара ре​ализовывать теневые запасы и получать скрытые от налогооб​ложения суммы в виде скидок с цены.

С другой стороны, поставщик - в отличие от частичного фак​турирования - включает валовую стоимость в счет, зачастую он не отказывается от бухгалтерской фиксации скидок с цены в качестве затрат, что позволит ему занизить прибыль, облагае​мую налогом. Поставщик при помощи стимулирующего сбыт аргумента пы​тается сделать привлекательным для товарополучателя выс​тавление счета по полной первоначальной цене, чтобы списать с баланса, подлежащего налогообложению, полную сумму издер​жек. При этом скидки с цены маскируются под «комиссионные» владельцу предприятия-получателя. Если поставщик проводит их как накладные расходы и если средством платежа является расчетный чек, то в результате контрольного уведомления при финансовой проверке предприятия можно проследить его след от банка поставщика, погасившего этот чек, к самому получа​телю чека, которому потом в налогово-финансовом ведомстве зададут невинный вопрос, а включил ли он «комиссионные» в сумму, подлежащую налогообложению. Этот вопрос будет задан любому получателю чека и тогда, когда владелец предприятия-заказчика попытается реализовать расчетный чек не через свой собственный счет, а через личный счет своей жены, своего отца, тестя, ребенка или друга. Конечно, в случае товарищества, ос​нованного на личном участии, на месте владельца предприятия может быть член товарищества или компаньон. Коммерческие директоры или просто ответственные за закупки сотрудники, а также коммивояжеры фирм тоже часто получают «комисси​онные» в виде чека.

Практический совет

Подобные предприниматели и их семьи должны быть готовы к тому, что налоговые инспекторы при конкретном подозрении на сокрытие «комиссионных» от налогообложения особенно вни​мательно изучают личные счета владельцев предприятий, учас​тников товариществ, коммерческих директоров, руководителей и счета членов их семей. При этом они отслеживают путь каж​дого отдельного документа, каждого платежа в обоих направ​лениях, уделяя особенно пристальное внимание лицам, погасив​шим чеки. «Очень часто даже прибыль, получаемая за границей или в арабских государствах, не остается там, а переводится на местные счета. Так, иногда на счету какой-нибудь овдовев​шей тетушки обнаруживаются значительные чековые переводы из арабских стран».

У многих предпринимателей, которые мнили себя неуязвимы​ми для налогово-финансовой службы и в полной мере вкусили пре​лести скрытых теневых условий, в один прекрасный момент вдруг раскрываются глаза и кошельки, когда однажды они оказыва​ются изобличенными в занижении выплат по подоходному нало​гу. Они положились на то, что поставщик не будет учитывать теневые услуги в своих бухгалтерских документах и обойдется с ними так же деликатно. Многие долгие годы, поддерживаемые деловые связи внезапно рушились именно по этому поводу. Но иногда клиент оказываемся сильнее, и ему удается силой убеж​дения или давлением на поставщика убедить последнего отка​заться от завышения расходов в целях уменьшения облагаемой налогом прибыли.

Призыв
Методы частичного фактурирования и скрытых теневых ус​ловий позволяют получить лишь небольшую сумму теневых де​нег. Но по своим целям — уклонение или соучастие в уклонении от уплаты налогов — и по своему преступному содержанию они ничем не отличаются от классических сделок без счетов. Если кого-то деловой партнер или коллега по бизнесу попытается -  склонить к проведению сделок без счетов, найдите в себе мужество сказать решительное «нет» всем этим попыткам. А для тех, кто уже увяз в этом выход один - явка с повинной в налогово-финансовое ведомство, что согласно Закона освобож​дает от наказания.
Грязные деньги и взятки. Мимо налогового ведомства

Посредством взяток подкупаются различные лица, чтобы с их помощью или через них получить более благоприятные усло​вия в конкурентной борьбе. Обычно взятками подкупают сотруд​ников другого предприятия, а также служащих государствен​ных учреждений, через которых можно получить госзаказы, и, наконец, политиков и деятелей различных организаций, которые могут принимать определенные решения в пользу взяткодателя. Чаще всего дача и/или получение взятки квалифицируются как противозаконное или безнравственное деяние и с точки зрения гражданского права являются недействительными. Но для на​логообложения несущественно, чему противоречит данное дея​ние, полностью или частично нарушающее налоговое законода​тельство, — требованиям закона или общепринятым нравствен​ным нормам. Поэтому сумма переданной взятки подлежит на​логообложению как накладные расходы или издержки, связанные с получением дохода, если по требованию налогово-финансового органа будет точно указан се получатель. С другой стороны, и взяткополучатель обязан уплатить с нее налог.

Для того, чтобы иметь также и налоговые средства для борь​бы со все разрастающейся коррупцией, начиная с 1.1.1996 в §4, абз. 5 EstG добавлено положение, в соответствии с которым сумма подкупа или взятки внутри страны не вычитается из сум​мы, подлежащей налогообложению, как накладные расходы (для предпринимателей) и издержки, связанны с получением дохода {главным образом для наемных работников), если по поводу дачи или получения взятки:

- вступил в законную силу приговор суда по статье уголовного законодательства или

- возбуждено уголовное дело в соответствии с §§153-154 У11К, или вступило в законную силу наказание в виде де​нежного штрафа, наложенного за правонарушение.

Теоретическая возможность возбуждения уголовного дела или наложения штрафа по указанному поводу еще появляется осно​ванием для вышеупомянутого вычета. Упомянутый вычет не производится, если совершивший деяние признан невиновным.

Вне сферы применения нового положения §4, абз. 5, п. 10 EstG остаются случаи, когда налогоплательщик не задекларировал сумму взятки для налогообложения и тем самым уклонился от уплаты налогов или на него наложен штраф за правонарушение по легкомыслию. Потому что в этом случае может быть возбуждено уголовное дело лишь в связи со взяткой, а не «по поводу взятки». Новое положение обязывает налогово-финансовые орга​ны информировать прокуратуру или следственные органы о по​дозрении во взяточничестве или подкупе - еще одно исключение из положения о сохранности налоговой тайны! Практика показывает, что в сомнительных случаях налогоплательщик предпо​читает лучше отказаться от вычета инкриминируемых ему де​нег из суммы налогообложения, чем подвергать себя опасности уголовного преследования по доносу налоговых органов.

Если вышеперечисленные положения не находят применения, то есть, прежде всего, если не наступило наказание по поводу взятки и подкупа, то действовавшее до 1995 года законодатель​ство продолжает действовать и с 1996 года. Деньги, выплачен​ные в качестве взятки или подкупа, могут вычитаться из суммы прибыли предпринимателя как накладные расходы, но не более 75 марок на одного получателя в год, если они явились подарком, способствующим общему улучшению деловых связей и делового климата и если плательщик точно назвал их получателя по тре​бованию налоговых органов, чтобы тот, в свою очередь, также мог уплатить с них налог. Если прослеживается непосредствен​ная связь этих денег с конкретными коммерческими сделками или другими дейстсия11ч, направленными на получение прибыли, что на практике и случается наиболее часто, они могут быть выч​тены в полном размере из суммы, подлежащей налогообложе​нию, если опять-таки имя получателя будет сообщено налогово​му органу по его требованию. Как уже упоминалось, в осталь​ных случаях новые положения, действующие с 1996 года и регу​лирующие связь между наказанием и запретом вычета суммы взятки или подкупа из облагаемой налогом прибыли, распространяются только на. территорию страны. Однако считается, что эти деньги наибольшую пользу приносят именно за границей.

Часто взятка маскируется под «комиссионные». По маски​ровка может происходить и в форме перефактурирования. При этом в калькуляционном плане оговоренная сумма взятки уже/ используется как фактор издержек и позже при закупках това​ров или материалов зачисляется на расходный счет в статью издержек производства. Исходящий счет, таким образом, завы​шается, а разница уходит к посреднику. Или, как пишет Девайн. используют положение §160 АО, по которому должны быть пре​дотвращены лишь налоговые недоимки в немецкую государствен​ную казну. Это значит, что некий взяткополучатель, постоянно проживающий в стране, открывает за границей счет на вымыш ленное имя. Для налоговых органов установить его истинную личность практически невозможно, тем более что взяткодатель отказывается назвать его имя под тем предлогом, что в отно​шении иностранцев закон силы не имеет. В дальнейшей и чис​тая прибыль, с проведенной сделки, не будет обложена налогом.

Практический совет

Если необходимо установить обстоятельства дела или опре​делить налог со сделок, осуществляемых за рубежом, то в соот​ветствии с Законом участники этой сделки обязаны дать соот​ветствующие объяснения и предоставить необходимые доказа​тельства. Они должны - как дословно говорится в данном зако​ноположении - использовать для этого все имеющиеся в их распоряжении правовые и другие возможности. Участник сделки не имеет права ссылаться ни то, что он не может дать объяс​нения или предоставить доказательства, если по существу дела при формировании своих деловых отношений с партнером он mien возможность получить необходимую информанта и доказатель​ства.

Если же взяточник смог получить деньги в обход налогово-финансового ведомства, то есть без налогообложения, то они превращаются в «грязные» деньги. С другой стороны, взяткода​тель также заинтересован в том, чтобы скрыть от налоговых органов факт дачи взятки и отказаться от вычета этой суммы из налогооблагаемой прибыли. Это имеет место тогда, когда деньги на взятку он достал из своей теневой шкатулки, то есть из ранее полученных «грязных» денег».

Я думаю, текст почти не нуждается в комментариях. Можно только еще раз заметить: у нас все так же, но размах шире. Обра​щает на себя внимание детальность описания автором процеду​ры уменьшения налогооблагаемой базы путем проведения сде​лок без счетов и частичного фактурирования. Видимо, техноло​гия одинаково хорошо проработана и бизнесменами, и налоговой полицией. У нас же бизнес молод, налоговые органы неопытны. Поэтому искажения отчетности, гораздо более серьезные, чем оформление сделок без счетов, встречаются на каждом шагу. И что гораздо важнее, остаются безнаказанными.
ОФШОРЫ
Оффшоры - легальный, законный способ сэкономить на нало​гах. Строго говоря, черными деньги становятся, когда система на​логообложения преодолена незаконно. С этой точки зрения упо​минания об оффшорах неуместны и книге о черном бизнесе. Но в использовании оффшоров есть особенности, которые позволяют активно извлекать черный доход.

Для дальнейшего понимания полезно дать некоторые сведе​ния о том, что же такое оффшор. Оффшорная компания - это тер​мин, характеризующий особый юридический статус предприятия, который обеспечивает ему максимальное снижение налоговых потерь (иногда до нуля). Для получения такого статуса компания должна быть зарегистрирована на территории, имеющей специ​альное налоговое законодательство, а действовать, т.е. вести хо​зяйственную деятельность вне этой территории. Иными словами, оффшорная компания в большинстве случаев не может быть ре​зидентом своей официальной юрисдикции. Отсюда возник сам термин offshore, что значит «за берегами». Он стал впервые при​меняться в Великобритании и там это одновременно означает «за рубежом». Главные особенности оффшорной компании связаны с ее нерезидентным статусом. Это значит, что центр управления фирмы находится за рубежом. Для ее функционирования доста​точно наличия формальных атрибутов любой фирмы: владельцев, директоров, устава, комплекта регистрирующих документов, бан​ковского счета. В остальном, кроме особого места регистрации и нерезидентного статуса, оффшорная фирма ничем не отличается от любой другой.
Законодательство оффшорной юрисдикции обычно требует, чтобы на ее территории находился зарегистрированный офис и секретарь компании. Этот офис не должен функционировать в целях управления бизнесом. Обычно это просто адрес, по которо​му власти или иные лица могут вступить в контакт с секретарем оффшорной компании. Реально функционирующий офис компа​нии может находиться в любой другой стране, но его может не быть и вообще.

Самое важное - конфидициальность владения оффшорной фир​мой. Она обеспечивается институтом номинальных владельцев и номинальных директоров. В регистрационных документах фир​мы указываются фамилии не фактических владельцев, а номи​нальных лиц. Также номинальным может быть и директор. Это означает, что некий бизнесмен из США, Франции, России, любой страны, может владеть и управлять фирмой в оффшорной зоне, например, на Кипре, но никто -ни партнеры по бизнесу, ни влас​ти - не узнают истинного владельца денег, счетов и пр. Если, ко​нечно, этот бизнесмен не торгует наркотиками и оружием. В этом случае Интерпол может установить истинного владельца. Услуги номинальных владельцев и директоров обеспечивают специаль​ные «секретарские» компании, они же помогут зарегистрировать фирму. Секретарская фирма нанимает номинального директора и заключает с ним контракт, по которому он берет на себя обяза​тельство не совершать самостоятельно каких-либо действий. Ре​альное управление банковским счетом и компанией осуществля​ет ее истинный владелец. Данные владельца известны только сек​ретарской компании. Он может в любой момент, когда сочтет не​обходимым, заявить свои права и потребовать любых действий с оффшорной компанией. Номинальный директор, непосредствен​но управляющий счетом, функционирует пассивно, в строгом со​ответствии с поступающими инструкциями владельца компании.

Что мы имеем в результате? Некий бизнесмен, занимающийся поставками товара в Россию, может открыть фирму в Москве и в оффшоре. 

Являясь негласным владельцем оффшора, он может через него покупать на российскую фирму товар, постоянно аккумулируя оборотные средства и прибыль на счете оффшорной компании. Деньги будут находиться в стабильной стране, в устойчивой ва​люте и всегда могут быть использованы для покупки недвижимо​сти, бизнеса за рубежом. Карательные, органы в России об этом ничего не будут знать (конечно, если вы Дубинин, Березовский или иной олигарх, это особый разговор). Кроме того, суще​ствует масса схем с участием оффшорной компании, позволяю​щих не платить налоги в России. Например, оффшорная компа​ния может учреждать в России дочерние фирмы и передавать им оборудование в качестве взноса в уставной капитал. В этом слу​чае оборудование растамаживается беспошлинно и без НДС. За​тем эту дочернюю фирму можно довести до банкротства и пога​сить оборудованием кредиторскую задолженность, учитывая его по сильно заниженной цене. Все фирмы-участники сделки при этом принадлежат одному владельцу, который таким способом совершенно законно, не платя налогов и пошлин, получил на тер​ритории России завод с заниженной стоимостью основных фон​дов. Н все-таки самое главное предназначение оффшорных фирм для черного бизнеса - отмывание и хранение денег. Ведь таким образом можно хранить деньги в крупном европейском банке, не «светясь» лично и имея все возможности управления счетом.

Вы можете задать резонный вопрос - зачем же созданы такие специальные отстойники «грязных» денег? Кому нужно поощрять сокращение налоговых затрат и конфидициальность владения сред​ствами? Ответ достаточно прост: конкуренция. Таким образом, страны-оффшоры привлекают в свою страну средства. Пусть на Кипре оффшорные компании платят 4,25% налог па прибыль, но зато огромные средства вращаются в оффшорном бизнесе и даже этих процентов хватает для подпитки экономики страны. В неко​торых юрисдикциях вообще нет налогов, а только ежегодный ре​гистрационный сбор с фиксированной таксой. Но этих сборов хватает для развития экономики маленьких государств или областей. Одним словом, оффшор - это средство привлечения капита​ла, а значит, в борьбе за деньги зарубежные финансовые институ​ты отнюдь не имеют намерении содействовать соблюдению на​логовых принципов других государств.

Самое забавное, что и в России есть свои оффшорные облас​ти: Калмыкия, Ингушетия, Алтай, Углич. Причем в юрисдикции Калмыкии допускается использование номинальных директоров.

Все это создает широчайшие возможности для спокойного перетекания денег из черного бизнеса в белый, и наоборот; перево​да бизнеса за рубеж и, в конечном итоге, приводит к истощению государственного бюджета.

Следует отметить, что оффшоры не нами придуманы, суще​ствуют давно и другие страны с этим явлением мирятся. Это го​ворит о том, что сами по себе оффшоры прямой угрозы для нор​мальной экономики не представляют. Но в России, наложенные на оффшорные возможности национальные особенности черно​го бизнеса дают, я думаю, сильный разоряющий страну эффект.
ЛЕГАЛИЗАЦИЯ НЕЗАКОННЫХ ДОХОДОВ

Легализация (отмывание) незаконных доходов - это соверше​ние любых финансовых операции и других сделок с черными день​гами.

Под это определение попадает и размещение денег на банков​ском счете, и покупка недвижимости, драгоценностей, акции пред​приятий, и пр.

Закон об отмывании незаконных доходов, принятый недавно Государственной Думой, ставит под контроль карательных орга​нов любые приобретения граждан. Теперь о любой Вашей круп​ной покупке продавец должен поставить в известность государ​ственную налоговую инспекцию. Она вправе потребовать у Вас декларацию о доходах и на основе ее изучения установить, соот​ветствуют' ли друг другу Ваши расходы и доходы. Точно также банк должен сообщать ГНИ о крупных текущих операциях по Вашему счету. Кстати, в течение последних десятилетий во всем мире идет борьба между налоговыми карательными органами и банками. Банки декларируют и стремятся обеспечить тайну вкла​да в интересах клиента. Они заверяют клиентов, что информация о состоянии счета предоставляется в следственные органы только по решению судьи или санкции прокурора. Для анонимного обслуживания в Европе были придуманы обезличенные номерные счета. С другой стороны, сотрудники налоговых служб всех стран в интересах борьбы с черными деньгами стремятся любыми спо​собами получить информацию о банковских счетах предприни​мателей. Например, в Германии по закону банк обязан идентифицировать клиента, если операция по счету совершается с суммой более 20 000 DM. Сведения о владельцах номерных счетов нахо​дятся у руководства банка и, в случае настойчивой просьбы нало​говых органов, будут им сообщены. Законодательство многих раз​витых стран становится все более ориентированным на борьбу с черным бизнесом, и в этом смысле Россия не исключение.

Казалось бы, с черными доходами скоро придется попрощать​ся. Однако, существует достаточно способов, как обойти закон о легализации доходов и сделать его безопасным для черною биз​неса.

Во-первых, можно «взять взаймы» на 10 лет по 5000$ у десяти друзей, оформив незаверенные у нотариуса расписки. Друзьям это ничем не грозит, сумма небольшая и не попадает под налого​вый контроль.

Во-вторых, закон принят недавно и обратной силы не имеет. Это означает, что при составлении декларации Вы можете ука​зать значительные суммы денег или другие ценности, якобы унас​ледованных от умершего дедушки (отца, или любого иного близ​кого родственника). Проверить никто не сможет.

В-третьих, если у Вас есть семья, можно приобретать недви​жимость в долевую собственность, тогда сумма на каждого умень​шится пропорционально количеству участников.

Кстати, закон реально контролирует затраты только в области недвижимости и автомобилей, т.к. только эти покупки регистрируются государственными органами: мэрией и ГАИ. Остальные покупки можете делать спокойно. Продавец, ведущий черный бизнес, не будет сообщать о Вас карательным органам, зачем ему лишаться клиентов. А уж как это оформить, он придумает. Одним словом, на всякий яд найдется и противоядие. Вообще в этой стра​не уже никто не боится законов. Система черного бизнеса могу​щественна, вездесуща, и она, а не законы и постановления Пра​вительства, определяет нашу жизнь.
Существует еще один способ решения проблемы. Еще до со​вершения покупок можно легализовать (отмыть) черные доходы.

Можно зарегистрировать фирму, став ее учредителем, открыть магазин, завезти товар по очень высокой цене и «продавать» один и тот же предмет, внося в кассу наличные деньги вместо покупа​теля. Конечно, с полученного уже официальным путем па фирму дохода придется заплатить налоги, потратиться па аренду поме​щения и зарплату помощникам. Потери большие, по «отмывание» стопроцентное и надежное.

Есть другой путь, им, по-видимому, воспользовались паши пра​вительственные «писатели» Чубайс, Кох и К. Пишете тоненькую брошюру, а получаете за нее огромный гонорар. С него надо уп​латить подоходный налог (что-то платить всегда придется!), по это не так много. А фирма-издатель может быть и черной, она исчезнет через 3-4 месяца. К вам за это претензий быть не может. Способ особенно хорош для отмывания средств, полученных пу​тем взятки. Законодательно очень трудно перекрыть такое отмы​вание.

Для крупных бизнесменов и политиков существует следующая интересная возможность для легализации доходов. Можно дого​вориться с руководством газеты или телеканала о распростране​нии на себя клеветы. Затем подать в суд на обидчика с требовани​ем возмещения материального и морального ущерба. Поскольку истец и ответчик заранее оговорили исход судебного процесса и интересы сторон, суд быстро выносит решение в пользу «постра​давшего» политика или бизнесмена. Он получает средства на лич​ный банковский счет абсолютно официально, по решению суда. Ответчик, газета или телевизионный канал, получают от «подельника» деньги наличными. Таким образом, для средства массовой информации эта операция является обыкновенным обналичива​нием, а для «пострадавшего» - отмыванием черных денег.
ПРЕСТУПЛЕНИЕ И НАКАЗАНИЕ
Во всем мире занятие черным бизнесом считается преступле​нием, так как эта деятельность лишает государство его доходов. Ее можно классифицировать как воровство у государства. В то же время, в сознании подавляющего большинства людей воровство у государства почитается как доблесть. Обычно в таких случаях говорят: «Государство нас всю жизнь обманывало, гак теперь наша очередь».

До последнего времени в России не было законодательной базы для борьбы с черным бизнесом. В последние два года ситуация начала меняться. Правительство и Дума осознали проблему, в ре​зультате их работы появились дополнение в Уголовный Кодекс и Налоговый Кодекс (первая часть). Особое значение для темы на​шей книги имеют статьи УК 171 «Незаконное предприниматель​ство» и 174 «Легализация (отмывание) денежных средств или иного имущества, приобретенного незаконным путем». Сокращен​ный текст некоторых статей законов, посвященных преступлени​ям в экономической сфере, приведен в Приложении. Далее по тек​сту приводятся размышления на тему «Преступление и наказа​ние в черном бизнесе». Я попытаюсь ответить на вопросы: как используются новые законы на практике, какие возможности дают они государству и чиновникам по наказанию виновных и контро​лю над черным бизнесом?

Вначале общее замечание.

Обращает на себя внимание очень большой разброс по строго​сти наказания в пределах одной статьи Кодекса: от небольшого штрафа до лишения свободы сроком до пяти лет. Это развязывает руки следственным органа и судам и позволяет давить на подо​зреваемых (подследственных) с целью вымогательства взятки.

Рассмотрим более подробно вопрос незаконной предпринима​тельской деятельности. Какие критерии заложены в основу этого понятия? Отсутствие регистрации (учредительных документов) и лицензии (разрешения) для некоторых видов деятельности. Кто из бизнесменов в наши дни будет работать, не регистрируя пред​приятие? Без регистрации нельзя открыть счет в банке, снять в аренду помещение. Поэтому подавляющее большинство бизнес​менов фирмы регистрирует. Наверное, без регистрации предпри​ятия можно торговать оружием, наркотиками, женским телом, то есть заниматься криминальным бизнесом, который в принципе нельзя зарегистрировать. Еще без регистрации часто работают «ку​стари-одиночки», частные ремесленники. Люди, приносящие пользу обществу не только оказанием услуг, но и тем, что не про​сят у него работы, пособий, пенсий, другими словами, сами о себе заботятся. Таким образом, эта часть закона реально направлена на регламентацию либо криминальных видов деятельности, ко​торые и так запрещены Уголовным Кодексом, либо против безо​бидных «кустарей-одиночек».

С лицензиями ситуация несколько иная.

Для открытия счета в банке и сдачи баланса в налоговую инс​пекцию лицензия не нужна. Это просто разрешение на опреде​ленные виды деятельности. Тем не менее, закон приравнивает наказание за отсутствие лицензии к наказанию за отсутствие ре​гистрации. Больших трудностей с получением лицензий нет - платите деньги, юридическая фирма оформит. От обмана довер​чивых граждан наличие лицензии не спасает. В качестве набран​ных на работу специалистов при получении лицензии фирма мо​жет заявить людей, которые фактически в ней не работают, и про​контролировать это практически невозможно. Наличие или отсутствие лицензии никак не отражается на степени реальной «чер​ноты» бизнеса предприятия.

Поиск нарушителей, ведущих незаконную предприниматель​скую деятельность, ведется правоохранительными органами бес​системно. Иногда можно попасться «под горячую руку», напри​мер, при проверках офисов и других, сдаваемых в аренду помеще​ний, милиция может случайно найти незарегистрированных биз​несменов, работающих без документов. Чаще всего попадаются бизнесмены - мошенники. Они обманывают клиентов, наруша​ют другие нормы ведения дел, их ищет милиция, а когда находит, выясняется, что и 171 статья УК ими нарушена. Удивляет массо​вая безграмотность бизнесменов в вопросах юридического офор​мления своих фирм. Хотя этому есть легкое объяснение. В пер​вые годы перестройки, когда многие начинали свою деловую ка​рьеру, не было ни законов, ни средств контроля. Никому и голову не приходило, консультироваться у юристов или читать юриди​ческие справочники. Сейчас ситуация меняется, но не все еще это поняли. С другой стороны, система построена так, что рабо​тать, не нарушая каких-нибудь постановлений, просто невозмож​но. Правила игры меняются так быстро, что их не успевают по​нять ни бизнесмены, ни контролирующие органы.

Тем не менее, мне неизвестны факты осуждения предприни​мателей на лишение свободы по статье 171 УК РФ. Как правило, дело ограничивается штрафом, причем штраф делится на две ча​сти: безналичная - государству, наличная - проверяющему инс​пектору.

Легализация доходов, «отмывание грязных» денег - новые для нас понятия. В Законе под легализацией доходов понимается со​вершение финансовых операций и других сделок с деньгами, при​обретенными незаконным путем. Это означает, что если Вы укра​ли деньги и хотите положить их на счет в банке или купить дом, Вы совершаете действие по легализации доходов. Также расце​нивается использование незаконно добытых средств для предпри​нимательской деятельности. Закон в принципе правильный, но есть проблемы с его практическим использованием. Нужно доку​ментально доказать, что средства получены незаконным путем. Представьте себе такую ситуацию. Директор государственного предприятия, или губернатор, или чиновник, одним словом, рас​порядитель государственных средств, получил взятку, маржу по сделке и купил себе коттедж под Москвой. Всем, конечно, понят​но, что на зарплату он купить это не мог. Но как документально доказать, что средства добыты незаконным путем? Вообще, дока​зать финансовое преступление, непросто, особенно если оно со​вершено людьми, облаченными властью. Ведь все сделки, в ре​зультате которых у человека на руках оказались черные деньги, оформлены документально, юридически легитимны. Пока закон о легализации доходов власть пытается использовать как сред​ство политической борьбы в спорах с «тяжеловесами» черного бизнеса. По-видимому, не очень успешно.

Большой вред экономике государства наносит контрабанда. Это преступление тяжко карается законом, но, несмотря на огромное количество контрабандных товаров, практически нет уголовных дел по статье 188 УК. Причина очевидна - коррупция среди ра​ботников таможни.

Более замаскированные экономические преступления - такие, как уменьшение налогооблагаемой базы за счет обналичивания средств, ведение двойной бухгалтерии - могут быть обнаружены только при проведении налоговой проверки. Если бухгалтер гра​мотно оформляет документы и правильно ведет себя с проверяю​щим инспектором, то доказать такие нарушения очень сложно. Тем не менее, если вина директора и бухгалтера будет доказана, их действия будут классифицированы по статье 199 УК. По ней возможно назначение наказания в виде лишения свободы сроком до четырех лет. Реально такое наказание почти не применяется и;
играет, скорее всего, устрашающую роль. Интересно, что отказ от предоставления документов по запросу налогового органа на​казывается штрафом в размере пяти тысяч рублей (статья 127 На​логового Кодекса). Получается, что если Вы не очень уверены в качестве бухгалтерских документов, проще их потерять, чем про​ходить проверку.

Не всегда, однако, Вам удастся избежать контакта с налоговой ^ полицией. На этот случай полезно знать, как правильно вести себя при проведении налогового розыска, а также какие типичные нарушения при этом допускают налоговые полицейские.

Нарушения, которые часто совершают налоговые полицейские при проведении розыска:

- допускают превышение полномочий при проведении

обыска;

- не сообщают подозреваемому о его правах и обязаннос​тях;

-для достижения своих целей используют запрещенные средства (сообщают о несуществующих показаниях сви​детелей);

- проявляют предвзятость, грубость, оказывают психичес​кое давление;

- пренебрегают принципом презумпции невиновности;

- в случае признания обещают смягчение наказания, хотя

сами его не определяют.

Рекомендации налогоплательщику при проведении розыска на​логовой полицией:

- записать фамилию, должность, и номер служебного удо​стоверения всех присутствующих сотрудников полиции на основании предъявленных удостоверений;

- спросить сотрудников о цели мероприятия, если они не сделали этого самостоятельно; если речь идет об обвине​нии, они обязаны это сделать;

- запросить по телефону подтверждение руководителя ве​домства, выдавшего распоряжение, о правомерности по​явления полицейских;

- попросить по телефону о личном присутствии консуль​танта и (или) адвоката, а при необходимости - защитни​ка по уголовным делам. Вам не имеют права в этом отка​зать;

- потребовать предоставления ордера на обыск и конфис​кацию и сделать с него ксерокопию;

- возражать против проведения обыска или производства выемки документов без постановления прокурора;

- требовать составления акта и детальной описи изъятых документов;

- помнить, что молчание налогоплательщика не разреша​ется рассматривать как признание своей вины.
ПОСЛЕСЛОВИЕ

В заключение книги о технологии черного бизнеса уместно написать о прогнозах и дать несколько советов. Хотя, неблагодар​ное это занятие. К сонетам никто не прислушается, а прогнозы - только ленивый за последние годы их не делал. И все же рискну.

Прогноз первый, оптимистический
Процесс построения капиталистического общества продолжит​ся. В стране на фоне формального соблюдения демократических норм будет происходить смена властей, и на каком-то этапе (не скоро, лет через 10-20) у политической и финансовой элиты воз​никнет понимание, что кроме элементарного воровства существует еще потребность созидания общества. Это может произойти толь​ко с одновременным созреванием общественного сознания. Из нашей жизни должно уйти такое понятие, как «несправедливое распределение». Люди должны осознать несколько фундаменталь​ных положений:

- только собственный труд и предприимчивость обес​печат им достойную жизнь;

- эксплуатация - закон жизни, мы пользуемся трудами друг друга и пытаемся при этом извлечь выгоду для себя;

